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Análisis

Estamos saliendo de lo 
que seguramente va a 
ser la peor zafra de ve-

rano en muchos años. Veni-
mos de tres años secos que 
se han agravado este verano, 
con acumulados de menos 
de 100 mm de lluvia entre la 
siembra y 15 de marzo en 
muchos cultivos. 
Esta situación nos condicio-
na mucho a la hora de tomar 
decisiones, el estado emo-
cional generdo por esto gol-
pes hace que algunos, des-
creídos de alguna deidad, 
prefieran dejar pasar el in-
vierno y centrarse en el 
próximo verano. Otros, más 
temperamentales, ya están 
planificando, con rabia, en 
ir por la revancha, jugándo-
se a todo o nada.
Para estas situaciones, los 
mejores consejeros son los 
números, tratar de bajar la 
carga emocional (que a to-
dos nos pesa años cómo es-
te) y darle más espacio que 
nunca al pensamiento racio-
nal. Por eso, a continuación 

EL DOBLE CULTIVO RESULTA MUCHO MÁS ATRACTIVO CON LAS RELACIONES           
DE PRECIO ACTUALES Y CON RENDIMIENTOS PROMEDIO DE LAS CHACRAS

Tomando decisiones en tiempos difíciles:        
los números detrás de la próxima zafra
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Escribe Leonardo Bolla*

Con una pesada mochila en la es-
palda el productor agrícola pro-
cura sacarse el sabor amargo de 
la zafra de cultivos de verano con 
una apuesta fuerte a las opcio-
nes invernales. La estrategia se 
ve favorecida por niveles de valo-
res en el mercado exterior que se 
encuentran dentro de paráme-
tros atractivos, la disminución de 
los costos y disponer de una ca-
nasta de diversificación amplia 
con muchas opciones varietales 
en cada caso.
Uno de los aspectos principales 
que motiva esta expansión, tiene 
que ver con la urgente necesidad 
de caja, al transcurrir la segunda 
parte del ejercicio 2022/23 sin 
ingreso de caja en virtud de los 
aspectos por todos conocidos.
El sector agrícola enfrentó un du-
ro golpe, pero los fundamentos 
en cuanto a la ecuación de renta-
bilidad del negocio persisten in-
tactos, si tenemos en considera-
ción los potenciales de rendi-
mientos que se alcanzaron en las 
campañas anteriores y el manejo 
eficiente de las plantaciones.
El equipamiento y las tecnolo-
gías sectoriales acompañan co-
mo herramientas para afrontar 
en tiempo y forma estas condi-
ciones que impone el negocio, 
promueven la convicción que se 
saldrá adelante con más y más 
agricultura.
De la mano con esta propuesta, 
los equipos oficiales trabajan en 
consolidar la apertura de nue-
vos destinos comerciales para 
los distintos productos, de for-
ma de maximizar las posibilida-
des comerciales para los dife-
rentes cultivos y en múltiples 
destinos. La producción y la ex-
portación son acompañadas de 
oportunidades en diferentes ru-
bros y países, pero también las 
condiciones y requerimientos 
sanitarios y de calidad están 
presentes en la hora de la exi-
gencia de los importadores.
En el objetivo de equilibrar estas 
tendencias, se juega gran parte 
de un partido complejo, donde 
se resalta el profesionalismo del 
agricultor local, el soporte técni-
co y el apoyo de las empresas 
que despejan el camino para 
avanzar en los respectivos seg-
mentos comerciales.
En este panorama complejo, la 
zafra que se inicia es bisagra pa-
ra amortiguar los efectos adver-
sos recientes y revertir la estre-
pitosa caída que enfrentarán las 
exportaciones en el corriente 
año.

OP INIÓN
Más agricultura para      

enfrentar el bajón             
de verano

Escribe Ing. Agr.                        
Andrés Contatore,

Director de Cuatro Hojas

veremos algunos números 
que nos pueden ayudar a to-
mar decisiones de cara a la 
próxima zafra.
Uno de los grandes miedos 
es el cambio de La Niña 
(asociada a años secos) a El 
Niño (asociado a años hú-
medos), ya que se cree que 
esto podría llevar a un in-
vierno extremadamente 
llovedor,  que perjudicaría 
los cultivos de invierno. 

Sin embargo, al analizar 
los datos históricos, vemos 
que dicha correlación no es 
tan fuerte como se cree, y 
que por lo tanto, no pode-
mos predecir que tan bue-
no o malo será el próximo 
invierno en base a esto. 
De hecho, analizando las 3 
peores zafras de trigo de los 
últimos 15 años (rendimien-
tos de alrededor de 2500 
kg/ha), encontramos que 

Secuencia Margen (USD/Ha)

Soja 1era 15

Trigo/Soja 2da 154

Cebada/Soja 2da 192

Colza/Soja 2da 170

CUADRO 1
Margen en U$S/Ha después de renta                                                     

para cada secuencia de cultivos.

una se dio en una primavera 
La Niña, otra en fase neutra 
y otra El Niño. 
Por otro lado, es importan-
te analizar los presupuestos 
de los cultivos de invierno, 
pero sin olvidar que el año 
agrícola no termina con el 
cultivo de invierno, sino 
que lo que se debe compa-
rar es el doble cultivo (cul-
tivo de invierno + cultivo de 
verano de segunda) contra 

la alternativa, que es un 
cultivo de verano de prime-
ra. En el cuadro 1 se obser-
va el resultado presupues-
tado con precios actuales 
para los diferentes cultivos 
seguidos de un cultivo de 
soja de segunda versus la 
soja de primera.
Claramente, el doble culti-
v o  r e s u l t a  m u c h o  m á s 
atractivo con las relaciones 
de precio actuales y con 
rendimientos promedio. 
Pero, ¿qué pasa con el ries-
go?, sobre todo teniendo 

en cuenta que muchos pro-
ductores están ya dando 
por hecho que los rendi-
mientos de invierno serán 
malos. En base a esto, su-
pusimos un rendimiento 
de soja de segunda prome-
dio y determinamos qué 
tan malo debe ser el rendi-
miento del cultivo de in-
vierno para igualar el re-
sultado de soja de primera, 
nos encontramos que con 
rendimientos de 2900 kg 
de trigo y cebada o 1100 kg 
de colza, seguidos de una 

soja de segunda promedio, 
tendríamos el mismo re-
sultado que con una soja de 
primera. Es decir, que ten-
dría que ser un invierno 
extremadamente malo pa-
ra que los márgenes del do-
ble cultivo se igualen con el 
de la soja de primera.
¿Esto quiere decir que no 
hay que hacer soja de prime-
ra y llevar todo a doble culti-
vo? La respuesta es no, esto 
quiere decir que hoy, más 
que nunca, debemos ape-
garnos a una rotación que 

esté adecuada a los recursos 
con los que se cuenta y ali-
neada a nuestros objetivos 
productivos y económicos. 
Se debe analizar cada situa-
ción y tomar decisiones ba-
sadas en la razón, no en la 
emoción. Debemos evitar 
caer en la inacción de quién 
está rendido, tanto como ir 
vehementemente por la re-
vancha, ya que cualquiera 
de estas dos actitudes nos 
llevaran a recibir otro golpe 
productivo del que muchos 
no podrán levantarse.
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Fernando Mattos, ministro de Ganadería

La fortaleza de la institu-
cionalidad agropecuaria y 
su interacción con los sec-

tores privados respaldan el de-
sarrollo del sector agrícola que 
multiplica su valor en la econo-
mía, dijo el ministro de Ganade-
ría y Agricultura, Fernando 
Mattos en el marco de la jorna-
da anual de Fucrea e INIA.
El jerarca repasó que tras la se-
quía más importante de los últi-
mos sesenta años con la prima-
vera e inviernos secos determina 
un enorme desafío productivo.
Con el compromiso de la mejora 
en los procesos acumulativos de 
acceso a los conocimientos, el 
apoyo de la investigación y los 
científicos y de las empresas con 
sus técnicos en el plano sanita-
rio, control de malezas y demás 
aspectos que permiten elevar los 
resultados en las chacras.
Las decisiones adoptadas en la 
campaña pasada, surgieron en 
un momento complejo a partir 
de la guerra en la Unión Euro-
pea y post Covid, con la altera-
ción de los precios de los fletes 
marítimos y la elevación de va-
lores de muchos insumos.
En este marco, el jerarca desta-
có el impacto en el valor de los 

SE TRATA DE ENCONTRAR MAYORES SEGURIDADES, CON LA CAUTELA NECESARIA, EN PROCURA             
DEL BALANCE DE LAS CUENTAS DE LA EMPRESA Y DEL CONJUNTO DE LAS CADENAS SECTORIALES
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ADP apuesta al crecimiento en el           
Norte con su nueva planta de raciones

Con una inversión aproxi-
mada de US$ 1,2 millo-
nes y el cometido de es-

tar cerca del productor para 
sumar valor en la actividad 
agrícola y ganadera, Agronego-
cios del Plata (ADP), inauguró 
su planta de raciones en Cara-
guatá, Tacuarembó.
Se cuenta con capacidad de pro-
ducción de 10 toneladas por ho-
ra y produce alimentos para 
suplementar ganado de carne 
en todas sus etapas, en el cora-
zón de una de las principales 
áreas ganaderas del país.
Cuenta con acondicionamiento 
y almacenaje de granos con ca-
pacidad para 23 mil toneladas y 
la molienda de las materias pri-
mas se desarrolla en un circuito 
automatizado con tecnología de 
última generación, el alimento 
balanceado tendrá presentacio-
nes en bolsas de 25 y big bag de 
500 kilogramos.
 En la apertura del complejo 

La oportunidad de ir por 
más con viento a favor

fertilizantes y la energía, lo que 
representó un enorme desafío 
para los empresarios, de todas 
maneras los resultados fueron 
auspiciosos con un el área de 
850 mil hectáreas alcanzadas. 
La sorpresa fue la producción 
de canola con un récord en el 
orden de las 500 mil toneladas 
y los excelentes valores que se 
alcanzaron, proyectando un in-
greso satisfactorio a pesar del 
déficit hídrico acumulado en los 
cultivos.
Si bien en el llenado de granos 
hubo dudas, se resaltó la eleva-
da productividad y los registros 
finales que impactaron en for-
ma favorable, sostuvo.
En la actualidad, hay incerti-
dumbre internacional y volatili-
dad en los precios, pero en el 
medida que se habilita el tránsi-
to de barcos en el mar Negro se 
conforman relaciones favora-
bles hacia los cereales. Se pro-
yecta una menor área de canola, 
por debajo probablemente del 
récord del año pasado y esto es 
complementado con los valores 
a la baja en muchos insumos.
De esta forma, surge un desafío 
con una proyección climática, 
con una fase de neutralidad y 

luego en la primavera una ten-
dencia mayor de El Niño en la 
etapa final de los cultivos.
Se trata de encontrar mayores 

seguridades, con la cautela ne-
cesaria, pero en la búsqueda de 
la mejor ecuación del negocio 
en las plantaciones de invierno, 

lo que proyecta un área impor-
tante, quizás con algo menos 
de siembra que en la anterior 
campaña.
La cartera se compromete a res-
paldar las decisiones del sector 
privado, para recuperar posi-
ciones y existe una posibilidad 
definida, con expectativas para 
acumular los conocimientos. Se 
destacó el apoyo en la estrategia 
del complejo, en virtud de man-
tener una posición no Organis-
mos Genéticamente Modifica-
dos (OGM), cumpliendo los 
controles necesarios a través de 
lo cual permite diferenciar la 
oferta en los mercados exter-
nos, “sin ser un dogma está en 
discusión arriba de la mesa”. La 
investigación y la mejora gené-
tica, con las nuevas tecnologías 
permitan mejorar la resistencia 
a enfermedades, el combate a 
las malezas y los mejores resul-
tados productivos en un proce-
so virtuoso en la rotación”.
La cebada forrajera a China y la 
canola a Chile, se suman a las 
gestiones para el trigo en Méxi-
co, con una amplia agenda en la 
nación asiática en mayo en una 
misión oficial en el principal 
mercado de la demanda.

industrial, se resaltó la infraes-
tructura que garantiza la ino-
cuidad de los granos usados 
para que el producto final res-
ponda a los más altos estánda-
res de calidad. 
A partir de los beneficios que 
dispone la empresa en la re-
gión, se procura producir y al-
macenar granos de forma que 
permita producir raciones a 
valores competitivos, informó 

un comunicado de la empresa.
 En este sentido, se destacó que 
la planta de raciones de ADP en 
Tacuarembó, representa “una 
solución para los productores 
de esta vasta zona que necesitan 
alimentos balanceados para los 
animales durante sus distintas 
etapas biológicas, ya sea para el 
destete, la recría, la de termina-
ción o las de mantenimiento”. 
La zona cuenta con una enorme 

demanda y se “apunta a reducir 
costos, al reducir los largos tra-
yectos de los granos, además de 
aportar una solución flexible, ya 
que permite que cada estableci-
miento pueda solicitar los volú-
menes que necesite, dado a las 
menores distancias”.
 La empresa ha desarrollado un 
modelo de manejo en nutrición 
animal, contando con cuatro 
corrales operativos y 45 mil 
animales al año en sistema de 
encierro y un “amplio conoci-
miento sobre el uso materias 
primas y granos que se utilizan 
en la zona”. 
La compañía expresó su com-
promiso con la sustentabilidad 
y uso responsable de los recur-
sos, para lo cual “ha tenido en 
cuenta la reducción del impacto 
ambiental que se consigue al te-
ner la producción cerca de don-
de se consume, evitando así lar-
gos traslados en grandes camio-
nes de combustión interna”. 



José Amorín Batlle, titular del BSE
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SE PROCURA ADELANTAR LOS DESEMBOLSOS ENTRE MAYO Y JUNIO, A FIN DE EVITAR ROMPER LA CADENA     
DE PAGOS Y AYUDAR A LOS PRODUCTORES A ENFRENTAR EL INVIERNO DE LA MEJOR MANERA
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Los seguros agrícolas atenuaron los efectos 
de la fuerte caída en los rendimientos

El Banco de Seguros del 
Estado (BSE) tiene una 
larga trayectoria de apo-

yo al campo, desde su creación 
hace 112 años y cuenta con una 
importante cartera de produc-
tos de seguros para el agro, co-
mo coberturas por rendimien-
to en soja y maíz y plantaciones 
de invierno
Según el presidente del BSE, José 
Amorín Batlle, el área asegurada 
para la soja sumó en el orden de 
las 180 mil hectáreas, pero la se-
quía que ha afectado al país ha 
generado importantes siniestros 
que requerirán una indemniza-
ción que oscilará entre los 70 y 90 
millones de dólares. 
A pesar de estas cifras,  el 
Banco se siente orgulloso de 
respaldar a sus clientes que 
confiaron en ellos, y está ha-
ciendo lo posible para adelan-
tar los desembolsos entre ma-
yo y junio, a fin de evitar rom-
per la cadena de pagos y ayu-
dar a los productores a en-
frentar el invierno de la mejor 
manera posible.

Amorín Batlle destacó que, 
gracias a los seguros agrícolas 
del BSE, los productores que 
sufrieron pérdidas en sus co-
sechas tienen la posibilidad 
de seguir trabajando. En pri-
mera instancia, el Banco fi-
nancia el costo de la siembra 
y, luego, asegura una canti-
dad mínima de kilos por hec-
tárea que, “en un momento 
bueno, puede no ser mucho, 

pero en una situación de pér-
didas representa una gran 
ayuda. Hay productores que 
lo han perdido todo y otros 
que cosecharán entre 300 y 
500 kilos por hectárea”.
Por su parte, Andrés Grunert, 
responsable del Área Comer-
cial Agronómica del BSE, se 
refirió al estado de situación de 
los cultivos y resaltó el triste 
panorama reinante al inicio de 

la cosecha este año, luego de la 
falta de lluvias impactó sobre la 
agropecuaria uruguaya. 
A lo largo de todo el ciclo, la se-
quía fue una situación genera-
lizada en todo el país, salvo en 
zonas del centro del país y el 
departamento de Paysandú, 
que recibieron algunas precipi-
taciones y no resultaron tan 
dañados, aunque también reci-
birán indemnizaciones.

Grunert explicó cómo funcio-
nan las coberturas del seguro 
agrícola del BSE, que ofrece 
una cobertura de rendimiento 
para todos los productores, sin 
importar su tamaño ni su ubi-
cación. Asimismo, se disponen 
diferentes opciones de protec-
ción, como la de 1.200 kilos de 
soja por hectárea. Para que el 
seguro funcione bien, el pro-
ductor debe hacer bien las co-
sas, sembrando en fecha y, si 
cosecha menos de lo previsto, 
el Banco le pagará la diferencia 
por lo que dejó de cosechar. 
Por ejemplo, si obtiene solo 
200 kilos, el Banco le pagará 
mil kilos por hectárea a US$ 
500 la tonelada.
En resumen, el BSE cuenta con 
una amplia gama de seguros 
agrícolas que brindan tranquili-
dad a los productores en mo-
mentos de incertidumbre y ad-
versidad. Además, el Banco está 
comprometido con sus clientes y 
trabaja arduamente para asegu-
rar la continuidad de la cadena 
productiva del agro uruguayo.
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Crecimiento

Las oportunidades que 
abre el trigo en la próxi-
ma zafra de invierno se 

ven alentadas por la compleji-
dad de la campaña de verano, 
por lo que se amplían las posibi-
lidades con un marco positivo 
tras el golpe climático pasado.
Sin verse afectado el negocio por 
falta de rentabilidad, es factible 
revertir y proyectar la actividad 
con las ventajas del doble cultivo 
y  esta opción es la mejor defensa 
para el productor con un lugar 
importante en la superficie im-
plantada para el cereal, afirmó 
Gustavo Flores, gerente de Co-
pagran e integrante de la Mesa 
Nacional del Trigo. 
Dijo que se cuenta con resulta-
dos validados en lo agronómi-
co, productivo y comercial, 
donde el trigo es un cultivo ma-
nejado en forma adecuada con 
una expansión que en la zafra 
anterior alcanzó las 300 mil 
hectáreas.
En esta oportunidad, se aguar-
da que los movimientos en el 
área de colza beneficien las 
siembras de cereales, con un 
manejo de rotación que se afir-
ma y con valores interesantes, 
afirmó.
Con la proyección de siembra 
en el orden de las 330 mil hec-

CON UNA PROYECCIÓN EN EL ORDEN DE LAS 330 MIL HECTÁREAS, OFRECE SEGURIDAD Y      
MANEJO PARA DEJAR PASO A LAS FUTURAS SIEMBRAS TEMPRANAS DE VERANO

El trigo se expande como la mejor 
defensa para el sistema agrícola

Mayo 2023

táreas, la confirmación depen-
derá de la evolución de las 
plantaciones, en tanto que se 
pone el foco en capitalizar el 
doble cultivo con materiales 
para una elección temprana de 
soja de segunda. 
Se apuesta a los ciclos y la cali-
dad adecuados, que permitan 
defender el producto con un 
abanico de variedades que per-
miten hacer frente al creci-
miento del área y las situacio-
nes de siembra. De la mano de 
esta tendencia, se suma una 

disminución de los costos, sin 
despegarnos del clima, que re-
sultó auspicioso en los cultivos 
de invierno pasados, en ambos 
cereales existe un amplio cono-
cimiento del agricultor.
Los mercados externos acom-
pañan, más allá de los movi-
mientos de los últimos tiem-
pos, en el caso del trigo se 
cuenta con un panorama “spot” 
que otorga practicidad en el 
menú y el portafolio que re-
quiere el productor de forma 
de diversificar las opciones con 

parámetros claros.
La Mesa del Trigo hace hinca-
pié en la calidad del producto, 
el correcto manejo de los com-
ponentes, las aplicaciones de 
nitrógeno y la mejor respuesta 
en la calidad en la hora de una 
cosecha satisfactoria.
La organización tiene por co-
metido un ámbito de discusión 
y análisis sobre la competitivi-
dad estructural de toda la cade-
na productiva de trigo y sus 
productos, con especial énfasis 
en los aspectos tecnológicos, 

que hacen a cada una de las 
etapas y a la cadena en su con-
junto.
Como objetivos específicos, se 
estableció crear una mejor arti-
culación entre los diferentes 
sectores, para identificar y 
priorizar las restricciones tec-
nológicas que afectan la cade-
na, elaborar proyectos que per-
mitan solucionar estas restric-
ciones y atender aspectos co-
merciales y normativos que 
afecten la competitividad es-
tructural de la cadena.

El encalado potencia los resultados       
y favorece la liberación de nitrógeno
La Asociación Agropecua-

ria de Dolores ha estado 
realizando una serie de 

ensayos en materia de cultivos 
de soja y maíz, y ha invitado a 
las empresas a exponer sus ma-
teriales y paletas de híbridos. 
Durante la visita a estos ensa-
yos, se pudo observar una pe-
queña muestra activa sobre el 
encalado, donde se aplicó cal 
con una máquina especial y se 
tapó con una disquera, tal cual 
como se debería hacer una apli-
cación a campo. Estos ensayos 
han sido muy importantes para 
la institución, ya que han en-
contrado una respuesta muy 
positiva al encalado en ciertos 
tipos de suelos, donde ha habi-
do un aumento en el rendi-
miento del cultivo y en la libera-
ción de nutrientes.
Carlos Oyarzabal, el director de la 
Asociación Agropecuaria de Do-
lores, ha afirmado que a partir de 

ahora se enfocarán en investigar 
los suelos donde se ha encontra-
do respuesta positiva a la correc-
ción del pH. Sin embargo, ha re-
conocido que el encalado no es 
una solución fácil y asequible 
para todos los productores, ya 
que se trata de un proceso que 
requiere una inversión conside-
rable de tiempo y dinero. Por lo 
tanto, la decisión de encalar de-
penderá de muchos factores, co-
mo la tenencia de la tierra y la 
disponibilidad financiera.
Oyarzabal ha destacado la im-
portancia de que los producto-
res tengan certeza sobre la te-
nencia de la tierra para poder 
encarar un proyecto producti-
vo que incluya el encalado. 
También ha señalado que sería 
interesante que se hiciera un 
importante descuento fiscal a 
los productores que utilicen el 
encalado en sus producciones, 
debido a que se trata de una 

práctica costosa pero muy be-
neficiosa para la producción 
del país.
Finalmente, Oyarzabal ha ex-
presado cierta preocupación 
por los próximos cultivos de ve-
rano, pero ha señalado que en 
las plantaciones de soja y maíz 
han encontrado un nivel muy 
bueno, lo que es una noticia 
alentadora para los productores 
de la zona.
Se señala que la caliza triturada 
permite el mejoramiento de 

suelos y es un producto refina-
do, con elevadas propiedades 
granulométricas y altos porcen-
tajes de CaO, apta para ser usa-
da para mejorar el PH, con ma-
yor valor agronómico y dismi-
nución del aluminio tóxico. El 
encalado se realiza antes de la 
siembra, entre dos y tres meses, 
y su efecto se mantiene por 
años, con una residualidad que 
depende de la dosis, entre tres y 
cinco con monitoreos a través 
de análisis de pH.
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La caliza neutraliza la acidez y 
eleva el PH
Elimina el aluminio que limita 
el crecimiento radicular
Aumenta la disponibilidad de 
calcio y magnesio agregados
Incrementa la disponibilidad de 
fósforo debito a la liberación 
del elemento retenido por 
compuestos
Mayor disponibilidad de azufre 
y milibdeno 
Crece la capacidad de inter-
cambio catiónico y retención 
de cationes
Desarrollo de la exploración ra-
dicular, absorción de nutrientes 
y agua
Mineralización de materia or-
gánica y disponibilidad de ni-
trógeno, azufre, fósforo y otros 
nutrientes

ENCUADRE



CEBADA
NUESTRAS VARiEDADES

INCORPORAMOS A OLiMPiA, NUEVA VARiEDAD
CON MUY BUEN RENDiMiENTO Y EXCELENTE SANiDAD.

INIA OSIRIS
(CLE 307)
Estabilidad de Calibre, 
excelente perfil sanitario, 
respuesta a fotoperiodo.

OLiMPiA
Muy Alto potencial de 
rendimiento combinado con 
excelente perfil sanitario y 
calidad. Resistente al vuelco 
incluso con altas dosis de N.

INIA 
CRONOS
Estabilidad de Calibre, 
proteína intermedia-alta, 
excelente perfil sanitario.

GRACE
Alto potencial de 
rendimiento, excelente 
calidad maltera, tendencia a 
proteína baja.

iNiA 
ARRAYÁN
Estabilidad de calibre, buen 
comportamiento sanitario.

EXPLORER
Alto potencial de 
rendimiento, excelente 
calidad maltera, tendencia a 
proteína baja.

ZONA NORTE
Martín Rodríguez
094 070 979

ZONA CENTRO
Pilar Zabalveytia
094 573 360 

ZONA SUR
Lucía Maciel
094 071 027 

ADMINISTRACIÓN CEREALES
Dardo Bermúdez
094 059 634

Sebastián Bonansea 
Coordinador de Investigación y Desarrollo
094 068 996
                                        

SEMILLERÍA
Pablo Molinelli
094 069 579 



Tendencias

Una fuerte expansión del área 
impulsa Maltería Oriental
CON EL COMETIDO DE ALCANZAR 220 MIL TONELADAS DE MALTA EN EL ORDEN DE LAS 300 MIL TONELADAS
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Maltería Oriental, 
una de las princi-
p a l e s  e m p r e s a s 

malteras de Uruguay, tiene 
como objetivo producir 220 
mil toneladas de malta, de 
un total de 300 mil tonela-
das, mediante una fuerte ex-
pansión del cultivo de ceba-
da. Para lograrlo, la compa-
ñía apuesta por el desarrollo 
del área de siembra, con una 
meta de 100 mil hectáreas y 
3.700 hectáreas de semille-
ros adicionales, en un proce-
so de crecimiento sostenido 
en las zafras pasadas.
Vladimir Bentancor, supervi-
sor de Semillas y Granos de 
la empresa, señala que Mal-
tería Oriental cuenta con tres 
malterías a pleno en su capa-
cidad industrial total, lo que 
implica mayores oportunida-
des para el cereal en las siem-
bras. Además, destaca que el 
negocio ha experimentado 
un significativo desarrollo en 
los últimos años, lo que ha 
generado un precio atractivo 
para los productores.

ello, la empresa brinda soporte 
tecnológico y seguimiento en el 
precio, así como apoyo técnico, 
con el fin de asegurar la máxi-
ma calidad del producto.
La compañía ha desarrollado 

un pool varietal interesante, 
que incluye materiales de ori-
gen europeo como Danielle y 
Nahara y Fana, así como varie-
dades locales como Arrayan 
Osiris y Abydos, que suman en 

el área de expansión de la su-
perficie productiva de la indus-
tria.
El año pasado fue muy positivo 
para el área de siembra, con 
una calidad maltera muy favo-
rable. Este año, los costos se 
perfilan en un 25% menos en 
comparación con la campaña 
anterior. La cebada se ubica co-
mo una excelente oportunidad 
de implantación, con diferen-
tes oportunidades para los 
agricultores, como un contrato 
que otorga seguridad en la 
siembra, la expectativa de co-
secha y el posterior pago.
Maltería Oriental se encuentra 
en expansión y crecimiento, y 
se procura atender cualquier 
duda del agricultor a escasas 
semanas del inicio de la siem-
bra a través de su amplia red de 
distribuidores, lo que determi-
na oportunidades para captar 
la ampliación del área. Con es-
tos esfuerzos, la empresa busca 
consolidar su posición en el 
mercado y mejorar la producti-
vidad del cultivo de cebada en 
Uruguay.

El éxito del cultivo de cebada se 
vincula con el rendimiento de 
las chacras y la calidad del cul-
tivo, que deben cumplir con los 
estándares necesarios para 
abastecer a la industria. Por 

Soluciones para atender todas   
las necesidades de las chacras
Proquimur, una empre-

sa uruguaya especiali-
zada en productos fi-

tosanitarios, está enfocada 
en estar cerca del productor 
y ofrecer soluciones innova-
doras y de calidad para en-
frentar los desafíos del sec-
tor agrícola.
Antonio Bazzino, gerente 
comercial de Proquimur 
S.A., destacó que la empresa 
recoge información y perfec-
ciona las prácticas de mane-
jo a través de sus centros 
experimentales en Mercedes 
(Soriano), Young (Río Ne-
gro) y Juanicó (Canelones), 
así como en Paraguay, en la 
zona de Yguazú. 
A pesar de que el sector 
agrícola enfrenta un mo-
mento difícil debido a facto-
res climáticos, en la zafra de 
cultivos de verano, Bazzino 
señaló que la conformidad 
de estar cerca del productor 
es  fundamental  para la 
compañía.
Proquimur se enfoca en pro-
ductos para raygrás, como 
Bravo, que es una propuesta 

innovadora en el mercado y 
constituye "una muy buena he-
rramienta" de control para en-
frentar los desafíos que se pre-
sentarán en la próxima zafra de 
verano.
Bazzino subrayó que, si bien 
hay que resolver los problemas 
que quedan de los cultivos de 
verano, es importante proyec-
tar ya en la zafra de invierno y 
acompañar y asesorar, a través 

del diálogo permanente y reco-
rridas técnicas, en toda la cade-
na de producción al productor 
para brindar soluciones para 
cada sector.
En cuanto a la investigación y 
el desarrollo, un área neuroal-
gica de la empresa, Bazzino 
destacó el papel de Proquimur 
en la solución de los proble-
mas que surgen en el sector 
agrícola. La empresa se enfocó 

recientemente en la lagarta, 
que había sido la problemática 
del año anterior, y trabaja 
constantemente en desafíos 
nuevos y aprende tanto de 
Uruguay como del extranjero 
para seguir mejorando el pa-
quete de soluciones.
La empresa se ha diversificado 
para satisfacer las demandas 
de distintos mercados y reali-
dades, lo que ha contribuido a 

su crecimiento y a consolidar 
su equipo de Investigación y 
Desarrollo.
Con respecto al desafío am-
biental, Bazzino considera que 
la empresa tiene futuro si se 
enfoca en ofrecer herramientas 
sustentables en el tiempo. La 
responsabilidad es importante 
en todo lo que tiene que ver con 
el medio ambiente, y Proqui-
mur procura trabajar de mane-
ra profesional y con un enfoque 
claro en este aspecto cumplien-
do todas las reglamentaciones 
exigidas tanto a nivel interno 
como a nivel externo.
El productor es el más intere-
sado en lograr objetivos am-
bientales y exigir herramientas 
que vayan en esta línea, por lo 
que Proquimur trabaja para 
volcar conocimiento y ofrecer 
las mejores herramientas dis-
ponibles.
En resumen, Proquimur está 
comprometida en estar cerca 
del productor y ofrecer solucio-
nes innovadoras y sustentables 
para enfrentar los desafíos del 
sector agrícola en Uruguay y en 
el extranjero.



Cosecha y post cosecha
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La cadena sectorial ajusta sus eslabones 
para las exportaciones a China
LAS PLATAFORMAS DE TRILLA DE LAS MÁQUINAS TRABAJARÁN MUY ABAJO LO QUE PROYECTA ALTOS RIESGOS DE RECOLECCIÓN DE 
MALEZAS, OBLIGANDO TRABAJOS DE PRE LIMPIADO, CON LA FINALIDAD DE CUIDAR A LOS PRODUCTORES Y LOS MERCADOS EXTERNOS

Mayo 2023

La cadena agrícola ajusta 
sus eslabones para el 
cumplimiento del proto-

colo agrícola de exportaciones a 
China, en tanto que la misión de 
autoridades y técnicos del mi-
nisterio de Ganadería y Agricul-
tura en dicho país, profundiza 
las condiciones del intercambio 
con sus pares asiáticos.
En este sentido, días atrás se 
firmó el protocolo para la ex-
portación de sorgo, realizándo-
se una auditoria virtual para 
explicar los procesos producti-
vos, en cultivos de la zona Este 
del país que presentaron mejor 
desarrollo, visitando luego 
plantas y laboratorios.
El vice ministro de Agricultura de 
China, enfatizó en las oportuni-
dades comerciales para sorgo, 
cebada, maíz y con algunas limi-
taciones en arroz y trigo. Se esta-
bleció con los equipos técnicos 
prioridades en colza, harina de 
colza, harina de soja y trigo en 
virtud de calidad e inocuidad en 
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distribuyendo

calidad
agromil.com.uy

AÑOS

 

Asegurando cada siembra,
para una mejor cosecha.

Asegurando cada siembra,
para una mejor cosecha.

dichas producciones, dijo el di-
rector de Servicios Agrícola, Leo-
nardo Olivera en el programa 
Contacto Rural, en radio Rural.
Por otro lado, hay avanzadas 
gestiones para los envíos de 
colza a México explorando los 

canales comerciales, en un 
destino que se abastece de 
mercados norteamericanos, 
sumando el nicho del produc-
to no OGM. Si bien este año 
los valores son diferentes para 
la oleaginosa, se mantienen 

perspectivas interesantes, con 
tres mercados en esta cosecha 
como Unión Europea, México 
y Chile.
En esta semana, operadores de 
la cadena agrícola desde la pro-
ducción hasta la exportación, 
ajustaron los detalles de la ope-
rativa de cosecha y postcosecha 
en una zafra variable en calidad, 
clima y momento de la trilla y se 
relevó el papel de los diferentes 
eslabones sectoriales. 
Con la prioridad en el cumpli-
miento de los protocolos, a pesar 
de los problemas productivos 
provocados por la seca, lo que 
implica controlar la presencia de 
cuerpo extraños, granos verdes, 
dañados o quebrados, sorgo de 
Alepo, insectos, entre otros. De 
forma de poder realizar la segre-
gación hacia diferentes destinos, 
que operan sin dichas exigencias. 
Juan Foderé, director de Fadi-
sol, dijo que las plataformas de 
trilla de las máquinas trabajarán 
muy abajo lo que proyecta altos 

riesgos de recolección de male-
zas, obligando a la limpieza y 
trabajos de pre limpiado, con la 
finalidad de cuidar a los produc-
tores y los mercados externos. 
La segregación implica desti-
nos como Argentina, pero la 
prioridad es cumplir con los 
compromisos comerciales asu-
midos, agregó.
Los primeros resultados de cose-
cha arrojan resultados en el or-
den de dos mil kilos hectárea en 
el Norte y Noreste, con bajos pe-
sos de granos, en tanto que en el 
centro, oeste y sur se oscila entre 
los 300 kilos y mil por hectárea.
El departamento de Granos de 
la dirección de Servicios Agrí-
colas, recordó “mantener la 
inocuidad de la mercadería y 
evitar la contaminación de la 
cosecha con granos y/o peda-
zos de granos coloreados (cura-
dos) y malezas cuarentenarias, 
es responsabilidad del produc-
tor” para dar viabilidad a las 
exportaciones a China.



Actividad

Colza tiene potencial para duplicar y    
lograr hasta seis mil kilos por hectárea
MACCIÓ CULTIVAR Y SYNGENTA REALIZARON UNA JORNADA PARA RELEVAR ESTRATEGIAS EN COLZA, 
NUEVOS FUNGICIDAS, MANEJO DE BICHO BOLITA EN AÑOS SECOS Y SANIDAD EN CEREALES 
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El manejo y la sani-
dad en cultivos de 
invierno, fue plan-

teado en una jornada téc-
nica de Syngenta y Macció 
Cultivar en Nueva Helve-
cia, con la participación de 
productores y técnicos de 
distintas zonas del país.
En la oportunidad, se pro-
fundizó en las Estrategias 
de manejo del cultivo de 
colza, los Nuevos Fungici-
das para la oleaginosa, el 
Manejo de bicho bolita en 
años secos y el Enfoque sa-
nitario de Trigo y Cebada.
El coordinador comer-
cial de Syngenta, José 
Luis Inciarte, dijo que en 
la jornada previa la zafra 
de invierno se resaltó el 
nivel de expositores, con 
la presentación de un 
nuevo fungicida de exce-
lentes resultados y un 

análisis respecto a los ries-
gos de enfermedades de 
trigo y cebada.
En la oportunidad, se lanzó 
Amistar Top, un fungicida 
con empleo en el cultivo de 
colza, con excelente resulta-
do para el control de enfer-
medades y se adelantó Mira-
vis Dúo con vistas al 2024. 
Sebastián Mazzilli, director 
del Sistema Agrícola y Gana-
dero de INIA, presentó infor-
mación generada tiempo 
atrás para viabilizar las me-
jores prácticas del cultivo de 
colza, con vistas a la susten-
tabilidad del área tras la ex-
periencia de la zafra pasada. 
Se trata de una opción fun-
damental para la diversifica-
ción, generar sistemas am-
bientales y agronómicos sos-
tenibles, con fundamento en 
la investigación y la produc-
ción práctica.
Dijo que este año, hay que 
tener en cuenta dónde sem-
brar, en particular enfatizó 
en descartar colza sobre 

Especial para                          
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escribe Magdalena Echandy

Sala de la jornada técnica

colza y analizar bien el ries-
go de presencia de herbici-
das. En tanto, es preciso 
asegurar poblaciones ade-
cuadas, fechas de implanta-
ción y fertilización nitroge-
nada de acuerdo con sus 
parámetros.
La investigación plantea la 

posibilidad de acortar la bre-
cha de rendimientos entre 
los resultados experimenta-
les y comerciales, en el pri-
mero de los casos en el orden 
de los 5.500 kilos a 6.000 
kilos por hectárea, por lo que 
existe la posibilidad de du-
plicar los rendimientos.

La genética acompaña, sin 
cambiar variedades, para 
realizar ajustes en el sistema 
y avanzar a través del control 
en la residualidad de herbici-
das, evitar los huecos en las 
chacras sin perder rendi-
mientos y un manejo de la 
fertilización nitrogenada.

Por su lado, Lucrecia Couretot, fitopatóloga de INTA Pergamino se 
refirió al tratamiento de semillas en trigo y cebada, con la finalidad 
de proteger el material y estimular la implantación del cultivo. Con 
experiencias en Argentina frente a riesgos como roya amarilla, su 
manejo en trigo y las acciones pertinentes a partir de variedades de 
buen comportamiento y fungicidas foliares.
Los resultados logrados son satisfactorios, se logra controlar con 
respuestas en el rendimientos importantes, en este año con lluvias 
anunciadas es preciso tener en cuenta el riesgo de enfermedades 
importantes, a través del monitoreo y control de herramientas.
El técnico de Macció Cultivar, Ignacio Gaudín, dijo que se aguarda 
que se consoliden los escalones de siembra en la medida que se re-
gistren precipitaciones, conformando un conjunto de beneficiosos 
para el modelo agrícola, que se plantea de la mano de la diversifica-
ción. De parte de la empresa, enfatizó en el lanzamiento de materia-
les de trigo para esta zafra, con tres productos que cubren las nece-
sidades de ciclos y variedades, con Buck Fulgor que es un ciclo corto, 
evaluado en suelos locales y en la red de INIA con grado uno en cali-
dad y de alto perfil panadero.
La oferta se completa con Syn 200 que ofrece ciclo intermedio, esta-
bilidad de rendimiento, el mejor peso hectolítrico, buen comporta-
miento frente a manchas foliares y roya de soja. Además de excelen-
te comportamiento frente a bacteriosis y tolerancia fusarium.
En el caso de Syb 211, se alcanza estabilidad de máximos rendimien-
tos, buen peso hectolítrico y comportamiento frente a fusarium.

ENCUADRE

Por su lado, Agriglobal a través de José Velasco, presentó los con-
troles de bicho bolita con sus diferentes productos y la forma de 
aplicarlos, frente a una incidencia grave con el riesgo de perder el 
cultivo en poco tiempo.
Se trabaja con aplicaciones a partir de un producto granulado en 
diferentes dosis y logrando el control de la plaga en el orden de las 
48 horas, detectándose la presencia de esta plaga en plantaciones 
locales. La firma, ubicada en Balcarce es quien formula el cebo y la 
distribución es realizada por la empresa grupo Macció.

EN CONTEXTO

Sebastián Mazzilli, técnico de INIA

José Luis Inciarte, coordinador comercial de Syngenta

Lucrecia Couretot, fitopatóloga de INTA
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Agrotop y Fadisol acuerdan impulsar 
el cultivo de canola desde esta zafra
LAS EMPRESAS CHILENA Y URUGUAYA, RESPECTIVAMENTE, DISEÑARON UN PLAN             
QUE COMPRENDE LA SIEMBRA DE MÁS DE 30 MIL HECTÁREAS A NIVEL LOCAL

Mayo 2023

Las empresas Agrotop de 
Chile y Fadisol de Uru-
guay han establecido una 

alianza para impulsar la siem-
bra de canola, un cultivo que ha 
experimentado una importante 
expansión en los últimos años. 
En una entrevista con Carlos 
Foderé, director de Fadisol, y 
Carlos Sandoval, director de 
Agrotop, se analizaron los desa-
fíos y oportunidades que pre-
senta esta zafra agrícola.
Foderé reconoció que los culti-
vos de canola son desafiantes, 
pero destacó que su empresa ha 
logrado exportar esta oleaginosa 
a Chile, donde Agrotop es la 
principal firma de molienda y 
opera el 70% del mercado. La 
canola se destina a la alimenta-
ción animal, especialmente para 
la producción de salmones, lo 
que supone una novedad para 
Uruguay, que hasta ahora expor-
taba principalmente a Europa 
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Implantación histórica         
de la campaña 2022/23

La superficie total sembra-
da con cultivos de invier-
no fue de 861 mil hectá-

reas, 33 % por encima de las 
siembras del invierno anterior, 
cuando se concretaron 648 mil 
hectáreas de cultivos de invier-
no para grano seco. 
De acuerdo con relevamientos 
del ministerio de Ganadería y 
Agricultura, la siembra de trigo 
alcanzó las 300 mil hectáreas, 
23 % superior a la anterior y es 
la mayor superficie sembrada 
del cultivo desde la zafra 2015.
El rendimiento de trigo alcanzó 
los 4.251 kilogramos por hectá-
rea con el máximo histórico del 
cultivo relevado por el área de 
Investigaciones y Estadísticas. 
La producción de trigo alcanzó 
1.283.164 toneladas, el mayor re-
gistro de los últimos ocho años.
Por su lado, el área sembrada de 
cebada cervecera fue estimada 
en 211 mil hectáreas, valor simi-
lar al de la zafra anterior en el 
que se sembraron 224 mil hec-
táreas. El rendimiento para la 
cebada en ésta campaña se esti-
mó en 4.252 kilos por hectárea 
sembrada, 150 kilogramos por 
hectárea por encima del regis-
tro de la campaña anterior. 
En tanto que la producción lle-
gó a las 897.181 toneladas y el 
área sembrada entre Colza 
(Brassica napus) y Carinata 
(Brassica carinata) continua 

en crecimiento, alcanzando en 
ésta zafra 348.145 hectáreas, 
114 % más que en la zafra an-
terior. Su rendimiento prome-
dio se estimó en 1.687 kg/ha, 
valor apenas inferior al releva-
do en la zafra anterior de 1.813 
kg/ha. La producción de colza 
alcanzó las 587.321 toneladas, 
duplicando prácticamente la 
producción del invierno ante-
rior cuando se cosecharon 
unas 295.000 toneladas.

para consumo humano.
Según Foderé, las gestiones 
para exportar a Chile comen-
zaron hace varios años, pero 

se demoraron debido a que 
Uruguay no tenía un acuerdo 
sanitario para ingresar con es-
te tipo de producción al país 
vecino. Sin embargo, el Minis-
terio de Ganadería, Agricultu-
ra y Pesca y los Servicios Agrí-
colas liderados por su Director 
General, Leonardo Olivera, 
lograron alcanzar un acuerdo 
para permitir las exportacio-
nes de canola.
Por su parte, Sandoval destacó 
la expectativa de su empresa 
por el acuerdo alcanzado con 
Fadisol para los próximos cin-
co años. Agrotop es la principal 
empresa de producción de col-
za y avena en Chile, exportando 
a más de 25 países, y ve con en-
tusiasmo la posibilidad de im-
portar desde Uruguay. La em-
presa chilena tiene una capaci-
dad de compra adicional de 
50.000 a 60.000 toneladas, lo 
que abre una gran oportunidad 

Carlos Foderé, director      
de Fadisol

para los productores locales.
La proyección es disponer de 
30.000 hectáreas de canola de 
invierno, ya que Agrotop es un 
procesador directo que elabora 
aceites y concentrados proteicos. 
Para ello, se cuenta con un pa-
quete tecnológico y apoyo finan-
ciero, con la finalidad de soste-
ner estas áreas e incrementar los 
rendimientos de la oleaginosa a 
nivel local, profundizando así la 
corriente de exportaciones al 
mercado transandino.

Autoridades de la empresa chi-
lena visitaron recientemente a 
productores y técnicos locales 
para intercambiar experiencias 
y analizar las oportunidades 
que ofrece el cultivo. El acuerdo 
entre Agrotop y Fadisol repre-
senta una gran oportunidad pa-
ra Uruguay de proyectar una 
exportación de largo plazo hacia 
Chile, lo que permitiría incre-
mentar la producción local de 
canola y diversificar los merca-
dos de exportación.

Carlos Sandoval, director de Agrotop Chile
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Integración

La coordinadora de la Me-
sa de Entidades Cervece-
ras, Blanca Gómez Gue-

rrero, repasó la conjunción pú-
blica y privada con el foco en lo 
tecnológico, sanidad, mejora-
miento, calidad y fisiología y 
manejo, con una comisión di-
rectiva que atiende los proyec-
tos que se financian con fondos 
de empresas y agencias.
Los impactos principales logra-
dos por el equipo fueron en los 
rendimientos, la aplicación de 
nitrógeno, una mejora en los cul-
tivares y la calidad con un progre-
so en la cebada cervecera y la 
malta con exportaciones a Brasil 
y Bélgica, entre otros destinos.
Con la página web de la entidad, 
www.mnecc.uy,  se procura resal-
tar los rendimientos en el campo 
y la producción nacional con un 
cambio que revela el trabajo en 
conjunto entre las instituciones, 
la industria y los productores.
En adelante, el colectivo procu-
ra optimizar la adaptación al 
cambio climático y el perfil de 
los cultivares en el ambiente, 
con un recambio varietal para 
optimizar los procesos indus-
triales y adoptar el recambio.
La calidad y la sanidad son fun-
damentales, ya que las varieda-
des quiebran resistencia, don-
de surge el compromiso que la 
industria implemente estas 
permanentes transformaciones 
en forma dinámica.

LOS IMPACTOS PRINCIPALES LOGRADOS POR EL EQUIPO FUERON EN LOS RENDIMIENTOS,              
LA APLICACIÓN DE NITRÓGENO, UNA MEJORA EN LOS CULTIVARES Y LA CALIDAD
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Agromil con renovada propuesta      
para potenciar al campo

En el marco de los 29 años 
de Agromil, la empresa 
profundiza una amplia 

paleta de productos con la in-
corporación de modernas he-
rramientas que permiten en-
frentar con eficacia las diferen-
tes situaciones productivas. El 
director de Agromil, Pablo Mar-
tínez, resaltó la trayectoria de la 
compañía junto al productor en 
los momentos positivos y en los 
difíciles, con un renovado desa-
fío ya que los próximos meses 
serán intensos para recompo-
ner la actividad productiva y 
comercial de las explotaciones 
del rubro. 
Se dispone de abastecimiento 

suficiente de productos lo que 
permite disponer en tiempo y 
en forma los específicos, como 
parte del apoyo a los clientes y 
con una apuesta renovada a tra-
vés del lanzamiento de nuevos 
productos como Dédalo duo, 
que con la nanotecnología plan-
tea enormes beneficios. 
El director de la empresa afirmó 
que el productor procura gene-
rar futuros ingresos, lo que re-
percutirá en la mejora del área 
de cultivos de invierno, con va-
lores interesantes de los pro-
ductos agrícolas en el mercado 
internacional. 
Por su lado, el director técnico 
de la empresa Alfredo Sobredo, 
dijo que las propuestas más no-
vedosas se centran, entre otros 
productos, en Dédalo Duo como 
lanzamiento de la firma Surco 

con la combinación de glifosato 
+ 2.4 D formulado para su em-
pleo directo, un herbicida total 
postemergente que fue desarro-
llado para ser utilizado en el con-
trol de malezas en barbechos. 
A través de la nanotecnología 
dispone de protectores para 

evitar antagonismos de la du-
reza del agua, en forma adicio-
nal en el caso de esta línea, 
combina graminicidas. Se tra-
ta de un producto innovador, 
de excelente acogida para pro-
ductores y técnicos, en el caso 
de barbechos, colza y en soja a 

La propuesta para ganar de la mesa   
de entidades cerveceras en sus 30 años

pesar de las complejidades de 
la zafra, posibilitando el con-
trol de diferentes malezas. 
La propuesta se complementa 
con Microstar de Rizobacter, 
donde la fertilización es acom-
pañada con la posibilidad de 
maximizar los resultados en los 
futuros cultivos de invierno, su-
mando el efecto arrancador pa-
ra los mismos. 
Agromil se ocupa de todos los 
participantes de la producción 
agrícola del país para que cuen-
ten en el momento adecuado 
con los insumos de calidad ne-
cesarios para el desarrollo de su 
tarea hasta la cosecha, confor-
mando un equipo humano de-
dicado, experiente y conocedor 
del quehacer agrícola cotidiano, 
impulsando el aumento de la 
productividad del campo. 

La técnica de la fundación La-
titud de Latu, sostuvo que sur-
gen nuevas enfermedades, su 
manejo en cada año y la resis-
tencia en diferentes grados a 
las condiciones, de forma de 
lograr con estos materiales 
con un impacto en el procesa-
miento industrial. En virtud 
del incremento de la capaci-
dad de malteo, se promueve la 
expansión del área, lo que es 
positivo para todos, dijo la 
coordinadora.
La Mesa Nacional de Entidades 
de Cebada Cervecera (MNECC), 
fundada en el año 1992, es un 

ámbito público privado que 
agrupa empresas malteras e 
instituciones tecnológicas y de 
investigación, con la finalidad 
de coordinar esfuerzos y recur-
sos para la mejora de la investi-
gación en cebada cervecera en 
Uruguay.
Desde su creación, generó una 
fuerte interacción e integra-
ción entre la investigación 
aplicada, la producción y la 
industria, identificando las 
áreas de investigación a prio-
rizar para levantar las princi-
pales restricciones tecnológi-
cas al desarrollo del cultivo.

Especial para                          
Cultivos de Invierno             

escribe Francisco Ferrer

Se procura instrumentar un 
Programa Nacional de Investi-
gación y Mejora Tecnológica del 
Cultivo y del proceso tendiente 
a producir cebada cervecera de 

alta calidad, conformada por 
Maltería Oriental, Maltería 
Uruguay, Facultad de Agrono-
mía, Latitud de LATU, INIA e  
INASE.
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¡Optimizá
tu producción 
de invierno!
¡Nuevos planes comerciales
de Cebada y Canola!

Venta de insumos
Logística adecuada a
cada necesidad
Facilidades operativas 
Constante soporte técnico

(+598) 95 676074

info@fadisol.com www.fadisol.com

(+598) 4576 2283

El compromiso de elevar los kilos por     
hectárea y calidad en Maltería Uruguay

En el nuevo ciclo de culti-
vo de cebada, Maltería 
Uruguay propone un 

precio del 100% sobre Chicago 
diciembre y una bonificación 
de US$10 por tonelada sobre 
las variedades europeas, con 
posibilidad de fijar anticipado 
hasta el 31 de octubre.
Este es un momento intenso en 
la actividad agrícola en algunas 
zonas, debido a la cosecha de so-
ja y el enfoque en el invierno, 
con fuertes avances en la contra-
tación en el norte, centro y algo 
más retrasado en la franja sur.
La política de Maltería Uru-
guay apunta al autoabasteci-
miento de sus dos malterías, lo 
que en años normales se centra 
en alrededor de 110 mil hectá-
reas, por lo que por encima de 
dicho volumen se dará la bien-
venida a la producción que in-
grese a las plantas.
La campaña anterior resultó 

significativa, ya que, aunque no 
se cumplió el objetivo de área, el 
rendimiento ayudó mucho a lo-
grar el autoabastecimiento y el 
volumen para exportar, predo-
minando diferentes variedades 
de origen europeo y nacional.
En el primer caso, se proponen 
diferentes materiales que se 

distinguen por su potencial en 
kilos por hectárea, mientras 
que en las opciones locales se 
puede lograr mayor estabili-
dad, calibre y calidad.
En virtud de las características 
de un año Niño, se procura res-
petar las fechas de siembra, las 
aplicaciones en tiempo y forma y 

el manejo potenciado de acuer-
do con el paquete tecnológico.
Se proyecta cumplir con herra-
mientas teóricas difundidas en 
las jornadas de campo, talleres y 
visitas a las chacras, por lo que 
resulta fundamental la implan-
tación desde el 15 de mayo hasta 
julio, con la posibilidad de obte-

ner asesoramiento del distribui-
dor de confianza en cada zona.
En un catálogo de variedades 
de la empresa, se especifican 
las fechas de siembra, los ries-
gos de sensibilidad y de enfer-
medades en el marco de la 
próxima zafra, tras una cose-
cha dura de cultivos de verano.
Maltería Uruguay fue fundada 
en 1990, siendo la primera in-
dustria maltera del país. La 
malta es un insumo clave de la 
industria cervecera y se encuen-
tra entre los 10 principales ru-
bros de exportación del país. 
Cuenta con un departamento de 
desarrollo comercial responsa-
ble del proceso de producción y 
abastecimiento de cebada cer-
vecera, lo que conlleva un estre-
cho vínculo con la red de más de 
600 productores y técnicos del 
país. Asimismo, posee un de-
partamento de Investigación y 
Desarrollo enfocado en el desa-
rrollo de variedades de cebada, 
lo que implica el registro y eva-
luación anual de genética de 
diverso origen.

Especial para                          
Cultivos de Invierno             

escribe Magdalena Echandy
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Diversificación: la estrategia 
para sortear el “cuco” del Niño
SE ARMA EL PLAN DE SIEMBRA PENSANDO EN DIFERENTES ESTRATEGIAS DE CULTIVOS, APUNTANDO A LA DIVERSIFICACIÓN      

DE ÉSTOS COMO TAMBIÉN DE CICLOS Y FECHAS DE SIEMBRAS PARA EVITAR POSIBLES SITUACIONES DE RIESGO.

1 4 Mayo 2023CULTIVOS DE INVIERNO 2023

Después de los recientes 
episodios de lluvias se 
tonificó el ánimo agrí-

cola en el litoral, lo que permi-
te avanzar en los escalones de 
siembra de colza, lo que es 
fundamental para asegurar lo 
implantado y lo que resta por 
completar en el plan de siem-
bra de las primaverales. 
La empresa, diseñó una se-
rie de propuestas en los cul-
tivos de colza y trigo, arran-
cando con los híbridos de 
colza invernal hoy la paleta 
se compone de tres híbridos, 
es el caso de Phoenix CL con 
el cual se empezó ese reco-
rrido en estas dos últimas 
zafras y para este año se su-
man dos nuevos productos 
que son Beatrix CL y Duke. 
Esta paletea de productos se 
puede comenzar a sembrar 
desde fines de marzo y du-
rante el mes de abril. Este 
tipo de híbridos se diferen-
cian claramente de los pri-
maverales, primero por el 
potencial de rendimiento 
que permiten lograr suman-
do a los aportes en cuanto a 
tecnologías que ofrecen “hu-
bo muchas consultas justa-
mente por estos temas”, 
cuentan con la tecnología 

Definen medidas en favor de seguridad 
alimentaria y protección ambiental

Representantes de paí-
ses del Cono Sur y la 
Unión Europea se reu-

nieron en Roma para discutir 
propuestas conjuntas en una 
conferencia internacional de 
la FAO y la Comisión Inter-
nacional Fitosanitaria. 
El director general de los 
Servicios Agrícolas, Leonar-
do Olivera, destacó la impor-
tancia de dichos encuentros 
ya que las decisiones y cam-
bios en fitosanitarios a nivel 
global pueden afectar a mu-
chas regiones. 
El representante local partici-
pó en la conferencia como 
parte de la Comisión de Sani-
dad Vegetal (Cosave) y como 
representante de América La-
tina, se discutió la necesidad 
de que las diferentes propues-
tas “no perjudiquen a ningún 
país y que estén respaldadas 
por evidencia científica”.

Uno de los logros destacados 
fue la gestión de Uruguay en 
relación a la resistencia a los 
antimicrobianos, un tema que 
se basa en el concepto de "una 
sola salud" que abarca desde 
las plantas, los animales y los 
humanos. También se discutió 
la propuesta de algunos países 
sobre los fitosanitarios, inclu-
yendo algunos pesticidas, que 

no tienen argumentos científi-
cos y que podrían afectar al 
comercio sin justificación, al-
gunos países se opusieron a 
esta propuesta hasta que exis-
ta evidencia científica que la 
respalde.
Olivera resaltó que es impor-
tante avanzar en temas relacio-
nados con la salud y el medio 
ambiente siempre y cuando 

exista respaldo científico de-
trás de las propuestas. 
Además, se discutió la exis-
tencia de un problema global 
relacionado con las plagas 
que se propagan entre los 
contenedores de carga que 
circulan por todo el mundo. 
En este sentido, se está consi-
derando la construcción de 
un nuevo tipo de contenedor 

con materiales y pisos inno-
vadores, una iniciativa lide-
rada por China.
En resumen, la reunión in-
ternacional de la FAO y la Co-
misión Internacional Fitosa-
nitaria fue una oportunidad 
para que los países de Suda-
mérica discutan y presenten 
propuestas conjuntas en rela-
ción a la agricultura y la segu-
ridad alimentaria. La necesi-
dad de respaldo científico 
detrás de las propuestas y la 
importancia de no perjudicar 
a ningún país fueron temas 
importantes en la discusión.
A nivel local, se definieron en 
los últimos tiempos diferen-
tes instrumentos para el se-
guimiento y el monitoreo a 
nivel de aplicaciones terres-
tres y aéreas, con el fin de ge-
nerar información de interés 
y realizar un control de los 
trabajos realizados.

PSR, que permite una cosecha 
segura, sin desgrane, totalmen-
te inocua ya que no se necesita 
de herbicidas desecantes, el 
cultivo se seca en planta de for-
ma natural y se mantiene firme 
sin abertura de silicuas, “para 
proceder a la trilla como cual-
quier cereal de invierno”.
Los mercados destino de estos 
productos exigen inocuidad, que 
el grano importado no tenga re-
siduos de agroquímicos o de te-
ner, sea dentro de los paráme-
tros establecidos, puntualizó.
Otra tecnología es el CL, es la to-
lerancia a herbicidas del grupo de 

las imidazolinonas, lo cual te per-
mite aplicar sobre el cultivo en el 
vegetativo temprano logrando un 
mayor espectro y control de ma-
lezas. Por último, también ofre-
cen una innovación en la protec-
ción contra virosis, que es la tec-
nología TuYV. Todo esto, además 
de que permiten ampliar el plan 
de siembra para este cultivo, ter-
mina siendo un combo atractivo 
para el sistema productivo.
Por otro lado, en las colzas pri-
maverales cuentan con dos lan-
zamientos, uno es un primaveral 
de ciclo largo llamado Curry CL, 
que por tener un periodo vegeta-

tivo mayor permite siembras a 
partir de la segunda quincena de 
abril minimizando riesgos de he-
lada en implantación y también 
durante floración, luego tenemos 
a Hyola 575 CL, es un hibrido de 
ciclo intermedio para siembras a 
partir de los primeros días de ma-
yo. Ambos son CL, con lo cual 
toleran los herbicidas del grupo 
de las IMI. Otro lanzamiento es 
Hyola 117, es un ciclo corto de po-
tencial y buena sanidad excelente 
para cerrar el plan de siembra y 
completar la estrategia de im-
plantación en mayo y junio.
En trigo, la propuesta se confor-
ma con cinco variedades, desde 
ciclos intermedios a cortos con 
la presentación de 2 nuevos pro-
ductos. Estamos lanzando para 
esta zafra DM Catalpa, se trata 
de un ciclo intermedio de exce-
lente potencial de rendimiento y 
sanidad que permite siembras 
desde fines de mayo y todo ju-
nio, este cultivar fue reciente-
mente catalogado como una va-
riedad Urutrigo, con lo cual se le 
suma a DM Audaz que también 
estaba con esta categoría de tri-
go con buena calidad. Dentro de 
los intermedios además tene-
mos a Ñandubay y Pehuén. Para 
cerrar la siembra durante el mes 
de junio, tenemos al nuevo trigo 

DM Aromo, esta variedad se lan-
zó como remplazo a DM Ceibo, 
además de mejorarlo en poten-
cial de rendimiento, aporta me-
joras cuantitativas en cuanto al 
perfil sanitario en general. 
Hay muchas consultas con res-
pecto a los riesgos de una prima-
vera lluviosa, frente a esto, como 
se mencionó en la pasada jorna-
da de cultivos de invierno, hay 
que tratar de que las espigazones 
y por ende las floraciones de los 
trigos sean sobre la última quin-
cena de setiembre-primera déca-
da de octubre “de forma de miti-
gar o minimizar los riesgos de 
fusarium, ya que las temperatu-
ras medias son más bajas y esto 
hace a que el impacto de la enfer-
medad sea menor o más bajo”.
Para estos planteos, la especia-
lista dijo que, a través de la di-
versificación en la genética, 
conocer el perfil sanitario de 
cada variedad y comenzar la 
siembra lo más temprano que 
permita la recomendación op-
tima de cada variedad. 
La alternación en el manejo per-
mite sortear el momento para 
evitar que un aspecto de esta ín-
dole impacte de lleno en toda el 
área, como ocurre cuando se 
cuenta con una sola variedad, 
concluyó.
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Los cereales enfrentan precios  
al alza con vistas al próximo ciclo

EL MERCADO AGRÍCOLA PRESENTA FUERTES TENSIONES GEOPOLÍTICAS Y FINANCIERAS               
QUE GRAVITAN EN LA DEFINICIÓN DE LAS COTIZACIONES DE LOS PRODUCTOS
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Los precios de los produc-
tos agrícolas están en pro-
medio, en el orden de 

20% por debajo del año pasado 
pero 30% arriba de los históri-
cos lo que proyecta auspiciosas 
perspectivas para los granos.
La caída en un escalón de los 
valores es acompañada por el 
ajuste de las cotizaciones de los 
fertilizantes, con una relación 
de insumo producto favorable 
para los cereales a pesar de es-
tos movimientos.
El escenario es de mejores pre-
cios, con un panorama más 
alentador en los cereales y mo-
derado en el caso de colza y, en 
paralelo en el plano global, que-
dan planteadas diversas tensio-
nes geopolíticas y financieras.
La coordinadora del área de ca-
denas agroindustriales en la Ofi-
cina de Programación y Políticas 
Agropecuarias (OPYPA), Catali-
na Rava exhortó a analizar en 
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La oferta de cebada 
Australiana a un paso 
de retornar a China

Australia y China acorda-
ron resolver su disputa 
sobre las importaciones 

de cebada, confirmó la pasada 
la ministra australiana de 
Asuntos Exteriores, Penny 
Wong. En tanto que, los aran-
celes del 80,5% aplicados por 
China a la cebada australiana 
prácticamente anularon las 
importaciones del grano por 
parte  del  mayor  mercado 
mundial de cerveza, lo que 
provocó una queja formal de 
Australia ante la Organización 
Mundial del Comercio (OMC) 
en 2020.
Las operaciones oscilaban en-
tre los mil y US$ 1.335 millo-

nes de dólares estadouniden-
ses anuales y se estableció que 
Australia suspenderá el caso 
ante la OMC, mientras China 
acelera la revisión de los aran-
celes impuestos al grano.
Las autoridades informaron 
que China ha aceptado llevar a 
cabo una revisión acelerada de 
los aranceles impuestos a la 
cebada australiana durante un 
periodo de tres meses.
Se decidió suspender en forma 
temporal la disputa en la OMC 
durante el periodo de revisión 
acordado y el Gobierno aus-
traliano espera un resultado 
similar en una segunda dispu-
ta sobre los aranceles al vino.

Más
Más PRODUCTIVIDAD
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Nitroplus c/Isumax 15
37-0/0-0+3S+4Ca
Nitromax neutro c/Agrotain
33-0/0-0+1S+5Ca+2Mg

este contexto la reconversión de 
las grandes petroleras hacia eta-
nol y biodiesel y diesel renova-
ble, con un avance en las nego-
ciaciones con las grandes em-
presas productoras del agro y los 
anuncios de India, Estados Uni-
dos y Brasil para una alianza glo-
bal por los biocombustibles.
En el marco de la jornada de 
Cultivos de Invierno de INIA, 
Fucrea y Fagro sostuvo que la 
actividad agrícola, expuesta a 

múltiples riesgos implica que se 
pueden hacer todas las cosas 
bien sin llegar a resultados, a 
causa de la afectación de eventos 
climáticos se ve favorecida o des-
favorecida por el clima en cuan-
to a la calidad y la producción. 
Estos factores se insertan en la 
coyuntura internacional, geopo-
lítica y complejos escenarios, en 
un momento en el cual se ha re-
ducido la volatilidad pero se 
mantiene la incertidumbre.
Al analizar el panorama por cul-
tivos, subrayó que  el USDA 
proyecta la quinta zafra con 
producción al alza de trigo con 
789 millones de toneladas, en 
este plano es de destacar el cre-
cimiento de la producción bra-
sileña y la situación de interven-
ción del mercado en Argentina.
Con esta producción récord y el 
consumo también en niveles 
máximos, determina una caída 
de las existencias finales con un 

balance de oferta y demanda 
ajustado para el cereal. Se man-
tiene la estimación de la FAO, 
en la que la producción es pro-
yectada como la segunda cose-
cha histórica más alta. 
En la cebada, el balance de la 
oferta y la demanda muestra un 
incremento del producto con 
existencias finales en incremen-
to y una recuperación  entre el 
stock y el consumo, dijo la espe-
cialista. 
En consecuencia, se prevé una 
ligera caída de las áreas, con fo-
co en las negociaciones por  la 
entrada del cereal de Australia a 
China, donde pesa un arancel 
de 80 por ciento.
En colza, se destaca el aumento 
a 20 millones de toneladas el 
disponible de exportación con 
un escenario holgado con res-
pecto al año anterior y una baja 
de los precios que surge de este 
fundamento.

Los factores geopolíticos, tienen 
enorme relevancia en el merca-
do agrícola, con el estableci-
miento de un corredor comer-
cial para la salida de cargas de 
granos desde el Mar Negro en el 
marco del conflicto de Rusia y 
Ucrania.
Desde el 18 de mayo, se abrirá 
una nueva etapa en lo que res-
pecta a la operativa de granos 
por el corredor referido, junto 
con las tensiones que surgen de 
la posibilidad de nacionalizar la 
operativa agrícola de parte Ru-
sia, el eventual cierre de expor-
taciones de trigo por parte del 
país y la salida de dicha plaza de 
las multinacionales Viterra y 
Cargill.

FACTORES 
GEOPOLÍTICOS




