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Nuevo Surco
20 años20 años

Soluciones de vanguardia y                                       
apoyo de siembra a cosecha

Mejora continua
Equipo de trabajo sólido 
de ingenieros agrónomos,               
vendedores y profesionales

Desarrollo local Un paso adelante
Empresarios, organizaciones y 
entidades sociales en favor de 
la comunidad de Tarariras

Compromiso en favor de 
la diversificación agrícola,                          
ganadera y lechera
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Carolina Klett, directora

Un equipo sólido enfrenta los               
renovados desafíos del agronegocio 
“TODO TIENE UN TRABAJO DETRÁS QUE HAY QUE HACERLO, EVALUARLO, Y SOBRE TODO INVERTIR 
PARA SEGUIR CRECIENDO”, AFIRMÓ

La empresa profundiza en su 
vigésimo aniversario la  
mejora continua con facto-

res externos influyentes “muy  
importantes”, como el clima, el 
tipo de cambio y en la interna con 
un equipo de “trabajo sólido”, 
sostuvo Carolina Klett, contadora 
y socia de la empresa.

¿Cómo evalúa la actividad 
desplegada por la empresa 
en su trayectoria de 20 años?

Nuevo Surco comenzó en 
2004, tanto Pablo (Engelhardt) 
como yo, veníamos de trabajos en 
relación de dependencia, se nos 
dio el momento, fuimos crecien-
do, acompañados con el desarro-
llo del agro en esos años. 

Siempre con el compromiso, 
hacia los clientes, y hacia el aden-
tro de la empresa, controles de 
stock, facturación, tener cuentas 
corrientes claras y fáciles de            
entender. Todo tiene un trabajo                
detrás que hay que hacerlo,                      
evaluarlo, y bueno sobre todo                  
invertir para seguir creciendo…                   
y fue así…

Además, teníamos un plus,                
somos matrimonio, y socios en la 
empresa, con perfiles distintos  
pero complementarios ,  las                  
reuniones eran en la empresa y 
continuaban en casa.

Fue todo un desafío, hoy por 
supuesto la empresa se encuentra 
en otro escalón, pasaron 20 años, 
cambiamos nosotros y también, la 
forma de hacer agro, cambiaron 
los clientes.

Algunos en cuanto a lo genera-

cional, los avances de la tecnología 
aplicada a los productos que se 
venden. 

¿Cómo define los principa-
les cometidos de acción en 
apoyo al productor?

Bueno, un poco siguiendo con 

lo anteriormente dicho, en Nue-
vo Surco te encontrás con una 
empresa horizontal, colaborado-
res que tienen un conocimiento 
integral, tanto si es posible la 
mejora de una venta, en cuanto 
al precio, en cuanto a la entrega.

Es decir, tratar de que todos los 
canales estén interconectados, 
desde que la mercadería sale del 
depósito, cuando termine en la 
venta del grano.

Todo el ciclo, yo creo son todos 
aspectos relevantes, y que hacen 
que la empresa este presente en el 
mercado. 

¿Qué desafíos tiene la em-
presa hoy luego de 20 años?

Luego de 20 años nos encuentra 
trabajando en la mejora continua, 
con factores externos influyentes 
muy importantes, por ejemplo,               
clima, tipo de cambio del dólar, a la 
interna tenemos un equipo de               
trabajo sólido de ingenieros agró-
nomos, vendedores, administra-
ción, depósito, profesionales.

Estamos presentes con nues-
tras sucursales, en San José y                 
cubriendo centro y litoral en             
Paysandú, proyectando un futuro 
fértil.

Nuevo Surco S.R.L. es una empresa dedicada a los agro negocios, fundada el 2 de agosto de 2004, en la ciudad de                      
Tarariras, Colonia, Uruguay.
La empresa se centró en dar soluciones integrales para los productores y ofrecer insumos agropecuarios,                                                 
asesoramiento técnico, articulación en negocios ganaderos, comercialización de granos en el disponible o ventas a             
futuro, tanto en el mercado local o para la exportación. 
Se gestiona apoyo en las decisiones de inversiones y financieras y dispone acuerdos con contratistas de la zona que                
facilita las labores en tiempo y forma. 
Cuenta con técnicos en varias áreas, ingenieros agrónomos, y acuerdos con especialistas en mercados, contadores                
públicos, asesores legales y todo esto respaldado por el sistema administrativo.
A partir de 1 de octubre de 2010, la empresa se trasladó a sus modernas oficinas, junto a un depósito para insumos de 
2.200 metros cuadrados, a 3 km de la ciudad de Tarariras (Ruta 22 km 23,5).
En abril de 2011 se inaugura Icanol S.A., una planta de silos para acopio y acondicionamiento de granos,  radicada en 
Ruta 22 km 23,500, donde NUEVO SURCO SRL integra el 50% del paquete accionario. Un dato curioso es que se                                
inaugura formalmente el 11/11/2011 a las 11:00 AM.
Luego se forma la empresa Pialor S.A. que tiene como principal razón de ser, importar, representar y distribuir fitosnita-
rios, fertilizantes, adyuvantes y bioestimulantes, para todo el país desde LABORATORIOS NOVA de Argentina.  La empre-
sa extiende su línea de productos a forrajeras como lo son lotus, trébol rojo, alfalfa, trébol blanco, raigrás, avena, ceba-
da, triticale entre otros. En base en el trabajo realizado en investigación y desarrollo trigo, desde un programa nacional 
con mas de 40 años, en 2020 se logra realizar el lanzamiento de dos variedades marca Nuevo Surco, Berretin y el pre 
lanzamiento de Malevo.  De ese mismo programa surge en 2024 Batacazo y ademas se incorpora desde Argentina ACA 
605. Nuevo surco hizo punta con canolas híbridas invernales y primaverales y recientemente también desde argentina 
se incorpora soja ACA 5725. Desde  noviembre de 2015 se forma transportes El trébol, esta empresa logra dar un pilar 
mas a la logística general y aumenta la fuerza de grupo. Junto Icanol SA en materia de acopio
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Dany Pérez, alcalde 

El “milagro” coloniense impulsado 
por el campo y la agroindustria
LOS EMPRESARIOS LOCALES, ORGANIZACIONES Y ENTIDADES SOCIALES DESARROLLAN UNA 
SOSTENIDA COOPERACIÓN EN FAVOR DEL DESARROLLO LOCAL

La ciudad de Tarariras es la 
capital del trabajo colonien-
se,  donde el  campo se                       

integra con la agroindustria, en un 
amplio espectro de emprendi-
mientos  que comprende la                          
actividad láctea, metalúrgica,                   
semillerista y cárnica, entre otras.

Así define el alcalde local, Dany 
Pérez, la pujanza de una zona 
donde existe demanda de mano 
de obra especializada y en una                
región en la cual los emprendedo-
res difícilmente “fracasen”.

En este marco, los empresarios 
locales, organizaciones y entida-
des sociales desarrollan una                  
sostenida cooperación en favor 
del desarrollo local, lo que se                 
refleja en diferentes programas 
como el cuidado y la protección 
ambiental, el apoyo a los necesita-
dos y el fomento del deporte en 
diversas disciplinas que son foco 
de las fuerzas “tararienses”,                   
subraya el jerarca.

Consultado sobre cuáles son 
los secretos de este “milagro                      
coloniense”, destaca que tiene 
mucho que ver con la matriz                   
cultural de esta zona del país, 

que ocurre con “los pies en la tie-
rra, ya que el productor y la comu-
nidad se manejan con equilibrio a 
la hora de realizar inversiones”.

Se vive con todas las comodida-
des y reconoce que lo que falta es 
“expandir” el turismo a nivel local, 
pero a sólo quince minutos se                
encuentra la ciudad de Colonia del 
Sacramento, patrimonio histórico 
de la Humanidad y las playas cer-
canas de Artilleros y Santa Ana.

Con una población de alrede-
dor de 10 mil habitantes, la comu-
nidad promueve diferentes disci-
plinas deportivas, resalta la                     
reciente puesta en marcha del   
cerramiento y climatización de la 
piscina de uso público. Además de 
alentar el fútbol, frontón, carreras 
de bicicletas y competencias en 
deportes motorizados, lo que                
muchos reconocen como la                   
“ciudad tuerca” por la afición a las 
competencias de cachilas, autos y 
motos.

El Municipio proyecta una                
terminal de ómnibus en convenio 
con AFE para lo cual el ente cedió 
un lugar céntrico e impulsa dispo-
ner la presencia de Mevir, de              
modo de generar soluciones habi-
tacionales que impactan en la                  
generación de empleo .

El premio para comunidades eficientes

Desde julio la ciudad de 
Tarariras cuenta con un 
auto eléctrico obtenido 

en el Concurso Programas                     
Localidades Eficientes del                      
Ministerio de Industria Energía 
y Minería el Municipio. 

Se presentó a este concurso a 
pesar de conocer las pocas                   
probabilidades de ganar ya que 
luego de obtener el concurso 
por las luminarias se informa 
que dos años consecutivos es 
muy  poco  fac t ib le  que  se                  
otorgue el premio al mismo 
municipio.

Se resalta que, sin embargo el 
proyecto fue muy bien recibido 
lo que permitió a Tarariras                   
obtener este vehículo valorado 
aproximadamente en $900 mil.

vehículos se realizaron a través 
de las automotoras locales en 
línea con la política de fomen-
tar la economía de la ciudad.

Especial para Agromedios,
escribe Francisco Ferrer

apuntalada por zonas rurales  
donde las explotaciones agrope-
cuarias son “muy variadas”.

Se refleja en múltiples empren-
dimientos locales como el frigorí-
fico establecimiento Colonia, las 

inversiones en el sector lácteo, la 
actividad semillerista y una                     
pujante industria metalúrgica.

“El trabajador tiene para elegir 
y esto incide en el nivel de las                  
remuneraciones”, pero advierte 

En particular, se valoró el 
a p o y o  d e  l a s  e m p r e s a s                         
privadas Nuevo Surco y Best 
F e d  U r u g u a y  s r l  q u e  s e                       

encargan del 10% del costo 
mientras que el municipio 
aporta el otro 5%.

Además de la compra de                   



SUPER
PINK+PINK+0,3%

ZINC

Tecnología aplicada 
a la NUTRICIÓN 
de tus cultivos

Tecnología aplicada 
a la NUTRICIÓN 
de tus cultivos
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ACA

Una relación joven, en crecimiento, 
para expandir la agricultura
LA ÚNICA EMPRESA ARGENTINA CON PROGRAMAS DE MEJORAMIENTO EN LOS CINCO CULTIVOS 
PREDOMINANTES EN LA REGIÓN DEL RIO DE LA PLATA COMO GIRASOL, MAÍZ, SOJA, SORGO Y TRIGO

A mediados del 2020, pande-
mia  mediante  y   v ideo                  
llamadas como moneda             

corriente, comenzamos la vincula-
ción entre el Criadero de semillas de 
A.C.A. C.L., situado en la localidad 
de Pergamino y Nuevo Surco, desde 
Tarariras. Desde el otro lado de la 
orilla, necesitaban variedades de 
soja para sumar a su paleta de                 
productos y así se inicia este víncu-
lo, que además de video llamadas, 
sumo visitas recíprocas y asados 
que no podían faltar.

La División Semillas de A.C.A. 
C.L. permanece vigente desde hace 
más de 40 años en el mercado de 
semillas híbridas y variedades, tiene 
centros de investigación en las                   
localidades de Pergamino y Cabildo, 
ambas situadas en la provincia de 

Buenos Aires, y difusión de nuestra 
genética dentro del país y en el                  
exterior, siendo además en la                    
actual idad la  única empresa                        
argentina que cuenta con progra-
mas de mejoramiento en los cinco 
cultivos predominantes en la región 
del Rio de la Plata como girasol, 
maíz, soja, sorgo y trigo.

En Uruguay, A.C.A. C.L. evalúa 
en redes de ensayos oficiales                       
híbridos y variedades experimenta-
les para inscribir y comercializar en 
el país vecino. Una de esas varieda-
des de soja experimentales con muy 

buena performance se convirtió en 
nuestra propuesta comercial a la 
empresa Nuevo Surco. 

En noviembre de 2020 se realizó 
el primer envío de semilla de la  
nueva variedad de soja, que se                
denominaría NS 5725. Hoy esta                 
variedad lleva el segundo año de                    
comercialización demostrando muy 
buena performance y adaptación en 
el suelo uruguayo.

* En colaboración, Ing Agr. MSc 
Laura Gianotto  Breedeer de líneas 
de Soja, Ing. Agr. MSc Leandro                 
Ortis  Director Criadero Cabildo.

Escribe Ing. Andrés Pereyra,         
Breeder Comercial de soja y maíz *

Desde el año 2022 se realiza la                
multiplicación de una de las                       
primeras variedades de trigo                      
obtenida con la tecnología doble 
haploide que permite acortar los 
tiempos en la obtención de un              
nuevo cultivar, para la cual A.C.A. 
C.L ha sido una de las empresas  
pioneras de Argentina en emplear 
este método. El cultivar de trigo es 
ACA 605 y se encuentra comercial a 
partir de la presente campaña.
Todo es parte del trabajo desarro-
llado en este corto y fructífero      
tiempo, de nuestra relación tanto 
comercial como de amistad entre 
las dos empresas; en el camino que 
nos queda por recorrer vienen               
nuevas innovaciones que servirán 
para cimentar y estrechar vínculos.
Saludamos a Nuevo Surco SRL  por 
sus 20 recientes años.

ENCUADRE
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José Cristaldo, sucursal litoral

Paysandú: foco en el desarrollo productivo, 
suministro de insumos y apoyo a clientes
LA SOJA MANDA, PERO EN LOS EJERCICIOS RECIENTES, SE DIERON CAMBIOS EN LA REGIÓN EN LA 
MATRIZ DE VERANO, CON LA CAÍDA DEL ÁREA DE SORGO Y EL AUMENTO DE MAÍZ

Co m o  u n a  e m p r e s a  d e                          
capitales nacionales que 
apuesta fuerte al apoyo  

técnico, soluciones de vanguardia, 
nuevas tecnologías e híbridos y 
materiales propios, define José 
Cristaldo la propuesta de Nuevo 
Surco en el litoral del país.

El  ingeniero agrónomo y                  
responsable  de  la  sucursal                
P a y s a n d ú ,  q u e  a t i e n d e  e n                  
paralelo Río Negro, enfatizó en la 
actividad desplegada desde la 
apertura en 2018. 

Dijo que siempre se pone el                 
foco en el desarrollo productivo, 
se trabaja a través del suministro 
de insumos en la parte técnica y 
apoyo a los clientes.  

Además de la captación de              
granos y planes de producción en 
cultivos de verano e invierno. 

Se procura atender la demanda 
del área de pasturas, donde se              
integran las siembras de praderas 
y verdeos, dentro de una región 
que tiene como perfil singular  
mayores áreas de explotación en 
agricultura y la integración de               
sistemas agrícolas y ganaderos.

El profesional sostuvo que, en 
los ejercicios recientes, se dieron 
cambios en la región en la matriz 
de verano, con la caída del área de 
sorgo por aspectos de inferiores 
márgenes y el aumento de maíz. 

Sin embargo, durante la zafra 
pasada los problemas registrados 
en Paysandú con el complejo de 
achaparramiento conocido como 

“chicharrita” pueden provocar 
cambios en esta tendencia. Dentro 
de esta región de perfiles produc-
tivos mixtos, donde hay menor 
presencia del sector lechero que 
en Colonia y San José, se ha desta-
cado la participación de Alur con 
la operativa de granos de maíz y 
sorgo con destino a bioetanol y los 
subproductos destinados a la                 

elaboración de raciones.
Después de años difíciles con 

impactos de la sequía y márgenes 
ajustados de los principales                     
cultivos agrícolas, se enfrentaron 
menores rendimientos y calidad, 
lo que quedó reflejado en la                   
reciente cosecha de soja en virtud 
de las intensas lluvias de marzo y 
abril, finalizó.

La sinergia lechera, ganadera y 
agrícola de Williams Daghero
A tres kilómetros de Tarari-

ras  y  f rente  a  la  casa                   
central de Nuevo Surco, 

el productor Williams Daghero 
apuesta a diversificar la produc-
ción entre la lechería, la ganade-
ría y la agricultura.

Convencidos que es difícil que 
los tres rubros enfrenten situacio-
nes adversas al mismo tiempo, se 
considera vecino, amigo y cliente 
de NS, lo que le permite cruzar la 
ruta y encontrar “la posibilidad de 
reaccionar rápida frente a las                  
situaciones de mayor emergencia 
en su empresa”.

De esta forma, a pesar del  
impacto de las heladas y los 
campos sin pasto, Williams                 
logra mantener en un momento 
de desplome de la remisión de 

leche en el orden de los 23 litros 
de leche por vaca. 

El duro golpe de estos meses, 
se enfrenta con el apoyo de las 
reservas forrajeras en el tambo, 
lo que ha permitido sostener la 
p r o d u c c i ó n  y  p r o y e c t a r  e l                       
escenario para adelante frente a 

s i tuac iones  adversas  en  la       
próxima primavera.

La clave es estar un “paso 
adelante”, dijo el productor, en 
el área del tambo se ordeñan en 
el orden de las 240 vacas, a lo 
que se suma la agricultura y la 
invernada en la ganadera. 

En  e l  caso  de  la  so ja ,  se                    
realizan rotaciones y la limpieza 
del campo, apostando hacia el 
doble cultivo con trigo y cebada 
que en las actuales condiciones 
vienen con retrasos.

Recuerda que, salvo el año 
pasado, cuando “cayeron” los 
tres sectores, siempre hay uno 
que puede ayudar a los restan-
tes, en virtud que, por ejemplo, 
los granos se transforman en 
carne o en leche. 

Cada rubro se integra en                 
procura de apuntalar al otro,              
dijo el productor, lo que le ha 
permitido enfrentar las limitan-
tes de tiempos difíciles como la 
sequía, la caída de los precios y 
l o s  a c e n t u a d o s  c o n t r a s t e s                   
climáticos de cada ejercicio.



En el festejo de sus 20 años, 
saludamos muy especialmente a todo el equipo de 

Nuevo Surco por ser parte fundamental del desarrollo 
de la actividad agropecuaria Uruguaya.

Son 20 años de trabajo exitoso en conjunto, 
que deseamos que sean muchos mas.

¡ F E L I C I TAC IONES !
L E B U  S . R . L .
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Hernán Karlen, asesor técnico

Una solución para cada problema a 
través de las herramientas adecuadas
PARA CADA NECESIDAD SE ENCUENTRAN LOS PRODUCTOS QUÍMICOS, MANEJO Y ALTERNATIVAS 
QUE PERMITEN SEGUIR EL CULTIVO Y LAS PASTURAS 

El asesor técnico de Nuevo 
S u r c o  ( N S ) ,  H e r n á n                      
Karlen, acompaña a la                 

empresa desde hace más de 15 
años con un rumbo definido de 
apoyar las decisiones de los                  
productores, generar negocios y 
poner el radar en los aportes de 
nuevas tecnologías.

La innovación, el manejo de 
nutrientes, el control de plagas y 
demás  tópicos  p lantean la                      
necesidad de poner “la atención 
de los profesionales en una                   
evolución rápida, con el empleo 
de productos amigables con el 
ambiente y una constante expan-
sión de conocimiento y resultados 
para los actores de la cadena”.

Se trabaja de modo de generar 
sinergia e innovar en las áreas               
como foliares, estimulantes y                 
específicos de síntesis biológica, 

en el sentido de contar además 
con materiales genéticos propios 
de trigo y soja, entre otros.

Se procura escalar en volumen 
de kilos por hectárea y calidad de 
los granos en una movida perma-
nente de la empresa que sumó                  
diferentes áreas de relevancia                      

como Paysandú y San José, en el 
sur y litoral, respectivamente. 

La empresa tiene el cometido 
de relevar la variabilidad de las 
distintas regionales, dijo el asesor 
técnico.

Karlen consideró que el espectro 
de agricultores de la firma es diverso, 

de esta forma se promueve la                   
integración productiva con la                          
ganadería y la lechería y la es                              
finalidad contribuir en favor del                    
sistema, rotar con pasturas y generar 
interacciones.

La propuesta de la empresa                   
resulta “enriquecedora”, en lo                
personal trabajando con “muchos 
productores ya que enfrentamos 
diferentes realidades, pero segui-
mos en conjunto con el interés de 
priorizar lo técnico, solucionar el 
problema y la necesidad a partir de 
un diagnóstico para después desa-
rrollar los aspectos comerciales”.

Para cada necesidad se en-
cuentra la solución en productos 
químicos, manejo y alternativas 
que permiten seguir el cultivo y 
las pasturas, con una caja de he-
rramientas completa para tomar 
la adecuada en cada caso, finalizó.
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NOVA

Crecimiento constante y                 
compromiso con los productores
LA NUEVA PLANTA DE BIOFERTILIZANTES MICROGRANULADOS, CUENTA CON UNA CAPACIDAD DE 
PRODUCCIÓN DE 100 MIL TONELADAS ANUALES

Celebramos los 20 años de 
Nuevo Surco, una empresa 
uruguaya fundada en 2004 

en Tarariras, Colonia. Durante                
estas dos décadas, Nuevo Surco 
ha demostrado un crecimiento 
sostenido y un firme compromiso 
con los productores, ofreciendo 
insumos agropecuarios, apoyo                  
f inanciero y asesoramiento                       
técnico de alta calidad.

En 2013, logramos nuestra 
primera exportación y comenza-
mos a introducir y distribuir 
nuestros productos en el país              
vecino mediante PIALOR, una 
sociedad fruto de nuestra alianza 
con Nuevo Surco.

Hoy, después de once años,     

hemos logrado posicionar ambas 
compañías en el mercado urugua-
yo e instalar una sólida red de                 
distribución, presente en todas las 
regiones productivas de Uruguay.

En NOVA, continuamos am-
pliando y diversificando nuestra 
infraestructura y portafolio de 
productos.

Entre nuestros lanzamientos 
destacan BIOTEN, un coadyuvante 
biotensioactivo; PACK BIO  NOVA 
DUO, un pack 100% biológico con 
la acción complementaria de tres 
microorganismos; y MOTOSEGA 
PACK, un biofertilizante para la                 
fijación de nitrógeno de manera              
foliar. Además, contamos con una 
planta de producción de enzimas                      
aplicables en diversas industrias y 
hemos aumentado la capacidad de 
producción de biológicos, abasteci-

da con energía renovable de                 
nuestro propio parque fotovoltaico.

Este año, nos encontramos 
prontos a inaugurar una nueva 
planta de biofertilizantes micro-
granulados, con una capacidad de 
producción de 100 mil toneladas 
anuales, destinada a satisfacer la 
creciente demanda de mezclas                  
específicas combinadas con tecno-
logías biológicas. Estos desarro-

llos reflejan nuestro compromiso 
con la innovación y la sustentabi-
lidad, para ofrecer soluciones 
efectivas y de primera calidad a 
todos nuestros clientes.

Celebramos con orgullo estos 
20 años de NUEVO SURCO y 
agradecemos a nuestros socios 
por su apoyo continuo. 

*Ingeniero agrónomo y CEO   
de NOVA.

Amplia gama de productos y                   
servicios en cada rincón del campo

Los insumos que la empresa 
provee se utilizan en base a 
un asesoramiento técnico, 

que determina el mejor uso del 
mismo cuidando también el medio 
ambiente y haciendo hincapié en 
que todo agregado de insumo debe 
buscar una repuesta económica 
satisfactoria para el productor.

En los casos en que los produc-
tores necesiten un asesoramiento 
puntual se pone a disposición a los 
técnicos para buscar soluciones a 
esa demanda, además de asesorar 
en inversiones y realizar trabajos 
de proyectos de inversión, admi-
nistrar establecimientos comer-
ciales y en convenio con la consul-
tora AGROINVESTMENTS. 

La gestión comprende un                
seguimiento técnico intenso de 
las zonas de cultivos, buscando la 
mejor rotación de activos, el                
menor uso de químicos, controles 
de plagas de excelencia y siempre 
pensando en el sistema y no solo 
en la solución puntual.

Los semilleros de variedades 
de uso público con destino a               

Nuevo Surco, apuntan a la im-
plantación y posterior seguimien-
to de semilleros de variedades de 
uso público, con alta calidad                
genética de origen conocido.

El producto es destinado a 
chacras y se logra un negocio              

“estable y seguro para el semille-
rista y la garantía de una gran              
calidad física y genética para   
quienes utilicen esta semilla”.

Se apunta a la implantación 
de semilleros de variedades pro-
tegidas, mediante contratos con 

las empresas licencietarias de  
estas semillas, Nuevo Surco               
selecciona los productores y cha-
cras aptas, realiza el seguimiento 
técnico de rigor y entrega el pro-
ducto a dichas empresas. 

Además abarca la multiplica-
ción de semillas a contra esta-
ción, como otra forma de ampliar  
negocios, en virtud de recibir             
semillas del exterior y multipli-
carla a nivel local y re exportarla 
al país de origen.

Se concluye que la multiplica-
ción de semilla de genética                
propia con destino comercial o 
de mantenimiento varietal, es 
parte fundamental para la pureza 
genética.

Por último, en cuanto a logísti-
ca se trabaja mediante acuerdos 
estratégicos con contratistas se 
brindan servicios de todas las                   
tareas agrícolas; siembra, nivela-
ción de campos, fumigación, ferti-
lización, cosecha, y destacando 
servicios de coordinación total 
para la aplicación de fertilizantes 
líquidos o granulados.

Escribe Mauro Piva*,
especial para Nuevo Surco 20 años



Agosto 2024 20 AÑOS NUEVO SURCO 9
Walter Medero, sucursal San José

La zona sur es super intensiva 
para los servicios de la empresa
ALLÍ SE INTEGRA LA AGRICULTURA, GANADERÍA Y LECHERÍA QUE CO EXISTEN CON LA PAPA, LA 
HORTICULTURA Y LA FRUTICULTURA.

Dentro de la región Sur del 
país, se encuentran por un 
lado de los mejores suelos 

hacia la margen del río de la Plata, 
donde la empresa Nuevo Surco llega 
desde su sucursal San José y se                  
extiende en departamentos vecinos.

El responsable de la zonal, 
Walter Medero, profundizó en la 
singular realidad de esta región 
donde se integran explotaciones 
“super intensivas” de agricultura, 
ganadería y lechería, que co               
existen con la papa, la horticultura 
y la fruticultura.

Los diferentes rubros son aten-
didos en cuanto a las principales 
necesidades de los clientes, con el 
compromiso de brindar un mayor 
servicio y seguimiento de las dife-
rentes necesidades, que permite 
encontrar mejores soluciones.

Si bien fue una de las regiones 
donde la sequía golpeó más duro, 
al punto de dejar la mayor parte 
de las explotaciones sin cosecha o 
con rendimientos muy bajos en la 
zafra pasada de verano, en la                

actualidad la pujanza del sector 
apunta a recomponer la actividad 
productiva, dijo Medero.

El equipo de NS dispone una 
atención directa para estos esos 
productores, en zona de influencia 

s e  e n c u e n t r a n  e n t r e  o t r a s                           
organizaciones la Colonia Delta 
conformada por familias germa-
nas, identificada con un fuerte 
compromiso con la producción. 

Además, del pujante polo de 
cultivos de papa en el eje de la ruta 
uno y con centro en lo fértiles 
campos de Rincón del Pino, consi-
derados de los mejores del país.

De esta forma, el cometido es 
llegar con “buenos números y   
asesorar al cliente ya que la dife-
rencia es el servicio y la parte 
técnica de apoyo”, puntualizó.

Si bien en principio esta región 
se atendió desde Tarariras, poste-
riormente se instaló el local                    
ubicado a metros de la confluen-
cia de las rutas uno y tres, casi que 
a los pies del monumento al ex 
presidente José Batlle y Ordóñez.
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Alejandro y Guillermo Urrutia, productores agrícolas y ganaderos

Cómo adoptar decisiones                       
difíciles en tiempos complejos
CLIMA, MERCADOS Y PRECIOS FORMAN PARTE DE LA AGENDA COTIDIANA JUNTO CON EL MANEJO 
PRODUCTIVO DE LAS EXPLOTACIONES

Convencidos que la toma de 
decisiones sobre la base la 
información técnica y                

comercial es una de las ventajas 
para la expansión del negocio 
agrícola y ganadero, el productor 
coloniense Alejandro Urrutia, 
mantiene en forma periódica               
contactos con los equipos de la 
empresa Nuevo Surco.

Se procura generar un inter-
cambio fluido y permanente que 
posibilite adoptar las definiciones 
adecuadas, frente a los cambiantes 
momentos productivos y comer-
ciales de los granos y las haciendas 
en los diferentes mercados.

En diálogo con esta publica-
ción, Guillermo Urrutia, enfatizó 
en la operativa que realiza con 
Nuevo Surco en la compra de                

insumos y la venta de granos, a 
partir del conocimiento mutuo 
entre productor y proveedor, lo 
que genera un intercambio fluido 
y personalizado.

Ambos productores, resaltaron 
que la actividad agropecuaria en 
los últimos ejercicios, ha enfrenta-
do problemas climáticos por exce-

so y falta de lluvias, pero también 
una extrema volatilidad en mate-
ria de precios. En este camino, 
enfatizaron en el diálogo que ha 
permitido sortear de la mejor for-
ma las dificultades de la actividad.

Si bien en abril y mayo se                   
enfrentó una situación de extre-
mas precipitaciones, se pudo              

sortear en la zona levantando las 
cosechas de soja de primera y de 
segunda con un resultado prome-
dio en el orden de los dos mil kilos 
por hectárea.

Los trabajos de siembra de             
invierno se cumplieron sin mayo-
res problemas, pero en las últi-
mas semanas los pronósticos                
resultaron erráticos, con anun-
cios de precipitaciones que pasa-
ron sin concretarse o marcaron 
niveles muy bajos. Si bien se      
cumplió con las aplicaciones de 
urea en los cereales, la respuesta 
de los mismos se ha demorado, 
generado preocupación por la 
apuesta a estos cultivos, sobre los 
que existen grandes expectativas 
de alcanzaron rendimientos                
compensatorios.
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Pablo Mauri, gerente Comercial

Una sintonía fina entre la oferta de 
productos y la demanda del campo
EN LAS ÁREAS DE LOS FERTILIZANTES FOLIARES, EL MANEJO DE CULTIVOS Y LA GENÉTICA DE 
SEMILLAS DE FORMA DE OPTIMIZAR LOS RESULTADOS

La innovación y el liderazgo 
permiten desarrollar pro-
puestas en favor de los 

productores y atender sus nece-
sidades de forma global, con el 
asesoramiento a las empresas, 
respaldo técnico y comercial, dijo 
el gerente comercial, ingeniero 
agrónomo Pablo Mauri.

Se procura transmitir al pro-
ductor y los técnicos de la firma, 
los beneficios de los insumos             
para llevar al campo las condicio-
nes adecuadas en función de sus 
requerimientos, en un momento 
de enorme dinámica y en la              
búsqueda del balance en los ren-
dimientos por hectárea.

La investigación y el desarrollo 
están en permanente renovación, 
dijo el profesional, por lo que se 
profundizó junto con laboratorios 

trabaja con amplias opciones en 
cuanto cultivares y materiales que 
permiten disponer de materiales 
acordes a la altura de la eficiencia 
y resultados requeridos por el 
agricultor.

Los cultivares que están dis-
ponibles, por ejemplo, en la línea 
de trigo y soja exploran elevados 
rendimientos y calidad, lo que 
sumado con coadyuvantes y 

mezclas permite contribuir en 
procura resultados satisfactorios 
de la empresa.

Las alianzas con NOVA y la 
Asociación de Cooperativas 
Agrarias de Argentina (ACA) 
profundizan nuevos horizontes, 
en productos como inoculantes, 
encimas, biológicos y fertilizan-
tes microgranulados. Con las           
entidades cooperativas de la              
vecina orilla se dispone de la Soja 
5725 y el Trigo ACA 605, logrado 
por mejoramiento genético.

La oferta se complementa con 
Batacazo como propuesta local, 
impulsada para atender aspectos 
locales del ambiente y la plaza, 
con la finalidad de mediano y                 
largo plazo de sumar registros y 
ensayos que están en fase de                 
evaluación.

Nova de Argentina la expansión 
de una amplia gama de productos, 
puntualizó.

En las áreas de los fertilizan-
tes foliares, el manejo de cultivos 
y la genética de semillas de forma 
de optimizar los resultados y en 
procura de establecer la “sinto-
nía” entre los proveedores y la 
demanda.

En el plano de semillas, se                 

En este 20° aniversario,
 un reconocimiento a

Nuevo Surco y su gran labor
para el agro uruguayo.

Conozca nuestro
amplio catálogo
de productos.



Pablo Engelhardt, director de Nuevo Surco 

Más de veinte años de trayectoria 
en favor del sistema productivo
SE RESALTA EL APOYO TOTAL DESDE LA SEMILLA, EL COMERCIO DE GRANOS, LA PLANTA DE SILOS Y 
EL TRANSPORTE

Después del impacto de la 
sequía y el  efecto del               
exceso de lluvias, el siste-

ma productivo procura recompo-
nerse y se enfrenta un período de 
desafíos difíciles, en particular 
en la cosecha de verano, dijo el 
director de Nuevo Surco Pablo 
Engelhardt.

Se trata de un par de años 
con consecuencias fuertes, que 
“golpean a la actividad agrope-
cuaria, con un impacto directo 
en la agricultura y con produc-
ciones muy bajas o de cero en la 
zafra pasada de soja”. 

En consecuencia, ante las 
grandes expectativas productivas 
de la campaña de soja y maíz, los 
excesos de lluvias fueron deter-
minantes lo que afectó la movida 
agrícola y ganadera.

El empresario y director de NS 
consideró que en adelante, la                
expectativa está centrada en que 
las condiciones acompañen a par-
tir de la implantación los cultivos.

Por otro lado, afirmó que la 
empresa con su estructura y res-
paldo financiero, apostó fuerte a 
la innovación dentro de cada  
momento en sus más de 20 años, 
por lo que se manejó a la van-
guardia en productos novedosos 
como el “enraizador” de semillas, 
fertilizantes foliares y genética de 
punta en trigo y soja.

Se trabaja con cebadas forraje-
ras, avenas y trigo en pleno proce-
so de experimentación con INIA e 
Inase, lo que implica diferentes 
líneas simultáneas para “aportar 
soluciones. En el plano comercial, 
en la región NS apuntó desde un 
primer momento a las coberturas 
de mercados externos lo que             
permite a los productores evitar 
gran parte de los fuertes vaivenes 
en materia de precios”.

La firma “tarariense” sumó en 
su trayectoria el aporte de los pro-
ductos Nova en el mercado local, 
todo lo que apunta al desarrollo 
de los sistemas productivos. En 
Colonia, esto se refleja la interac-
ción de los diferentes sectores, 
con un foco en “la agricultura pe-
ro sin descuidar las pasturas, los 
verdeos y los granos forrajeros”.

Con diferentes alternativas, 
se apuntó a la posibilidad de 
atender la demanda en esta lí-
nea, de esta forma se sumaron 
las sucursales de San José y  
Paysandú, de forma de profun-
dizar en “la diversificación de 
las áreas y el trabajado con los 
diferentes sectores”.

Este camino de innovación y 
transformación acompaña una 
fuerte dinámica de la actividad, 
dijo el empresario, a partir del 
apoyo total desde la semilla, el 
comercio de granos, la planta de 
silos y el transporte. 

Se trata de un “servicio inte-
gral” hacia donde se orientan 
las unidades de negocios, de 
forma de trabajar con “pro-
puestas para el productor y sin 
obligaciones, lo que permite  
establecer relaciones de media-
no y largo plazo. Se valora y 
prefiere la decisión del empre-
sario de adoptar las definicio-
nes en cada chacra y adaptarse 
siempre hacia un torbellino de 
cambios permanente”.

El 2 de agosto la empresa ce-
lebra su vigésimo aniversario en 
su sede central en Tarariras, por 
lo que más allá de los aspectos 
productivos, se procura profun-
dizar en lo motivacional y el             
desarrollo personal.
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