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Informe

El precio en minimos historicos obliga
al productor a maximizar rendimientos

LAS SIEMBRAS DE SEGUNDA QUEDAN EN UN MEJOR NIVEL, PERO CON UN MARGEN BRUTO

Especial para Soja 2024,
escribe Andrés Contatore*

I cultivo de soja ha sido el
E gran motor dela agricultu-

rade secano en los tiltimos
quince afios, pero actualmente
esté atravesando una situacién
desafiante con valores histori-
camente bajos.
Los valores actuales de alrededor
de US$ 340 por tonelada son los
masbajos delos tltimos 15 afos. El
valor minimo en este periodo habia
sido a mediados de 2019, cuando
llegb alos US$ 290 por tonelada,
perosiese valorlo corregimos por
I.P.C. y tipo de cambio al dia de
hoy, la soja tendria que valer US$
380 por tonelada para igual su
poder de compra.
Como podemos ver en el cuadro,
con este escenario de precios los
presupuestos tanto para soja de
primera como de segunda son
poco alentadores.
La soja de primera es la que esta
més comprometida ya que debe
absorberla totalidad la renta. Por
otrolado, la soja de segunda, con
menores costos productivos y una
renta compartida con el cultivo de
invierno anterior, queda en mejor
nivel, pero con un margen bruto
después derenta apenas positivo.
Esto nos pone ante una zafra ex-
tremadamente desafiante, en la
que debemos no solo lograr muy
buenos rendimientos, sino que
ademaslas empresas deberan ser
extremadamente cuidadosas con
los costos.
A pesar de esto, existen algunos
datos que nos permiten generar
cierto optimismo. La fecha de
siembra de los cultivos de soja
fue en general muy buena, con
la totalidad de soja de primera
y la mayor parte de la segunda
sembrados antes del dia 10 de
diciembre (fecha a partir de la
cual el rendimiento esperado
comienza a caer), con un ano
que si bien se pensaba que iba a
ser Nifna viene hasta ahora con
lluvias adecuadas, lo que ha
permitido una correcta implan-
tacion y desarrollo del cultivo.
De todas formas, en lo climatico
queda muchorecorrido, y siempre

DESPUES DE RENTA APENAS POSITIVO

I e df

Rendimiento esperado, rendimiento de equilibrio y margen bruto presupuestado para soja de primera 'y
segunda suponiendo un precio de soja de 340 USD/tt

Costos renta
(USD/Ha)

Renta
(USD/Ha)

Rinde esperado
(Kg/Ha)

Rinde equilibrado
(Kg/Ha)

Margen bruto
(USD/Ha)

somos dependientes de las1luvias
de febrero, momento en el que
este cultivo define el rendimiento.
Otros factores a tener en cuenta
especialmente en afios como este,
esutilizar al maximo la agronomia
paralograr la mayor cantidad de
kilos de grano por ddlar invertido.
En esto hay mucho que se debe
hacer con meses de anticipacion
como el disefio de rotacién y una
buena planificacion.

Hay cosas que se deben ajustar
ahora, en ese sentido destaca el
manejo nutricional, el cual se debe
hacer de forma racional, con un
adecuado muestreo de suelo y
eventualmente el manejo por
ambientes dentro de las chacras,
el costo de implementaciéon de
estas tecnologias es despreciable

*Renta 750 Kg soja/Ha — Precio 340 USD/tonelada

frente a lo que puede generar el
ahorro defertilizante o la pérdida
de kilos por una subdosificacion.
En una zafra, cada dolar cuenta,
el monitoreo del cultivo semanal
y sistematico es obligatorio, ya
que es la Gnica forma de diag-
nosticar con certezala necesidad
de aplicaci6n de agroquimicos,
ya sea para control de malezas,
plagas o enfermedades.

Estamos frente a una zafra que
exige un enfoque estratégicoyuna
gestion precisa de los recursos.
Aunque actualmente el escenario
de precios es adverso, son las
condiciones climaticas iniciales
las que ofrecen una ventana de
oportunidad para lograr buenos
rendimientos.

* Ingeniero agronomo y director
de Cuatro Hojas

ENCUADRE

El éxito dependerd de ser cuidadosos con los costos, implementar
buenas prdcticas agrondmicas y realizar un monitoreo continuo para
optimizar el uso deinsumos. Sumado a esto se debera estar muy atentos
a los mercados, ya que es importante captar las oportunidades de
precios que se puedan dar. En este contexto, cada decisidon cuentay
puede marcar la diferencia entre ganary perder.
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Escenario

El choque de fuerzas
define el mercado

PARA EL PRODUCTOR ES NECESARIO TOMAR DECISIONES DE
ACUERDO CON SUS NUMEROS

Especial para Soja 2024,

escribe Francisco Ferrer

as fuerzas opuestas de la

mayor oferta de soja y la

menor demanda de China
entraron en colision en esta zafra
agricola, llevandolos valores alos
niveles mas bajos de los altimos
anos, lo quereplantea el escenario.
Durante la pre-pandemia y hasta
el ano pasado, China increment6
sus compras de soja en el orden
de 10% anual, pero este ritmo se
redujo hasta llegar ala campana
2024/25 con una caida moderada
en las importaciones.
Altiempo quelos margenes estan
lejos de cerrar a nivel internacio-
nal, en esta oportunidad, “los
numeros de los principales paises
productores del mundo reflejan
resultados magros que pueden
impactar en una caida de area o
menor produccion en las zafras
venideras”, dijo Paulina Lescano,
analista sectorial.
En el mediano y corto plazo,
hay una posicion dificil y seial6
la ausencia de “elementos con-
tundentes que contrarresten los
factores bajistas lo que hace que
la “toma de decisiones transcurra
en una forma mas analizada para
encarar este nuevo ciclo”.
Con estos valores actuales para
laoleaginosa, previo ala siembra
en Sudameérica, la actividad
transcurre sin riesgos productivos
trascendentes, “pero falta pasar
eneroyfebrero para determinarla
produccion delaregion Mercosur.
La baja de valores es posible
compensarla con expectativas de
“buenos rindes” como uno de los
factores principales.
La especialista sostuvo que es
dificil esperar un despegue en los
valores delos productos agricolas,
ya que gravitan factores de orden
geopolitico como las decisiones
que pueda adoptar el gobierno de
Donald Trump a partir de enero.
Teniendo en cuenta este contexto,
resulta “impensado hace dos afios
que con los actuales conflictos
geopoliticoslos valores del crudo

se presenten sin incrementos
considerables, en sintesis, los
mercados estdn “mutando y se
adaptan a las nuevas realidades

como el uso de sustitutos y la
irrupcién de las energias alterna-
tivas que compiten con los com-
bustibles fosiles”.

EN CONTEXTO

Alanalizar el precio actual de la soja con el de fines del afio pasado, se
encuentra en el orden de los cien délares menos por tonelada.
Se trata de la cotizacién mas baja desde mediados del 2020 ante la

|”

“sobreoferta mundia

ya que la produccion global pasé de casi 395 a

435 millones de toneladas, son entre 35 y 40 millones mas.

La mayor parte del aumento provino desde Brasil donde se estima un
volumen de 169 millones de toneladas, alrededor de 15 millones por
arriba de lo recolectado el afio pasado.

CUADRO

EN SUBA

Precio del dolar

Gobierno Trump

Volatilidad global

EN BAJA

Nifia débil

OPINION

El sistema en favor
de la productividad

Especial para Soja 2024, escribe
Leonardo Bolla*

Las condiciones favorables en laim-
plantacién de los cultivos de verano
en el arranque de la zafra ya que se
vieron alentadas por el régimen de
lluvias y los cultivos precedentes.
Convencidos que comenzar el
desarrollo de la zafra 2024/25 tiene
un escenario dificil por delante,
con un resultado alentador es una
posicion de privilegio en el complejo
negocio agricola, donde se identifica
por unlado una ecuacion de costosy
bajos valores de los granos.
Laintegracién del sistema productivo
dentro de un escenario de plani-
ficacion agronémica, plantea la
posibilidad de lograr puntos a favor
durante el desarrollo del ciclo, en el
contexto comprometido del sector.
De lamano con estos factores, si bien
resta mucha agua por correr bajo el
puente hasta la préxima cosecha, el
régimen delluvias se enmarcaenuna
fase positiva durante, porlo menos,
el primer tramo del 2025.

La necesidad de ver el vaso medio
lleno surge de lavisién del empresario
agricola, que dispone del paquete de
tecnologias para apostar a capturar
elincremento en kilos por hectérea.
En medio de la creciente presién
bajista de la oferta procedente de
Brasil y la debilidad de la demanda
del principaljugador mundial, ya que
China ha enlentecido su proyeccién
compradora.

En este contexto, surgen los puntos
a favor: por el lado del clima y la
posibilidad de fortalecer la moneda.
Mientras que se advirte el riesgo que
surge como consecuencia de las
tensiones comerciales entre Estados
Unidos y China, lo que aumenta la
volatilidad del negocio, junto con
la reduccion de tasas de la Fed, las
amenazas comerciales de Trump y
la crisis en los mercados brasilefos.
Una futura retraccion del area en el
cultivo agricola estrella de las Ultimas
décadas, esvisto por los analistas de
mercado como opcidn para afirmar
las cotizaciones de la oleaginosa.

* Director de Agromedios
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Estrategia

El plan para compensar bajos
precios con productividad

SE RECONOCE QUE SE TRATA DE UN CAMINO DIFICIL, DE FORMA DE SALIR DE LA MEJOR
FORMA DE ESTA SITUACION

1 tiempo que la soja se
alargdenlaventanadeim-
lantacién cuenta con la

aplicacion de un amplio paquete
tecnologico, la eleccion de las
variedades acordes al sistema y
apostando a que la zafra transcu-
rra con una “Nina” débil, es decir
sin déficit severos de humedad.
Al tiempo que los resultados
fueron de aceptables a buenos, se
avanz6 en la siembra de segunda
con un tandem que suma en la
vision global del negocio.
Mientras que permite proyectar
lafutura opcién de primavera que
amerita la opcion invernal con
trigo o colza en el proximo afio.
Las precipitaciones de octubre
fueron positivas en el escenario
del maiz de primera, alcanzando
asi un desarrollo excepcional
en cuanto a sus condiciones,
comento el director de barraca
Erro German Bremerman.
En este sentido, la propuesta de
la empresa se fundamenta en
materiales de potencial, con la

busqueda de calidad en el ciclo de
los cereales y rendimiento en la
campana de esta estacion, apuntod
el profesional.

Innovacién, nuevos manejos
y fertilizacion, asi es como se
conforma una propuesta que
acompana la actual necesidad de
afirmar el potencial, se trabaja
con todas las tecnologias como
Enlist, Contessta, RR1 e Intacta,
entre otras. Las variedades van

desde el grupo cinco medio a
seis medio y con concentraciéon
en las opciones que permitieron
ampliar el plan de siembra conla
apuesta alos diferentes ambientes
y situaciones, destaco.

El objetivo, es maximizar la
produccion del cultivo, dentro de
un ciclobalanceado entre primera
y segunda, donde los cultivos
de invierno se adelantaron en
el orden de ocho a diez dias con

respecto a la fecha normal de la
cosecha. Asi las areas liberadas
quedan disponibles para darle
una continuidad al sistema, en
algunos casos con fechas 6ptimas
para explorar potenciales, frente
a los precios de los productos
agricolas, siendo asi la salida
para lograr productividad por
hectérea, en cuanto a manejar los
costos y apostar a compensar la
baja delos valores con volimen.

UTE multiplico por 50

su capacidad de riego

1 presidente Luis Lacalle

Pou, dijo que las obras de

una subestacién y unalinea
de subtransmisién de la UTE en
Soriano, en las que se invirtieron
unos 123.000.000 de pesos, res-
ponden al compromiso de acom-
panar al Uruguay productivo.
Las obras realizadas incluyen un
tendido aéreo de 28 kilbmetros,
mas de 600 metros de lineas
subterraneas e instalaciones de
casetas y telecontrol.
En la localidad de Sacachispas,
el mandatario repaso las obras
llevadas a cabo por el organismo
y reafirmo el compromiso del
ente en acompanar al Uruguay

productivo y “hacer crecer el
pais”, en el marco de unas de sus
lineas de acci6n, la de “generar
prosperidad”.

Se destaco que las obras fueron
discutidas entre los actores invo-
lucrados, ya que el pais est4 “en
crecimiento y el desarrollo de
todas las actividades agropecua-
rias, en este caso, el riego, es clave
parala economia”, dijo la titular
de UTE Silvia Emaldi.

Se trata de un plan de apoyo
que abarca a mil regantes lo que
permitié cambiar de una tarifade
puntaaunadellano, con el corres-
pondiente descuento.

La nueva linea de subtransmi-

sion, de 60 kilovatios (kV), que
conecta la central hidroeléctrica
de Palmar con la subestacién de

Sacachispas, permitira aumentar
en 50 veces la magnitud del abas-
tecimiento eléctrico enla zona.
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Eventos

La Expoactiva 2025
‘cambia para siempre”

SE RENUEVA EN SU ORGANIZACION, PRESENTACION Y DESARROLLO DE INFRAESTRUCTURA

xcelente Animo mientras
E se proyecta ya, la proxima

edicion de la Expoactiva
2025, tras levantar las cosechas
y completar las siembras, con
pasturas de calidad, praderasyel
impulso en el incremento en los
precios ganaderos, comento6 el
presidente de la Asociacion Rural
de Soriano, Arturo Wilson.
El directivo destaco las siembras
de maiz y soja que avanzan en
condiciones favorables, lo que
permitira llegar a marzo con
potencial para que las empresas
reflejen su tecnologia, dentro del
aliento delaslluvias de primavera.
Después con las precipitaciones
se “estira” el efecto lo que permite
compensar en forma satisfactoria

las condiciones productivas muy
positivas, destaco.

Dijo también, que hacia el cierre
de ano las ventas de stands se
realizaron con gran satisfaccion,

EL MEJOR EQUIPO
PARA PULVERIZACIONES
DE ALTA EFICIENCIA
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Antievaporante}

lo que hace una préxima muestra
“casi completa” permitiendo
asi, valorar la labor desplegada
después dela edicion anterior.

Se trata de crecer con empresas

o 2V =

T
> &
1

gToy

i1
¢

xas&; i xa

nuevasy jovenes, complementan-
dose con semilleros, maquinaria
y tecnologias y se refleja en una
“apuesta fuerte a la activa en el
area agricola”.
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Informe

Los beneficios para el
suelo y el bolsillo

LA NECESIDAD DE GANAR POR ENCALAR O ASUMIR PERDIDAS EN EL ORDEN DE LOS MIL KILOS

DE SOJA POR HECTAREA

n promedio, el encalado de
Esuelos permite lograr un

impacto global estimado en
dos afios de US$ 743 por hectarea,
en el orden de 22 % por encima
de una inversiéon maxima de seis
toneladas de caliza por hectarea.
Alo que se suma 25% ahorro de
Fosforoy Potasioy el incremento
de productividad, de acuerco con
los resultados presentados por
la Asociacion Agropecuaria de
Dolores (AAD).
Lainformaci6én surgio del trabajo
del equipo de Unicampo Uruguay
que identifico los riesgos de los
suelos “acidificados” con 17 mil
chacras en dos zafras, refleja “la

necesidad de ganar por encalar
0 asumir niveles que implican
pérdidas en el orden de los mil
kilos de soja por hectarea”, afirmé
Esteban Hoffman.

Si bien la respuesta esta condi-
cionada por la dosis, surge una

Aportes para
la nutricion

Imonitoreo nutricional para
Eatender las demandas del

cultivo plantea las herra-
mientas adecuadas y comprende
decenas de productos en la bus-
queda de soluciones, dijo Rafael
Pastorino, ingeniero agronomoy
gerente técnico de Agroenfoque.
Sostuvo que el diagnostico entre
los productores y técnicos es el
primer paso para avanzar, donde
la empresa destaca tres fertili-
zantes a suelo y tres foliares, los
primeros abarcan nitrogenados,
fosfatadosy potasicos.
Los productos aseguran mayor in-
dependencia en cuanto a climay
sueloysuempleo, como tendencia
acentuada actualmente. Ademas,
los especificos se manejan solos
0 en mezclas con opciones que
comprenden, entre otras, aplica-
ciones de post emergenciay con
alta eficiencia paralograr el mejor
arranque del ciclo.
La suma de estas propuestas
permite optimizar resultados ex-
traordinarios en cuanto a nutrir

lasplantaciones en elmomentode
necesidad, de forma de optimizar
la genéticay el ambiente.

Se destaca el producto Basfoliar
soja con mas de 16 afos en el
mercadolocal y con unarespuesta
enelorden de 10% del promedio,
segan la cual por cada doélar
invertido se genera un retorno
de cinco délares, lo que es signi-
ficativo en momentos en que las
cuentas estan “apretadas”.

respuesta muy importante de los
campos con una pérdida del 25%
del potencial de los cultivos.

Se identifico asi, la necesidad
de resolver el problema a través
de neutralizar el hidrégeno con
“la suma de carbonado de calcio

(cal) como una piedra finamente
movida. La cal agricola es de
excelente calidad y disponibili-
dadlocal, planteala posibilidad de
elevar el PH mediante enmiendas
calciticas agregando entre cuatro
y cinco toneladas por hectarea”.
Es una inversion amortizable, a
partir de dos toneladas de cal lo
que implica comenzar en cuotas
a generar soluciones y generar
esta herramienta con determi-
nados beneficios fiscales como
se promueve por las gremiales.
Al tiempo que el encalado de
campos tiene un impacto positivo
en el suelo, ya que neutraliza la
acidez y mejora su estructura.

Tecnologia
de precision

e
#

apresentaciony el vuelo de-
I mostrativo del nuevo Dron-
avicg plantea un escalon
mas ala agricultura de precision,
yaque suma elementos con respec-
toalasposibilidades que plantean
estas tecnologias.
La herramienta plantea vuelo
automatico, medicién de campo
y relevamiento del suelo a través
de planimetria con creciente
precision. En lo que respecta
a altimetria, curvas de nivel,
“manchoneo” y menor salud
del cultivo para desarrollar los
trabajos en forma variable, dijo

Augusto Scaglia, director de
Dragur.

Se trata de ser maés eficientes
con los insumos, con la finalidad
que los productores cuenten con
amplias ventajasy generen instru-
mentos especificos que faciliten la
informacion en caca caso.

El amplio rango de trabajo de los
equipos se define por las bandas
multiespectrales que identifican
la salud vegetal del momento
de la plantacion para evaluar
enfermedades, con la decisién
posterior que toma el profesional
agronomico.
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Aporte

Como lograr entre cuatro mil
y cinco mil kilos por hectarea

MEJORAS EN ELRENDIMIENTO CONSTANTES, CON AVANCES DEL 1% Y 2% ANUALES

Especial para Soja 2024,

escribe Magdalena Echandy

on el compromiso de salir

de la zona de confort y pro-

yectar rendimientos entre
cuatromil y cinco mil kilos de soja
por hectarea a partir del manejo
integral de la nutricion, expuso
Nahuel Reussi, investigador en
nutriciéon del Consejo Nacional
de Investigaciones Cientificas y
Técnicas (Conicet) de Argentina.
El técnico asegur6 que a nivel
de las propiedades del suelo se
resaltan los componentes fisicos
ybiologicos, ademés de quimicos,
destac6 en el marco delajornada
de ADP Zone “integrar todos estos
factores para optimizar nuestro
uso de nutrientes”.

oacTIiva

NnNacionNnalLl

g - -
En la foto, Ignacio Ferri y Marcos Guigou, de | + D y director de la
compainiia, respectivamente

El profesional Nahuel defendi6
“la tecnologia del conocimiento
para maximizar asi la eficiencia
y dijo que “el suelo tiene vida y
memoria, y debemos aprender
amedir y adaptarnos constante-
mente”, lo que implica desestimar
viejas précticas.

Bajo el concepto“Moonshoot:
pensemos en lo inimaginable”, se
realiz6 la décima edicion de ADP

‘ :

28°EDICION

Zone en Dolores, Soriano, en un
encuentro que reunio a destacados
expertos del sector agropecuario
que compartieron sus visiones
sobrelos desafios y oportunidades
en la produccion de sojay carne
en Uruguay, con un enfoque en la
innovacion y la sostenibilidad.

Por su lado, Andreomar Kurek,
director de Investigacion de Soja
para Brasil y Argentina en Stine

[/

9 al 22 MARZO 2025

Seed, se centr6 en la experiencia
de la marca en Brasil, donde la
introduccién de variedades in-

! determinadas revoluciond la

produccién de la oleaginosa.
Durante mas de sesenta afnos de
gran labor, se identifica con la
misién de lograr la adaptacion
a diferentes entornos, mientras
quelas mejoras en el rendimiento
son constantes, con avances del
uno y dos por ciento anuales,
demuestra aporte de la genética
para superar restricciones en
distintos ambientes.

Por su parte, el director de ADP,
Marcos Guigou y el responsbale
de Investigacion y Desarrollo,
profundizaron en la visi6n de la
agricultura moderna, en favor de
identificarlos factores que afectan
en el rendimiento y sus efectos.

o

| "EDUCACION [ TECNOLOGIA | MERCADOS

L il v AT e

ORGANIZA : ‘

- A ‘v!'i'\-

i T AR T

[T T R ST T

‘ ASOCIACION RURAL

DE SORIANO
SR

| 4

Montes « ~
del Plata’

MITSUBISHI
MOTORS

ST A TR Uz L




10 2ZAGROMEDIOS SOJA

Diciembre 2024

Entrevista

El valor de las empresasy
su crecimiento inorganico

GUSTAVO WEIGEL, DIRECTOR DE WEIGEL FINANZAS CORPORATIVAS, DESTACA LAS
ESTRATEGIAS QUE PUEDEN DISPARAR CONDUCTORES DE VALOR DE LAS COMPANIAS

as empresas, en general se
Ldesempenan en ciclos de

crecimiento organico, pero
en un mercado competitivo y di-
namico como el actual cada vez
mas frecuentemente necesitan
generar impulsos de crecimiento
inorganico. No actuar a tiempo
podria implicar la pérdida de
valor de la compaifiia, en cambio
moverse rapidamente acelerando
el desarrollo podria mejorar su
posicionamiento y valorizacion.
Sobre decisiones estratégicas de
valorizaciéon dialogamos con el
Cr. Gustavo Weigel, director de
WEIGEL finanzas corporativas.

¢Qué tipo de estrategias

aplican las empresas para
acelerar su crecimiento?
A modo de ejemplo, podemos
comentar que algunas empresas
estan desarrollando nuevos
proyectos innovadores o incor-
porando startups disruptivos o
asociandose con otras compaiias
para aprovechar sinergias. Y en
algunos casos una combinacion.
¢Proyectos innovadores
manteniendo el modelo de
negocios?

Asfi es. Proyectos innovadores
dentro del modelo de negocios
actual. En general estos implican
la incorporaci6n de tecnologia
de algunos productos o procesos
que potencien la presencia de la
empresa en el mercado. Estos
proyectos innovadores debieran
estar sustentados por un plan de
negocios que incluya un estudio
defactibilidad detalladoy permita
analizar el impacto delainversion
eninnovacion sobrelos mérgenes.

¢Startups disruptivos, se
refiere a emprendimientos
fueraodentrodelaempresa?

Ambos casos podrian contribuir
aacelerar un cambioy generar asi
més valor. Startups disruptivos
son desarrollados por pequeinias
unidades de negocios, que logran
transformaciones de alto impacto,
de caracter escalable y podrian

dar un impulso a la empresa con
un crecimiento acelerado. En
este mundo dinamico muchas
companias estan en estado de
alerta permanente de las inves-
tigaciones y desarrollo que se
originan en su entorno e incorpo-
rarlas a su modelo en una etapa
temprana podria ser clave.
¢Asociaciones con otras
compaitias para asi generar
mayorvalorizacion?
En algunos casos es posible y
podria tener impacto inmediato
sobre el valor de la empresa.
Compaiiias que ya estan esta-
blecidas y son complementarias
ala empresa podrian facilitar el
aprovechamiento de sinergias
de ventas, de distribucién, de
compras, de costos o de investi-
gacion y desarrollo.

CLAVES

El incremento de valor de las empresas podria verse impulsado por
decisiones estratégicas que propicien el crecimiento inorganico. Por
ejemplo, desarrollando proyectos innovadores dentro del modelo de
negocios actual o incorporando startups disruptivos que transformen
parcialmente el modelo o asocidndose con otras empresas sinérgicas.

Oincluso una combinacidon de ellas.

Comasa mas cercadel
productor del Norte

on la nueva surcursal de

Salto se ampli6 el portfolio

de productos en la zona en
servicios de maquinaria agricolas,
construcciény demas prestaciones
La empresa Corporaciéon de
Maquinaria COMASA, abrio sus
nuevas instalaciones en Salto
con la participacion de las mas
altas autoridades mundiales de
la compania.
El dia miércoles 4 de diciembre,
en el predio que esta ubicado en
los accesos ala ciudad, se destacod
el compromiso de mayor servicio
con los clientes del Norte.
Se procura atender todos los
sectores en esta pujante zona

del Norte, dijo José Salsamendi,
gerente de la sucursal en un area
donde se cumplen diversos polos
productivos.

En la oportunidad, participa-
ron Carlo Lambro, presidente
Mundial de New Holland y
Eduardo Luis, vicepresidente
New Holland para Latinoamé-
rica, quienes resaltaron las pers-
pectivas del mercado uruguayo,
latecnologiay agricultura digital.
En didlogo con Leonardo Bolla
en Contacto Rural, Salsamendi
destacé prestaciones en las reas
derepuestos, taller y maquinaria
como los principales valores a
desplegar desde el nuevo local

de 1500 metros cuadrados. En
el kildbmetro 482 de laruta 3, se
resalté la estratégica ubicacion
para Saltoylaregion del Norte, lo
que permite establecer un “antes

y después” lo que representa un
“cambio total” por el espacio
para el trabajo, taller de punta,
amplio deposito de repuestosyla
“cercania con el productor”.
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Los granos llegan a la cadena
solidaria del Banco de Alimentos

LA ORGANIZACION ALCANZO A 234 ENTIDADES BENEFICIADAS CON 630 MIL KG DE PRODUCTOS

1 Banco de Alimentos, es
Euna fundacién que conecta

alas organizaciones socia-
lesylas empresas donantes, com-
prende alimentos y productos de
limpieza e higiene personal, al-
canzando en el corriente afio 234
entidades de apoyo con 630 mil
kilos de productos.
Anivellocal, esta iniciativa nacio
para trabajar en el crecimiento
gradual, contando con mayor
incidencia en el d&rea metropo-
litana y la iniciativa se expande
ahora en todo el pais, con fuerte
presencia en litoral.
Dolores Battro, la directora del
Banco de Alimentos, destacé la
receptividad lograda en cuanto
a que los alimentos y productos
alcancen a las organizaciones en
su “mayor cantidad que si cada
empresalo maneja por sisola. De
estaforma, con un solo contacto se

logra un alcance mayor. Se trabaja
en conocimiento y coordinaciéon
con entidades sociales beneficia-
rias como merenderos, hogares o
centros de salud. De igual forma,
se realiza una trazabilidad para
las companias donantes, lo que
asegura asi la transparencia en
cada operacion”, dijola ejecutiva.
Al ser consultada, Dolores resaltd
la basqueda de productos con la
voluntad de generar un mano a
mano con productores de trigo,
porlo quese present6 lainiciativa
en lainauguracion de la cosecha
2024 en la ciudad de Dolores.

El cometido actual es sumar en
forma individual los kilos para
que en este caso el Molino Dolores
entregue harina para donar a lo
largo del afio alas organizaciones
que lo necesitan en su caso.
Durante el afio 2023, se realizd
una operativa bastante similar

en maiz, en procura de encontrar
los productos que demandan
todas las asociaciones de forma
de contar con stock disponible a
lolargo de doce meses, explico.

La campana de leche en polvo
abarc6 la posibilidad de alcanzar
uno de los insumos que mas se
necesitay dificil de conseguir. Por

tanto, el objetivo es comunicar a
todas las empresas que tienen
productos que dejaron de comer-
cializar por vencimiento, cambio
de paquete o discontinuidad y
en la medida que estén aptos
para el consumo humano que se
contacten para poder ubicarlo,
generando mayores fondos.
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Direccion y conduccion
Leonardo Bolla
Lunes a viernes
17:00 a 18:30 hs
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Seguinos en redes sociales!
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Lubricantes ANCAP tiene una extensa linea de productos
desarrollados para la proteccién y rendimiento de su maquinaria.
Disponibles en la red de Estaciones ANCAP y distribuidores autorizados.

LUBRICANTES

A ANCAP

PONE LO MEJOR. LLEGA MAS LEJOS.




