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Ceres: el Motor de crecimiento hacia el 2030

La ganaderia puede introducir 250 mddulos anuales de riego, de 100 hectareas cada uno,
contribuyendo como una pieza clave para el desarrollo

n reciente informe especial

del Centro de Estudios de la

Realidad Econdmica y Social
(CERES) analiza el impacto transfor-
mador que tendria una mayor imple-
mentacion de sistemas de riego en
la agricultura y ganaderia uruguaya,
posicionandolo como una pieza clave
para el desarrollo econdmico del pais
hacia 2030.

El estudio destaca que el riego
no solo aumenta la productividad,
sino que reduce drasticamente la
incertidumbre climatica, ya que en
la agricultura, en los Ultimos seis
afios, el riego ha generado aumen-
tos promedio en el rendimiento del
80% en maiz y del 40% en soja.
En temporadas de sequia, el riego
logrd incluso mas que duplicar estos
rendimientos, y en la ganaderia, su
implementacion ha demostrado me-
joras significativas tanto en la tasa
de procreo como en los kilogramos
de produccion obtenidos.

Se destaca que el factor comun
es la reduccion de la volatilidad en-
tre temporadas, lo que garantiza un
“piso” de produccion y mayor seguri-
dad para el productor.

Por tanto, la proyeccion hacia
2030 enfatiza en las metas e impacto
econdmico, en el informe que plantea
objetivos ambiciosos para los proxi-
mos afos: en los cultivos pasar de las
actuales 40 mil hectareas bajo riego
a unas 300 mil hectareas para 2030.

La ganaderia puede introducir

Figura 6. Produccion incremental e inversién en ganaderia
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Fuente: Elaboracién propia con base en MGAP, DG, INIA, Agrociencia y FAGRO (UDELAR).

Tabla 2. Rendimientos por cultivo con y sin riego

2019/20 2020/21 2021722 ora
Rendimiento (kg/ha)

Soja sin riego 1ra 2444 2.269 3124 2.772

(2da) (2.472) (1.824) (2.702) (2.624)

Soja con riego 1ra 3.932 3.324 3.481 3.703
(Variaciéon vs secano) (+61%) (+46%) (+11%) (+44%*)

Soja con riego 2da 3.477 2.341 3.206 3.237
(Variacién vs secano) (+41%) (+28%) (+19%) (+25%*)

Maiz sin riego 1ra 6.870 4.349 4.968 6.428

(2da) (8.673) (4.483) (6.086) (6.012)

Maiz con riego 1ra 11.847 12.396 11.679 11.481
(Variacién vs secano) (+72%) (+185%) (+135%) (+91%*)

Maiz con riego 2da 12.218 10.027 10.690 10.182
(Variacién vs secano) (+41%) (+124%) (+80%) (+76%*)

Fuente: Elaboracién propia con base en Regadores Unidos del Uruguay (RUU).

*Se muestra el

de los

en los

250 mddulos anuales de riego (de
100 hectareas cada uno) hasta 2030.

En relacion con el impacto econd-
mico esperado, la inversion sefiala
que se requeririan unos USD 1.800
millones en instalacion, generando
un impacto econdmico superior a los
usD 7.500 millones a lo largo de los
ocho afios.

Una vez alcanzados los objetivos
en 2030, el impacto anual en la eco-
nomia se estima cercano a los USD
2.500 millones y el Producto Interno
Brupo (PBI) represneta el desarrollo
del sector impulsaria un crecimiento
del PBI del 4,8% en 2030, consoli-
dando una economia un 3% mayor en
comparacion con el escenario actual
sin riego.

Para que estas proyecciones se
materialicen, CERES propone un
conjunto de medidas estratégicas
basadas en la consulta a informan-
tes calificados: laimplementacion de
nuevos métodos de financiamiento,
la mejora en la difusion de resulta-
dos y mejores practicas y la creacion
de un plan publico-privado para
facilitar la infraestructura eléctrica
necesaria.

Ademas de la profesionalizacion
del sector mediante mayor capacita-
cion e investigacion, con el objetivo
final de estas propuestas es brindar
los incentivos adecuados para que el
riego deje de ser una practica aislada
y se convierta en una verdadera poli-
tica de Estado para el Uruguay.

Las claves
para sumar
regantes

Durante la pasada campafa elec-
toral, el desarrollo de la economia
uruguaya ocupo un lugar central en
el debate. Entre las propuestas que
surgieron, diversos candidatos enfa-
tizaron la necesidad de generar ins-
trumentos robustos para expandir el
riego en todo el pafs. Esta iniciativa,
promovida originalmente por orga-
nizaciones gremiales, entidades del
campo y asociaciones técnicas, recibio
un apoyo unanime ante la urgencia de
mitigar los efectos del déficit hidrico
y potenciar el rendimiento de los cul-
tivos.

Enrespuestaadichasinquietudes,
la actual administracion establecid
una comision especializada para for-
mular las referidas politicas. El grupo
interministerial esta encabezado por
el Ing. Agr. Tabaré Aguerre, exministro
de Ganaderia, Agricultura y Pesca, y
expresidente de la Asociacion de Cul-
tivadores de Arroz, cuya trayectoria
garantiza una vision técnica y estra-
tégica. Los lineamientos de accion,
sintetizados por el jerarca, presentan
un perfil ambicioso y desafiante, con
medidas concretas que se terminaran
de conocer en las proximas semanas.

La necesidad de centralizar las
medidas en torno a esta politica de
estimulo resulta imprescindible. No
obstante, Aguerre ha subrayado que el
éxito del plan depende de incluir efec-
tivamente a los estratos de pequefios
y medianos productores. Durante la
pasada puja electoral, se sefiald con
urgencia la importancia de incorpo-
rar a los contribuyentes del IMEBA en
los beneficios fiscales para inversio-
nes programadas por el Ministerio de
Economia.

Sinembargo, tras conocerse a prin-
cipios de este afio los cambios en el ré-
gimen de promocion, quienes tributan
por dicho impuesto siguen sin tener
acceso directo a estos incentivos. A
pesar de esta exclusion, cabe destacar
que el Poder Ejecutivo ha puesto el
foco en las micro, pequefias y media-
nas empresas, buscando que la tecno-
logiadel riego deje de ser un privilegio
de gran escala y se transforme en un
pilar de estabilidad para todo el sector
agropecuario.

*Director de Agromedios
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¢QUE HACEMOS?
Somos especialistas en el disefio, implementacién y operacidon de sistemas de
riego de mediana y gran escala. Acompanamos al productor desde la viabilidad
técnica hasta la puesta en marcha y luego en el seguimiento operativo.

LLAVE EN MANO | SOLUCIONES | RENTABILIDAD

DISENO €5 EJECUCION (& SERVICIO ()

Servicio técnico propio (expertos)

Stock permanente de repuestos VALLEY
Brindamos Capacitaciones y Seguimiento
(optimizar el uso del pivot y del agua)

Venta y asesoramiento de Tecnologia Valley
Poseemos una solida experiencia en la operacion
de sistemas de riego, lo que le permitird asegurar
un rendimiento 6ptimo de su equipo,
maximizando la rentabilidad de su inversion.

Andilisis técnico y econémico (COMAP) * Proyecto “llave en mano”
Planificacion a medida * Cobertura en todo el pais
Optimizacion de recurso agua * Contamos con mas de 14 anos de
Diseriamos, planificamos y experienciq, y un equipo técnico
desarrollamos proyectos de riego a altamente capacitado para

partir de las necesidades y objetivos instalar sistemas de riego en

del sistema productivo de nuestro cualquier parte del pais

cliente

éPor qué elegir Deltariego?

v/ Somos un Equipo multidisciplinario, con Trayectoriq, solidez
y reconocimiento en el rubro, comprobados por nuestros
clientes y proyectos.

v Trabajamos con proveedores lideres en su rubro STAND 199
v Contamos con seguimiento permanente a todos nuestros
clientes, brinddndoles soluciones rapidas al momento de la Expoactiva 2026
zafra de riego o fuera de la misma.

v Brindamos un completo mantenimiento de los Pivotes para
optimizar su uso.

Contactenos
@@ consultas@deltariego.com

. +598 2602 9526 | +598 9875 5366 l‘ Deltariego GOQO

@deltariego

© Montevideo: Av Italia 6473 of. 2
© Mercedes: Ruta 14 y Ruta 2
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TENDENCIAS

Captar solo un 2% mas de agua permitiria
regar 300 mil hectareas adicionales

Se busca atraer una potente inversion privada capaz de “mover la aguja” en

terminos de creacion de empleo, dinamismo economico y niveles de productividad

e buscaatraer una potente inver-

sion privada capaz de “mover la

aguja” en términos de creacion
de empleo, dinamismo econémico y
niveles de productividad

Segln los datos analizados, ac-
tualmente el 35% del agua de lluvia se
pierde al escurrirse por los cursos na-
turales, mientras que solo se utiliza el
5% para fines productivos, energéticos
y de consumo humano.

El potencial de crecimiento es sig-
nificativo, de acuerdo con las estima-
ciones presentadas, si el pais lograra
incrementar en apenas un 2% la cap-
tacion de agua de lluvia, seria posible
incorporar unas 300 mil hectareas bajo
riego adicional. Esto fortalece la base
productiva del paisy consolida una he-
rramienta esencial para la competiti-
vidad y la adaptacion ante la creciente
variabilidad climatica.

El desarrollo del riego ha dejado de
ser un tema sectorial para convertirse
en una prioridad de politica nacional,
dijo el ex ministro Tabaré Aguerre,

coordinador de la comision especiali-
zada del Poder Ejecutivo. Desde la Ley
deRiego de 2017y el plande aguas inte-
gral, el objetivo ha sido romper con las
barreras tradicionales que limitaban
esta practicaal arroz, la cafia de azticar
y sectores granjeros especificos.

En esta linea, se avanza en la cons-
truccion de una politica de Estado que

busca la ejecucidn de los planes nacio-
nales de recursos hidricos se disefiara
en estrecha colaboracion con el sector
privado.

Se busca atraer una potente inver-
sion privada capaz de “mover laaguja”
entérminos de creacion de empleo, di-
namismo econdmico y niveles de pro-
ductividad.

En contexto

Aguerre recordd que este Go-
bierno resolvié crear un ambito de
maximo nivel para definir un plan
nacional de riego, que utilizara como
insumo las normativas vigentes y el
trabajo de la comision, cuyo manda-
to finalizara en marzo de 2026.

Segiin explicd Aguerre, la meta
es generar una potente inversion
privada con estimulos que se comu-
nicaran proximamente, para “mover
la aguja” en términos de inversion,

Elnuevo plan de aguas nosolo con-
templa el aspecto agrario, sino que
integra a todos los ecosistemas invo-
lucrados, dijo el rpoductor arrocero.

El mensaje es claro: el pais se pre-
para para profundizar en un modelo
donde el agua sea el principal aliado
del desarrollo, combinando la esta-
bilidad institucional con la capacidad

produccién, empleo y adaptacion a
la variabilidad climatica. El exminis-
tro subray6 que no se trata solo de
un diagnéstico, sino de dar respues-
ta a demandas, criticas y aportes de
los regantes, con el objetivo de agi-
lizar y flexibilizar una politica clave
para el desarrollo del pais. “Somos
un pais que tiene agua y no la apro-
vecha. El agua no solo esta en la
tierra, sino en las nubes, y cuando
cae, no la aprovechamos”, sostuvo.

de transformar el potencial hidrico en
crecimiento tangible para toda la so-
ciedad.

Por otro lado, destaco el inicio del
plan de riego en secado que tiene que
ver con competitividad, adaptacion al
cambio climatico y mejora de la pro-
ductividad levantando las barreras
tradicionales.

En el marco de la tercera edicion
de Agro en Punta Expo & Business,
celebrada este febrero, el ministro de
Economiay Finanzas, Gabriel Oddone,
presento una vision estratégica que
sitla al sector agropecuario no solo
como el principal motor de divisas,
sino como el modelo de eficiencia y
transformacion que el resto de la eco-
nomia uruguaya debe emular. Ante un
auditorio de mas de 200 empresariosy
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lideres regionales, el jerarca fue con-
tundente: “El afio 2026 es el afio donde
las reformas tienen que estar encima
de la mesa”. Oddone subrayd que la
competitividad actual de Uruguay en
mercados internacionales profundos
es, en gran medida, fruto de la evo-
lucion del campo. “Los cambios ocu-
rridos en el sector agropecuario en
las dltimas décadas han sido los mas
relevantes de la economia urugua-

ya”, afirmd, destacando la simbiosis
histdrica entre la produccion rural, la
generacion de conocimientoy la adop-
ciéndetecnologia de vanguardia. Esta
eficiencia se refleja en cifras récord:
en el Ultimo ejercicio, las exportacio-
nes lideradas por productos agroin-
dustriales alcanzaron los USD 13.493
millones, registrando un crecimiento
interanual del 5%, el maximo histérico
para el pais. Productos como la carne

bovina (20%), la celulosa (17%) y la
soja (11%) consolidaron este liderazgo.

El ministro reconocid que Uruguay
enfrenta el desafio estructural de ser
un pais con costos elevados de pro-
duccion. “Uruguay no va a ser nunca
un pais barato”, advirtio, sefialando
que la estabilidad financiera atrae in-
versiones a largo plazo pero exige una
eficiencia microecondmica superior
para competir.

Principales
medidas

e Actualizacion regulatoria:
Modernizar normativas de una
“economia antigua” que hoy
obstaculizan la agilidad empre-
sarial.

e Eficiencia de costos

Pequefias reformas microeco-
némicas y reglamentarias dise-
fadas para reducir los costos
operativos en sectores expues-
tos al comercio exterior.

¢ Innovacion vs. Macroeco-
nomia

Oddone enfatiz6 que el creci-
miento futuro no dependera (ni-
camente de ajustes macroeco-
némicos, sino de la capacidad
de los sectores para innovar,
tomando al agro como el mejor
ejemplo de este camino. A

e Tipo de cambio

A pesar de la incertidumbre
global y la presion sobre el tipo
de cambio, el ministro reafirmd
que la prioridad del gobierno es
detectar las areas donde el Es-
tado debe facilitar la actividad
privada. Modernizar los mecanis-
mos regulatorios que permitan
sostener el dinamismo expor-
tador y consolidar una posicion
como hub de agronegocios e
inversiones en el Cono Sur.



FEBRERO 2026

*#zAGROMEDIOS

INFORMACION PARA DECIDIR 5

PROPUESTAS

Un impacto que trasciende la portera

Las propuestas para escalar al menos tres puntos en la expansion de la economia

ara Daniel Rubio, directivo de
P Regadores Unidos, el riego

representa la herramienta
definitiva para estabilizar la pro-
duccion agropecuaria frente a un
entorno marcado por la alta varia-
bilidad climatica y las particulares
caracteristicas de los suelos. En el
reciente Simposio Nacional de Agri-
cultura, se enfatizé que el riego no
essolo unavance productivo, sinoun
eje fundamental para el desarrollo
sostenible a largo plazo, con proyec-
ciones que alcanzan horizontes de
25 afios.

El beneficio del riego se mani-
fiesta en tres niveles clave como el
incremento en la productividad vy
mayor estabilidad para la empresa
agropecuaria. Los beneficios indi-
rectos con respecto al impulso a
los servicios vinculados al sector.
Los beneficios inducidos que
son la reactivacion del consumo
interno, incluyendo logistica, re-
puestos y diversos agentes econo-
micos.

Rubio estima que, al alcanzar
un incremento de mas de 300 mil
hectareas bajo riego, el crecimiento

del pais podria recibir un impulso
de tres 0 mas puntos porcentuales.
Ademas, resaltd que la gestion del

agua esta en plena coordinacién con
elambiente, permitiendo avanzar en
la medicion de carbono en el suelo

y superando los desafios técnicos y
tecnolégicos vigentes.
Un pilar central en la propues-

ta de Regadores Unidos es el mo-
delo de represas multiprediales
por cuencas. Este esquema hus-
ca mejorar la eficiencia en la re-
coleccion y el costo del agua.
Ademas de democratizar el ac-
ceso al riego, integrando a
productores medianos y pequefios
mediante el traslado de agua por
canales.

Con la finalidad de aprovechar
el financiamiento actual, disponible
en la banca publica y privada con
plazos largos y repagos razonables,
que junto a los beneficios fiscales,
aseguran la viabilidad del sistema
en el tiempo.

Para el directivo, la inaccidn
en materia de riego tendria un im-
pacto ambiental negativo mucho
mayor que la implemen-
tacion de estas politicas.
“Ante la necesidad de vencer
la pobreza mediante tasas de
crecimiento mas elevadas, el rie-
g0 se posiciona como el “seguro”
indispensable para garantizar la
competitividad del sector vy
la estabilidad economica del pais”,
concluyd.

UNA TARJETA

En el Banco Republica entendemos que el agro no
siempre se mueve al ritmo de un calendario.

Por eso lanzamos una tarjeta pensada para las

empresas del sector agropecuario.

am Compra insumos y equipos en comercios del rubro.

[f Pago mensual, trimestral o semestral,

de acuerdo a tu ciclo productivo.

Aagro

~ VISA

Conocé mas en
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Como optimizar el flujo
de fondos mediante
beneficios fiscales

n un entorno econdémico
Edonde la competitividad es

clave, la estructuracion
de proyectos de inversion ofre-
ce herramientas estratégicas
que pueden transformar radi-
calmente la rentabilidad de una
empresa. La contadora Rosana
Bomba, de WEIGEL Finanzas Corpora-
tivas, destaca como el uso inteligen-
te de los beneficios fiscales, bajo el
amparo de la Ley de Inversiones y el
Decreto 329, no solo es una opcion,
sino una ventaja comparativa funda-
mental para cualquier empresa, na-
cional o extranjera.

El impacto en el flujo de fondos:
¢Como se traduce el beneficio?

Cuando una empresa decide in-
vertir —ya sea en obra civil, maqui-
naria, equipos o flota—, el flujo de
fondos proyectado se ve afectado
por tres variables criticas: la caden-
ciadelos desembolsos, el servicio de
deuda (capital eintereses) y la carga
impositiva.

La clave para mejorar la sa-
lud financiera del proyecto ra-
dica en la reduccién del ren-
glon de impuestos a pagar.
“Al obtener exoneraciones de IRAE,
la empresa logra una inyeccion di-
recta de liquidez que mejora signifi-
cativamente el flujo de caja proyec-
tado”, sefiala Bomba.

Conclusion
para el
inversor

Para una empresa extran-
jera que evalla instalarse
en la region, el analisis del
“matcheo” entre sus necesi-
dades de inversion y los com-
promisos que esta dispuesta
a asumir es la pieza que de-
fine la viabilidad financiera.
Como concluye la contadora
Bomba, la experiencia en di-
versos sectores de la economia
permite volcar al empresario el
conocimiento necesario para
tomar la decision definitiva con
la seguridad de haber optimi-
zado sus recursos al maximo.

Caso practico: El poder dela
matriz COMAP

Paravisualizar este impacto, con-
sideremos una empresa que planea
invertir dos millones de délares en

activos. Si esta organizacion se com-

La decisién mas

F a

-

promete a cumplir con indicadores

de la matriz de la COMAP —como
descentralizacion (instalarse en el i
interior), generacion de empleo, sos-
tenibilidad ambiental e innovacion—,

podria acceder a exoneraciones de
IRAE por hasta USD 1,5 millones.
Este beneficio no es estatico; se op-
timiza mediante un andlisis previo
utilizando las herramientas que pro-
vee la propia COMAP para ajustar
variables. Los escenarios a me-

dida con el fin de evaluar la facti-

bilidad de distintos cronogramas
de inversion y compromisos para
encontrar el “punto dptimo”. Los
analisis de cifras permiten demos-
trar con datos concretos, antes de
presentar el proyecto a hancos o
s0cios, que la inversion es financie-

incentivos.

éQuiénes pueden acceder?
La versatilidad del régimen uru-
guayo es uno de sus puntos fuertes:
« Alcance: Aplica a todo tipo de
empresas contribuyentes de IRAE,
sin importar el monto del proyecto.
« Flexibilidad: Se pueden incluir
bienes nuevos o usados, ya sean im-
portados o producidos localmente.
* Ventaja competitiva: Los bienes de
produccion nacional otorgan un puntaje
adicional en la matriz, incentivando el
desarrollo de la industria local.

Enelsector agricola, especialmen-
i tedurante el verano, el riego ha dejado
de ser unasimple herramienta de res-
i paldo para convertirse en el motor de
la productividad. Bajo condiciones de
i altademanda atmosférica, la ecuacion
es clara: noregar resulta mas caro que
! regar.

Dentro de un sistema ya instalado,
el costo fijo es una inversion asumida,
i en la que cada milimetro adicional de

agua tiene como Unico costo el valor
i variable de la potencia utilizada. Por
ello, la competencia en verano no es
i contrael costo del servicio, sino contra
{ la pérdida de rendimiento.

ramente superior gracias a estos
impacto directo del riego frente a los
¢ cultivos de secano en condiciones ex-
i tremas, en el caso de maiz con incre-
i mentos de hasta un 73% en el rendi-
i miento. En la soja, los aumentos son
i de hasta un 38% en el rendimiento.
{ Estascifras demuestran que mantener
i el flujo de agua en momentos criticos

Datos sectoriales confirman el

permite sostener la fotosintesis, re-
ducir el estrés hidrico y asegurar un
llenado de grano optimo.

La division Riego de Corporacion
de Maquinaria (Comasa) propone las
herramientas de Precision con Tecno-

i logia VRl y AgSense 365, para la ges-

economica en
momentos criticos

El sistema Variable Rate Irrigation, permite aplicar la cantidad
exacta de agua segln la necesidad especifica de cada ambiente
dentro de un mismo lote, optimizando recursos

tion eficiente del agua hoy cuenta con
aliados tecnolégicos de vanguardia. El
Ing. Agr. Ignacio Schopfer, de la Unidad
de Riego de Corporacion de Maquina-
ria, destaca la implementacion del
sistema VRI (Variable Rate Irrigation),
que permite aplicar la cantidad exacta
de agua segun la necesidad especifica
de cada ambiente dentro de un mismo
lote, optimizando recursos y maximi-
zando el rendimiento por hectarea.

Por otro lado, la estacion meteo-
roldgica AgSense 365 facilita a los
productores acceder a datos locales
entiempo real sobre latemperaturay
viento, lluvias y demanda atmosférica
y control remoto: Iniciar o detener el
riego y recibir alertas por WhatsApp
ante fallas técnicas o cortes de ener-
gia.

Endias de alta evapotranspiracion,
el tiempo perdido no se recupera, ya
que un pivot detenido durante horas
criticas significa milimetros que el
cultivo deja de percibir cuando mas
los necesita, por tanto “anticiparse y
actuar rapido no es un gasto extra, es
una decisién productiva estratégica”.

Desde 1997, Valley y Corporacion
de Maquinaria acompafian al produc-
tor uruguayo con soporte técnicoy se-
flales confiables para que cada gota de
aguase traduzca en mayor estabilidad
y mejores resultados al momento de
la cosecha.
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El “Hidrosilo” de Pacifil surge
como la solucion mas eficiente y
economica ante la situacion hidrica

La empresa con casi 50 afios de trayectoria industrial presenta al mercado una herramienta que permite ampliar
la reserva de agua sin necesidad de obras civiles complejas y con la mejor relacion costo-beneficio del mercado

acrisis hidrica de 2023 marcd un
Lantes y un después para el pro-
ductor agropecuario. Laurgencia
por almacenar agua de forma rapiday
accesible impulsd a Pacifil a desarrollar
el Hidrosilo, una solucion disefiada no
para reemplazar, sino para potenciar
lainfraestructura existente.

A diferencia de los tanques aus-
tralianos o reservorios tradicionales,
el Hidrosilo se presenta como una
herramienta complementaria que
permite expandir la capacidad de
reserva de manera inmediata, apro-
vechando sistemas de captacion ya
instalados o excedentes de lluvia.

Una de las mayores interrogantes
ante las innovaciones en almacena-
miento es su durabilidad y desde Pa-
cifil son categoricos: la respuesta es
unsi rotundo.

El Hidrosilo no es una simple
adaptacion de una bolsa agricola co-
mun. Sus especificaciones técnicas lo
sitlan en un nivel superior con un es-
pesor de 500 micrones. Mas del doble
que una bolsade silo convencional, lo

que garantiza una resistencia meca-
nica y robustez estructural pensada
especificamente para el pesoylapre-
sion del agua.

Ademas de proteccidon UV avan-
zada, su formulacion esta disefiada
para resistir condiciones climaticas
extremas durante mas de 5 afios.

La simplicidad operativa es, qui-
zas, uno de sus mayores atractivos.
Mientras que un tanque tradicional
requiere semanas de obra y prepa-
racion, el Hidrosilo solo necesita un
terreno niveladoy limpio. Sin necesi-
dad de intervenciones complejas, el
productor puede integrar esta bolsa
asus sistemas actuales de captacion.
En cuestion de pocas horas, la capaci-
dad de reserva de la estancia puede
duplicarse o triplicarse, permitiendo
una planificacion hidrica mucho mas
sdlida.

Elimpacto en el bolsillo del
productor

En un contexto donde la eficien-
cia es clave para la rentabilidad, el
Hidrosilo rompe el mercado con su
propuesta econdmica. Hoy no existe
otro sistema que ofrezca una relacion
tan competitiva entre inversion y li-
tros almacenados.

“No se trata solo de tener mas
agua, sino de tenerla de forma in-
teligente”, sefialan desde la firma.
Al ser la opcion mas econdmica
del mercado, permite captar ex-
cedentes de lluvia en momentos
criticos sin comprometer el flu-
jo de caja del establecimiento.
En definitiva, el Hidrosilo representa
mas seguridad hidrica, mayor previ-
sibilidad y la inversion mas eficiente
del sector.

INNOVACION Y PRECISION

La apuesta

aeficienciadel riego se potencia
L mediante herramientas de ulti-

ma generacion, recientemen-
te, se destacé la tecnologia Machine
Diagnostics de Valley, presentada por
Rall Batista, director de Deltariego.
Este sistema utiliza sensores en
ruedas, masas y cajas eléctricas
para realizar un monitoreo comple-
to de los equipos en tiempo real.
Laactividad cumplida en el estableci-
miento Don Honorio de Rio Negro, per-
mitid enfatizar en que ante cualquier
desalineamiento o anomalia, como
puede ocurrir en cultivos elevados
de maiz, el sistema identifica el pro-
blema de forma inmediata, enviando
alertas a las aplicaciones de gestion.
Esta innovacion no solo permite
resolver desperfectos con mayor
celeridad, sino que optimiza las la-
minas de riego, garantizando resul-
tados superiores en la produccion.
Al tiempo que el sector atraviesa un

proceso de transformacion tecnolo-
gica acelerado, donde la precision y
el monitoreo en tiempo real se han
convertido en los pilares fundamen-
tales para maximizar la rentabilidad
de los cultivos de alto rendimiento.
En dicho predio, el afio pasado se lo-
gro un circulo completo en 140 hecta-
reas conunresultado de 15 toneladas
de maiz, con unalamina de 5 ml sobre
unafuente de aguaacinco kilémetros.
Se demuestra que en disefios, basados
enmanejoy aplicaciones moderadas,
se escala fuerte en los resultados.
Ademas de la capacidad de diag-
ndstico, se presentaron resultados
obtenidos en suelos variados que
confirman la eficacia de aplicar la-
minas ajustadas a las necesidades
especificas del cultivo y del terreno.
La integracion de estos datos prove-
nientes de los “circulos” de los cam-
pos —informacién generada a través
de las aplicaciones de manejo de pi-
vot— permite al productor tomar de-
cisiones basadas en datos concretos
y no en estimaciones.

de Deltariego
por la eficiencia hidrica

Se trabaja con los datos generados que son enviados a aplicaciones de
gestion, lo que permite tomar medidas correctivas de manera inmediata
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PACIFIL
HIDROSILO

PACIFIL
HIDROSILO

Sistema de almacenamiento hidrico

economico y versatil

0

Gran capacidad de Alternativa economica y eficiente Previene la evaporacion y
almacenamiento de agua para el almacenamiento hidrico la contaminacidn del agua

Facil instalacion y transporte Mantiene el agua fresca y Util para riego, consumo animal y
a lugares remotos limpia por mas tiempo reservas de emergencias hidricas.

(+598) 95 909 406 £ PACIFIL@PACIFIL.COM
(+598) 2312 3106 WWW.PACIFIL.COM




