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Cobertura de las demostracionesy
pruebas de equipos.

Novedades en riego, drones
agricolas y ensayos de cultivos

Un espacio dedicado a la interconexion
con mercados internacionales y
oportunidades de agronegocios
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El riego presenta
oportunidades y desafios
en los sistemas productivos

El sistema cuesta entre cuatro mil y cinco mil dolares
por hectarea, en muchos casos, esto representa el 50%
0 incluso el 100% del valor de la tierra

Especial para Expoactiva 2026,
Emiliano Uribe y Andrés
Contatore*

eguramente a todos los

que nos dedicamos a la

produccion agropecuaria,
compartiendo un asado con per-
sonas ajenas al sector, nos han
preguntado: “Cada vez que hay
sequia se quejan, pero ¢por qué
no riegan?”. Si bien el riego ha
crecido, existen razones estruc-
turales por las cuales no es una
tecnologia de adopcion masiva
en el sector agricola y ganadero.

En Uruguay, el riego se basa
mayoritariamente en captary al-
macenar agua de escurrimiento
mediante represas o tomas de
cursos superficiales. Salvo excep-
ciones, el caudal de los pozos de
agua subterranea no es suficien-
te para cultivos extensivos. Esto
impone la primera limitante: no
todos los campos son “regables”.
Serequiere una cuenca suficiente
oun curso adecuado, e incluso en
campos aptos, esimposible regar
el 100% del area.

A esto se suma la inversion.
Regar una hectdrea cuesta entre
4.000 y 5.000 USD. En muchos
casos, esto representa el 50% o
incluso el 100% del valor de la
tierra. Ademas, la construccion
de represas implica inundar
areas productivas, un costo de
oportunidad que debe entrar en
la ecuacion. El verdadero proble-

ma es el repago. El diferencial de
rendimiento debe cubrir la inver-
sion y generar una rentabilidad
superior a la hectarea de secano;
de lo contrario, financieramen-
te es mas logico comprar mas
campo. Actualmente, el negocio
no “cierra” por si solo. La llave
que viabiliza el riego hoy son los
proyectos COMAP, que permiten
descontar entre el 50% vy 60% de
la inversion via impuestos. Para
el Estado, esto es una apuesta:
resigna recaudacion inmediata a
cambio de ingresos futuros mas
estables y una economia menos
dependiente del clima.

Para dimensionar el potencial,
del riego pensemos que, mientras
un maiz de secano en afios malos
puede rendir 3.000 kg/ha, bajo
riego puede superar los 12.000
kg/ha con estabilidad. Sin embar-
go, Uruguay hoy riega entre 70 y
100 mil hectareas de cultivos ex-
tensivos (sinarroz), una cifra mar-
ginal frente a los casi 1,5 millones
de hectareas de agricultura total.
Mucho se habla de un “shock de
riego”. Tedricamente seria positi-
vo: aumentaria las exportaciones
y bajaria drasticamente el riesgo
pais ante sequias. Pero hay limi-
tantes importantes. Primero, la
capacidad fiscal del Estado para
“bancar” esa renunciaimpositiva
masiva en el corto plazo. Segun-
do, el impacto ambiental: ;como
afectaria a las cuencas el repre-

samiento masivo de agua que
hoy fluye libremente? Ademas,
el uso intensivo de insumos para
alcanzar los rendimientos que el
riego exige requiere una gestion
de efluentes y suelos mucho mas
rigurosa.

Finalmente, lainfraestructura
eléctrica de UTE es hoy una gran
limitante; los equipos deman-
dan una potencia que las redes
actuales no pueden suministrar
en muchas zonas. Esto deriva en
esperas de hasta dos afios para
conexiones o el uso de generado-
res a gasoil, lo que eleva costos
y resta eficiencia. El sistema de
tarifas tampoco ayuda: pagar
potencia contratada todo el afio
pararegar 4 0 6 meses encarece
innecesariamente el costo ope-
rativo.

En resumen, el riego es una
tecnologia de alto impacto que
reduce la variabilidad climatica,
nuestro mayor riesgo. Un aumen-
to en su adopcion seria extrema-
damente positivo para la econo-
mia nacional, pero antes de dar
el siguiente gran salto, Uruguay
deberesolver dilemas de infraes-
tructura, energiay sostenibilidad.
Sin esas bases, por mas que se
empuje, el avance seguira siendo
a cuentagotas.

-Ingeniero agronomo y

director de Cuatro Hojas
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El Campo en la
“pinza” de Ormuz

Escribe Lic. Leonardo Bolla*

El sector agroindus-
trial ha entrado en 2026
navegando una tormenta per-
fecta. No es una novedad que
el productor local convive con
la resaca de un “Costo pais”
que no da tregua, pero hoy,
ese lastre interno se encuen-
tra de frente con un colapso
sistémico en el corazén de
Oriente Medio.

La ecuacion es tan simple
como alarmante: mientras
el mundo demanda alimen-
tos, producir a nivel local
se vuelve una carrera de
obstaculos contra un Esta-
do “pesado” y un mercado
global desquiciado por la
guerra.

El reclamo que recorre las
gremiales agropecuarias es
unanime y urgente: hay que
enfrentar el aparato del Esta-
do. El agronegocio esta ope-
rando con un freno de mano
puesto. Los altos costos de
produccion, impulsados por
una estructura de tarifas y
combustibles que parecen
ignorar la realidad del mer-
cado, estan devorando los
margenes de rentabilidad.

A pesar de que los precios
de los productos agricolas
han tenido destellos de alza,
la realidad es que el “margen
neto” es hoy un espejismo
para muchos. La falta de una
desregulacion valiente han
convertido al Uruguay en una
plaza cara para produciry ar-
riesgada para invertir. Como
si la presion interna no fuera
suficiente, el conflicto entre
EE.UU., Israel e Iran ha puesto
al mundo en vilo. El cierre “de
facto” del Estrecho de Ormuz
ha dejado de ser una amen-
aza geopolitica para conver-
tirse en un golpe directo al

bolsillo y las economias. Por
este paso transita el 20% del
petréleo mundial, y con el
Brent superando la barrera
de los 100 délares por barril,
la logistica y el flete en Uru-
guay se vuelven prohibitivos.

Este escenario empuja a
la Reserva Federal a endu-
recer las condiciones finan-
cieras, ajustando el crédito
global y forzando a los in-
versores a encontrar otros
refugios. A nivel local, esto
significa un acceso al capital
mas costoso en el momen-
to en que mas se necesita
para financiar las préximas
zafras.

El Estrecho de Ormuz es el
cuello de botella para el 35%
del comercio global de urea.
En apenas una semana, este
insumo clave registré un alza
considerable.

Dicha “reaccién en ca-
dena” de costos de insumos
plantea que el fertilizante
llega tarde y a precios de
panico, a lo cual se agrega la
caida de rindes.

La inflacion alimentaria
plantea el riesgo de un re-
sultado final con un aumento
drastico en el precio de los
alimentos al consumidor.

Si bien, Uruguay no pu-
ede controlar lo que sucede
en el Golfo Pérsico, pero si
puede —y debe— contro-
lar su propia estructura de
costos. No podemos pre-
tender que el agro sostenga
la economfa mientras se le
obliga a competir con una
mochila cargada de ineficien-
cia estatal y combustibles a
precios de lujo.

La crisis de suministros
en el Hemisferio Norte y la
disrupcién en Ormuz son ad-
vertencias claras. Si no des-
regulamos y aliviamos la car-
ga sobre el motor productivo
ahora, el pais corre el riesgo
de quedar como un especta-
dor pasivo y empobrecido en
un mundo que lucha por su
energia y su pan.

*Director de Agromedios



VISITA NUESTRO STAND
EN LA EXPOACTIVA

Conocé soluciones de financiamento
pensadas para potenciar el agro uruguayo.

Tarjeta Compra Déficit
BROU Agro VISA de Campo Hidrico

© Compra insumos y €) Financia hasta ) Préstamos con
equipos en comercios el 90% de la condiciones
del rubro. compra de especiales para la
Pago mensual, tu campo. compra de forraje.
trimestral o semestral, Plazo maximo G Agua para
de acuerdo a tu ciclo 30 anos.
tu parcela:

productivo. financia hasta el 80%
de la inversion en
fuentes de agua.

Te esperamos desde el BANCO

18 al 21 de marzo en la Expoactiva.

Asociacion Rural de Soriano REPU BLICA
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BROU: 130 anos de trayectoria y medidas
de “oxigeno financiero” para el sector

Se establecieron condiciones flexibles y lineas de crédito especificas para los rubros mas afectados

nelmarcode la Expoactiva

Nacional, el presidente del

Banco Republica (BROU),
Alvaro Garcia, destacd la solidez
de la institucion al conmemorar
sus 130 afios de vida, subrayando
el rol histérico del banco como el
principal aliado del desarrollo pro-
ductivo del pais.

Durante su intervencion, el je-
rarca hizo especial énfasis en la
implementacién de medidas de
“oxigeno financiero” disefiadas
paramitigar elimpacto de laemer-
gencia agropecuaria que afecta
particularmente a la regidn al sur
del Rio Negro. Estas herramientas
buscan ofrecer alivio y sostenibili-
dad a los productores que enfren-
tan desafios climaticos y operati-
vos en la actual coyuntura.

Se trata de apoyo ante la
emergencia, en virtud que se es-
tablecieron condiciones flexiblesy
lineas de crédito especificas para
los rubros mas afectados, permi-
tiendo reperfilar deudas y asegu-
rar el capital de trabajo necesario
para el proximo ciclo productivo.

El compromiso historico, so-
bre lo cual Ferrer resaltd que,

T
<

en el marco del 130° aniversario
del BROU, la prioridad sigue sien-
do estar “cerca del productor”,
adaptando la oferta financiera a
las necesidades reales del campo
uruguayo.

La presenciaen Expoactiva, en
cuanto a que la institucion reafir-

|
1

md su compromiso con la innova-
ciony latecnologia agropecuaria,
sectores que el banco busca po-
tenciar mediante financiamiento
a largo plazo.

Estas medidas se suman a un
paquete de soluciones integra-
les que el Banco Replblica viene

desplegando para asegurar que
la estructura productiva del pais
mantenga su dinamismo, a pesar
de las adversidades climaticas re-
gistradas en la zona sur del terri-
torio nacional.

El paquete de medidas busca
quitar presion a las empresas ru-
rales mediante la postergacion de
obligaciones clave el diferimiento
de aportes, confirmando la poster-
gacion del vencimiento de enero
correspondiente al aporte patro-
nal rural ante el BPS.

Se dispuso el aplazamiento de
los vencimientos con el Banco de
Seguros del Estado (BSE) y ante la
escasez de pasturas, se mantiene
laautorizacion excepcional parael
pastoreo en fajas adjuntas a rutas
nacionalesy caminos rurales, una
medida paliativa critica para el
sostenimiento del rodeo.

El BROU habilité una linea es-
pecifica para micro, pequefios y
medianos productores de estos
rubros. El financiamiento cuenta
con una tasa de interés inferior a
la del mercado y esta destinado
exclusivamente a la compra de
alimentacion animal.

En contexto

Por su lado, Microfi-
nanzas puso a disposicion
créditos agiles a través de
Replblica Microfinanzas
para atender necesidades
de liquidez inmediata.

Para los productores de
menor escala (hasta 100
hectareas CONEAT), el plan
contempla herramientas de
capilaridad territorial:

e Microcrédito Rural y
Fondos Rotarios: A través
de un convenio entre la
Direccion de Desarrollo
Rural y ANDE, se activo
una linea especial de fon-
do rotario de alimentacion.
Este mecanismo permite
que las propias orga-
nizaciones de producto-
res gestionen y otorguen
préstamos a sus inte-
grantes, asegurando
que la ayuda llegue de
forma directa y efectiva.

Los intendentes realizan reclamos por
politicas de desarrollo para el litoral

El Congreso de Intendentes
celebrd Sesion Plenaria con una
agenda marcada por la preocupa-
cién ante la crisis laboral en el lito-
ral uruguayo vy la firma de conve-
nios clave para el fortalecimiento
institucional de las comunas.

Cumpliendo con latradicion de
sesionar fuera de su sede central,
se destaco la importancia de que
el maximo 6rgano de gobiernos
departamentales se traslade al
corazon de la produccion agricola
del pais.

El punto de mayor inquietud
politica fue el planteo de los in-
tendentes de la region litoral, en
cuanto a elevar reclamos formales
al Gobierno para la implement-

acion de politicas de desarrollo
diferencial que permitan enfrentar
la compleja coyuntura econémica
de lazona.

Los jefes comunales advirti-
eron sobre la gravedad de la crisis
de empleo, el cierre de empresas
y las constantes reestructuras de

plantillas laborales. El objetivo es
lograr herramientas impositivas o
de fomento que devuelvan la com-
petitividad a estos departamentos
frente a las asimetrias regionales.

El presidente del Congreso de
Intendentes, Nicolas Olivera, dijo
en Contacto Rural que preocupa

el deterioro de la situacion laboral
enlaregion porelcierre, reestruc-
turade empresasy el envio de per-
sonal al seguro de paro.

La situacion conlleva la nece-
sidad de promover instrumentos
de estimulo que permitan avan-
zar en las condiciones locales de
radicacion de la inversion, en
particular para el caso de las
*empresas que se establecen a
distancia de las terminales por-
tuarias.

Ademas de las multas de
transito, con respecto a lo que la
Comisidn Especial presentd su in-
forme sobre el sistema de multas,
exponiendo los avances en el estu-
dio de propuestas para unificar y

coordinar mecanismos de sancién
anivel nacional.

La sesion incluyd dos instan-
cias de didlogo con autoridades
nacionales y en turismo se inter-
cambi6 con autoridades del Minis-
terio de Turismo, para implemen-
tar estrategias de desarrollo con
un enfoque de impacto territorial
directo.

El desarrollo econdmico, im-
plico abordar con las autoridades
de la Agencia Nacional de Desar-
rollo (ANDE) las lineas de trabajo
conjuntas para impulsar el em-
prendimiento local, pieza clave
para reactivar las economias
departamentales tras el cese de
actividades de diversas empresas.

Lajornadaen Soriano reafirma
el rol del Congreso como articula-
dor entre las necesidades urgentes
del territorio —especialmente en
el castigado litoral—y las politicas
publicas nacionales.



Chevron
’i LUBRICANTES PREMIUM

Los Lubricantes CHEVRON TEXACO estan desarrollados especialmente para maximizar la
eficiencia y el rendimiento de su maquinaria. Formulados con tecnologia avanzada para
garantizar la proteccion y asi prolongar la vida util de sus motores.

Encuéntrelos en la red de Estaciones
ANCAP vy distribuidores autorizados. A ANCAP
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GERMAN SCHOFFE, COORDINADOR DE AREA DINAMICA DE LA MUESTRA

El punto de encuentro de los agronegocios
esta en la Expoactiva de Soriano

El epicentro del sector agroindustrial, desplegando innovacion, genética de vanguardia y una
dinamica de maquinaria sin precedentes

a Expoactiva Nacional se
consolida una vez mas
como el epicentro del sec-
tor agroindustrial, desplegando
una propuesta que combina in-
novacion tecnolégica, genética
de vanguardia y una dindmica
de maquinaria sin precedentes.
En esta edicion, el predio de la
muestra presenta un estado de
los cultivos moderadamente fa-
vorable, con un régimen de Ilu-
vias alternadas que ha permitido
mantener el desarrollo vegetati-
voy reproductivo de la soja en ni-
veles dptimos. Este escenario po-
sitivo en el predio contrasta con
otras zonasdel departamento de
Soriano, donde las condiciones
hidricas han sido mas erraticas,
planteando un panoramaen “ca-
rrera” contra el tiempo de cara a
la proxima cosechayy la planifica-
cion de la zafra de invierno.
Tecnologia y dindmica en

f% 610 AM - LA RADIO PAIS
i

movimiento son el gran atrac-
tivo de la muestra que reside en
sus demostraciones activas. El
cronograma de presentaciones,
organizado en dos rondas diarias
(mafana y tarde), permite a los
asistentes observar de primera

mano el desempefio de cosecha-
doras, sembradoras, rastras lige-
ras e incorporadores de rastrojo.
Ademas, las areas forrajerasy la
maquinaria vial ganan protago-
nismo, demostrando la versati-
lidad de los equipos modernos.

La oferta comercial se com-
plementa con lanzamientos ex-
clusivos de maquinaria pesada,
vehiculos utilitarios, camionetas
y camiones de Ultima generacion.

Un punto alto de la actividad
son las estaciones de riego, don-
de diversas empresas confluyen
para exhibir soluciones hidricas
que apuntan a la estabilidad
productiva ante la variabilidad
climatica.

La integracion agricola-ga-
nadera, se muestra en el sector
ganadero que también ocupa un
lugar de relevancia, reflejando el
auge de los sistemas de engorde
a corral (feedlot). Y se presentan
herramientas para la cosecha,
almacenamiento y dosificacion
precisa del material nutricional,
elementos clave para garantizar
la conversion carnica. Esta siner-
giaplasma larealidad productiva
delazona, donde la agriculturay

la ganaderia se retroalimentan
en un ciclo de mejora continua 'y
sostenibilidad. La Expoactiva re-
afirma asi su rol como la vitrina
tecnoldgica indispensable para
el campo. La genética y eficien-
cia constituyen pilares del futuro
productivo, por lo que la activi-
dad no solo es una exhibicién de
herramientas y utiles; es un tes-
timonio del avance tecnoldgico
orientado a la “mayor eficiencia”.
La integracion entre la genética
de semillas de alto potencial y la
agricultura de precision facilitaa
los productores optimizar recur-
S0S Yy maximizar rendimientos. La
Expoactiva abre sus puertas des-
de las 9:00 hasta las 18:00 horas
para las actividades de campo,
culminando cada jornada conuna
variada programacion artisticay
musical que fomenta el intercam-
bio social entre los protagonistas
del sector.

ACTIVIDADES

Un puente entre la educacion, la
tecnologia y la identidad del campo

Con edicidn tras edicion, la ac-
tividad de la Rural de Soriano es el
evento referente del sector agro-
industrial y su impacto trasciende
las fronteras de los negocios y la
maquinaria; se hatransformado en
un centro de formacion y encuen-
tro cultural. En su ultima edicidn,
la muestra recibié a mas de 5.000
alumnos, marcando un hito en su
labor de extension educativa. Des-
de escuelas rurales y liceos hasta
delegaciones del Inisay estudiantes
de la Universidad de la Republica
(udelar), miles de jovenes fueron
protagonistas de una experiencia
Unica que conecta las aulas con
la realidad del campo. La orga-
nizacion entiende que el vinculo con
el sector productivo debe constru-
irse desde etapas tempranasy que
“el futuro del agro se siembra hoy
en el interés de los nifios y jovenes

que descubren, entre surcos y
tecnologia de punta, el potencial
del Uruguay productivo”. Para la
presente edicion, Expoactiva re-
dobla la apuesta con actividades
disefiadas especificamente para los
mas pequenos. El objetivo es claro:
integrar aprendizaje dinamico con

innovacion técnica, permitiendo
que las nuevas generaciones vivan
una experiencia real en el terreno.
Lasinstituciones o grupos interesa-
dos en formar parte de este recor-
rido educativo agendan su visita a
través de la pagina web oficial del
evento.

Culturay encuentro

Como es tradicidn, la ofrece
ofrece soluciones técnicasy tam-
bién un espacio para el disfrute y
la camaraderia. La plaza de comi-
das se ha convertido en un punto
neurdlgico de la muestra, con una
propuesta gastronomica diversa

que invita a locales y visitantes a
hacer una pausay compartir.

La cultura local también
tiene su lugar destacado. Cada
jornada es ambientada por artis-
tas regionales y musica en vivo,
reforzando la identidad nacional
en un entorno de innovacion.
En este sentido, la organizacion
mantiene abierta la convocato-
ria para que artistas locales que
se suman a la grilla integrando
asi el talento artistico con el
desarrollo industrial. La propu-
esta se completa con una sala de
conferencias de alto nivel. Este
espacio esta pensado para que
el intercambio de conocimiento
acompafie la experiencia técnica.
A través de charlas y presen-
taciones con especialistas, se
abordaran los desafios actuales
del sector, la sostenibilidad y
las tendencias globales, fo-
mentando una actualizacion
permanente para productores y
profesionales. Finalmente, los
clasicos espacios de brindis
cierran cada jornada en un clima
distendido, para fortalecer vincu-
los y generar nuevos proyectos.



Nace una union
de raices firmes

\

AGRO

SABER DE CAMPO

Agroenfoque, Lanafil y Procampo son Raizar Agro.
Juntos aportamos al crecimiento del agro en nuestro pais.

@ Bvar. Artigas 420, oficina 106 \. (+598) 2710 1932 WWW. RAIZARAGRO.COM RAIZARAGROUY
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Cibeles celebra 5o anos con innovacion y
soluciones para un escenario Complejo

La firma esta lanzando nuevos herbicidas y fungicidas al mercado, para el manejo
de malezas y enfermedades complicadas en soja y cereales de invierno

n el marco de su 50°
aniversario, la empresa
Cibeles marca una presen-

cia destacada en la Expoactiva,
reafirmando su compromiso con
el desarrollo agropecuario. El in-
geniero agronomo Pablo Nufiez,
encargado de Registroy Desarro-
llo de la compaiiia, destacé que
la firma atraviesa un momento
de consolidacion internacional,
exportando actualmente la mitad
de su produccion total, mientras
contintia apostando fuerte al
mercado local con productos de
vanguardia.

Esta celebracidon ocurreenun
contexto productivo desafiante,
por lo que NUfiez sefial6 que las
proyecciones para la zafraactual
son disimiles; mientras el “cora-
z6n de la agricultura” enfrenta
una situacion de gravedad por
factores climaticos, existen zonas
puntuales donde el panorama es
mas favorable.

Ante la volatilidad global de
los precios de materias primas y
plaguicidas, el equipo de Cibeles
mantiene un monitoreo cons-
tante para asegurar el abasteci-
miento critico y cumplir con las
necesidades programadas de los
cultivos.

Defensa sanitaria y nuevas
herramientas

Uno de los focos principales
de laempresahasido el control de
plagas persistentes. Ante la pro-
blematica de la arafiuela, Cibeles
presentd el acaricida FACILY 144
SC, una suspension concentrada
que ofrece ventajas en residuali-

dad y control, destacandose por
su “suavidad” y nulo impacto fito-
tdxico en el cultivo. Asimismo, la
firma realiza un seguimiento téc-
nico estricto sobre el aumento en
las poblaciones de chinches. Para
combatirlas, promueven Azerto
300, una combinacion estratégica
de activos. Esta linea de protec-
cion se complementa con el fungi-
cidaZonda 180 EC, unatriple mez-
cla disefiada originalmente para
cereales, pero que hademostrado
ser una herramienta excepcional
paraoleaginosas frente a posibles
brotes de roya asiaticaen el norte
y este del pais.

Mirada puesta en el invier-
noy lasostenibilidad

De cara a la proxima siem-
bra de cereales, Cibeles ya des-
pliega su “escudo” protector. La
atencién se centra en combatir
el raigras resistente mediante
herbicidas pre-emergentes. En

este segmento destaca la linea
Zupremo 500 SC, que combina
activos para lograr una alta resi-
dualidad y proteger las moléculas
frente a la generacion de resisten-
cias. Nufiez subrayo laimportancia
delatomadedecisiones basadaen
el manejo racional. En este sentido,
la empresa avanza en el desarro-
llo de insecticidas bioldgicos. Tras
experiencias exitosas en soja orga-
nica, este rubro se perfilacomo un
area de crecimiento clave para un
manejo agricola mas equilibradoy
eficiente. La presencia de Cibeles
enlamuestrase potencia mediante
su stand conjunto con la empresa
Juan Cavajani SA y el equipo de
veterinaria de la firma. Durante la
jornada, se destaco la participa-
cion de Alejandro Garcia (INIA La
Estanzuela), quien diserté sobre
el manejo de malezas en cereales,
complementando la visién técnica
con estrategias de nutricion bovi-
na para la proxima zafra invernal.

DESCENTRALIZACION

El debut del concurso de novillos y la
mistica de producir en el corazon del campo

Los organizaron resaltaron que se trata del unico evento de esta magnitud
que se realiza integramente fuera de Montevideo, en pleno campo

La presente edicion vi-
gésimo noveda se consolida
como el epicentro de la van-
guardia agroindustrial uru-
guaya, este afio la muestra
refuerza su ADN ganadero
con un hito histdrico como el
primer Concurso de Novillos
Braford. La actividad es real-
izada por la Sociedad de Criad-
ores de Braford y destacada por
Arturo Wilson, directivo de la
Asociacidon Rural de Soriano
(ARS), vya que este certamen
busca validar la excelencia de la
razaen todo su ciclo productivo.
A diferencia de las juras tradi-

cionales, este concurso se basa
en tres pilares de evaluacion
técnica en el fenotipo con la
jura de conjuntos en la pista de
Expoactiva.

La performance en la

€| evaluacién de conversion y ga-

nancia en feedlot post-muestra
y el resultado final con el anali-
sis detallado de la calidad de
carne post-mortem. Para esta
competencia, los productores
(criadores y cabafieros)
participan con hasta dos
lotes de cinco animales
“diente de leche” (16 a 18 me-
ses), con un peso base de 300

kg. Mas alld de la genética, la
Expoactiva se mantiene como la
principal “vidriera” tecnoldgica
del pais y “es el espacio donde
las empresas eligen lanzar
herramientas y maquinarias que
alin no estan en el mercado ma-
sivo”. Como sefiala Wilson, aqui
la tecnologia no solo se exhibe,
“se pruebay comienza a formar
parte del futuro productivo” en
condiciones reales de trabajo.

Lo que hace Unica a la
Expoactiva es su caracter de-
scentralizado, como el Gnico
evento de esta magnitud que se
realiza integramente fuera de
Montevideo, en pleno campo.
Aunque organizar una infrae-
structura de este nivel en el
entorno rural representa un
desafio logistico enorme, es
precisamente alli donde reside
su energia e identidad. Es una
experiencia auténtica que crece
afio a afio, invitando a vivir la
produccion desde adentro,
donde las cosas suceden, con-
cluyé.



ANCAP

TRACTODINA
[ UTTO \#10W30 |
T -

TRANSMI

w201 UTm/ THE G

RICANTE UNIVERSAL DE TRANSMISIONES PARA TRACTOR

Lubricantes ANCAP tiene una extensa linea de productos desarrollados para la

proteccién y rendimiento de su motor y esta disponible en la red de Estaciones
ANCAP vy distribuidores autorizados.

A ANCAP

PONE LO MEJOR. LLEGA MAS LEJOS.




10|

*7z7AGROMEDIOS

INFORMACION PARA DECIDIR

MARZ0 2026

TENDENCIAS

El agricultor es el
“mejor” engordador
de ganado

La aceleracion del engorde en corrales busca no solo
colocar toda la produccion actual, sino expandir los
volumenes y alcanzar mejores precios internacionales

| sector ganadero atra-

viesa un cambio de para-

digma donde la transfor-
macion de granos (arroz, maiz y
trigo) en carne se ha convertido
en el motor del negocio del en-
gorde. Este escenario, marcado
por un impulso de alto impacto,
posiciona al agricultor como una
pieza clave en la cadena de pro-
duccidn carnica.

Con mas de tres millones de
terneros por afio por tercer ciclo
y un eje de precios que ronda los
cuatro ddlares por kilo durante
la zafra, el sector enfrenta el
desafio de aprovechar condi-
ciones comparativas inmejora-
bles. La aceleracion del engorde
en corrales (feedlots) busca no
solo colocar toda la produccion
actual, sino expandir los volime-
nes y alcanzar mejores precios

Alvaro Ferrés junto al eqipo de Agrobal

- R

S

internacionales. Alvaro Ferrés,
director de la Asociacion Uru-
guaya de Productores de Carne
Intensiva (AUPIC), destaco las
crecientes posibilidades comer-
ciales en mercados clave.

En China y la Union Europea,
la demanda estd en expansion, en
Estados Unidos los alimentos pro-
teicos tienen una revalorizacion
y el Sudeste Asidtico presenta
objeticos comerciales que
exigen la maxima calidad del pro-
ducto.

Segun el profesional, la fae-
na crece de la mano de la es-
pecializacion en la recria para
corrales de engorde, bajo un
marco de valores excepcional.
Ferrés sostiene que el sector
tiene “la mesa servida”, siempre
que se mantengan los factores
globales.

Actualmente, el sistema
transcurre su tercer ciclo con
mas de tres millones de terne-
ros, lo que hace que el negocio

Yo o=
ol

sea “predecibley atractivo”. Esta
realidad se refleja en la expansion
constante de los corralesy en un
cambio fundamental: el agricul-
tor es ahora el engordador de
ganado basado en granos, inte-
grando todo el proceso desde la
recria hasta lograr carcasas mas
pesadas.

A pesar del optimismo, Fe-
rrés advirtio sobre dos factores

criticos como el tipo de cambio :

que afecta la competitividad y el
climaya que existe una necesidad
urgente de lluvias, especialmente
al sur del rio Negro, para asegu-
rar laimplantacion de praderasy
cultivos de avena.

Finalmente, el escenario ac-

tual obliga a transformar eficien- :
temente el grano en proteinaroja.

Ante el descenso en la oferta
de maiz, se estima la necesidad
de importar mas de 500 mil
toneladas para sostener el ritmo
de produccion del sistema de
engorde.

INGENIERIA

J. Hartwich expande
su horizonte con
marcas y vanguardia
para el campo

El repaso de las novedades también
incluye mejoras significativas en
productos clasicos de la casa

La firma J. Hartwich continda
consolidando su liderazgo en el
sector de maquinaria agricola
mediante una ambiciosa expan-
sion de su catalogo. En una apuesta
por la diversificacion y la eficiencia

: operativa, la empresa ha anun-
i ciado la incorporacion de tres

nuevas marcas internacionales
especializadas en las lineas de
labranza y manejo de pasturas.
Estos productos, que se integraran
formalmente a la oferta comercial
en los proximos meses, buscan
ofrecer soluciones robustas para
los productores que exigen du-
rabilidad y precisién en sus tar-
eas diarias. En el marco de las
principales muestras
agroindustriales del pais, Ex-
poactiva Nacional y Expo
Melilla, la firma destaca la
presentacion de una trai-
[la de méas de cinco
metros cubicos , disefiada para
movimientos de suelo de gran escala.
A esto se suman los subsoladores
descompactadores, queirrumpenen
el mercado con un disefio innovador.
Estas herramientas no solodestacan
por su precio competitivo, sino por
una calidad de construccion supe-
rior y un equipamiento hidraulico de
Ultima generacion, especificamente

desarrollado para enfrentar las exi-

gencias de los campos mas duros o
con presencia de piedras.

La digitalizacién y el soporte
logistico también ocupan un lugar
central. J. Hartwich impulsa su
linea de equipos de apoyo para
drones, presentando modelos con
mayor capacidad de produccion y
sistemas de dobles mezcladores.
Estas mejoras técnicas estan
orientadas a optimizar los tiempos
de marcha y trabajo, permitiendo
una operatividad mas agil en la
aplicacion aérea. Por otro lado, la
empresa responde a la creciente
demanda de cultivos alternativos.
A partir de este otofio, estaran ple-
namente operativos los equipos
destinados a la cosecha de olivos
y nueces pecan. Este avance es
respaldado por unaoficina técnicade
alto nivel, capaz de ejecutar proyec-
tos especificos ademanda del cliente.
El repaso de las novedades tamhién
incluye mejoras significativas en
productos clasicos de la casa, como
las cintas transportadoras, los cince-
les y las rastras de discos pesados.
Cada una de estas piezas cuenta con
el aval de ingenieria que caracteriza
alafirma, asegurando que laimpor-
tacién de nuevas marcas de labranza
y corte de pasturas complemente un
ecosistema de herramientas con-
fiable y moderno para el productor.
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El modelo de “Holistico”
basado en agricultura
de precision

Se hizo énfasis en la importancia de la configuracion fisica
de la maquinaria, como el correcto lastrado y equilibrio
operativo, factores que impactan directamente en el
ahorro econdmico y el rendimiento del combustible

n el marco de los recien-

tes avances para el sector

agropecuario, lgnacio
Torres, gerente de Soluciones
Conectadas de Interagrovial,
presentd una nueva vision estra-
tégica que redefine lainteraccion
entre tecnologia y produccion.
Este nuevo modelo de negocios
responde a una “tendencia ho-
listica”, integrando productos,
componentes y servicios en un
ecosistema digital disefiado para
maximizar la eficiencia en el cam-
po.

Frente a la acelerada evo-
lucion tecnoldgica, la empresa
propone una “piramide modu-
lar”. Este concepto combina he-
rramientas georreferenciales,
kits de agricultura de precision y
documentacion técnica avanza-

da, permitiendo que el productor
se adapte de forma escalable a
las innovaciones. Para facilitar
esta transicion, Interagrovial ha
introducido un sistema de sus-
cripciones anuales, que permite
incorporar estos instrumentos de
manera organica al ecosistema
de trabajo diario.

Uno de los hitos menciona-
dos por Torres es el alcance de
la plataforma Operation Center,
que ya cuenta con mas de un mi-
[16n de hectdreas conectadas. A
través de la georreferenciacion
y el “conocimiento aplicado”, la
plataforma permite conocer con
exactitud el impacto de cada in-
sumo en cada hectarea.

“El objetivo es lograr una
mayor produccidn optimizando
costos, permitiendo que en cada

chacra se entienda como influye
cadarecurso en la productividad
final”, sefiald el ejecutivo.

Un ejemplo concreto de este
impacto es el uso del corte por
seccion, una tecnologia que per-
mite alcanzar ahorros de hasta
un20% en el uso de semillas, op-
timizando la siembra de manera
quirurgica.

La estrategia de Interagro-
vial se asienta sobre tres pila-
res fundamentales:

Como el soporte conecta-
do en el monitoreo constante y
asistencia remota, lasalud de los
equipos en el mantenimiento pre-
ventivo paraasegurar la disponi-
bilidad mecanicay la precisionen
la decision con las herramientas
para realizar ambientaciones y

ajustes operativos. Ademas, se
hizo énfasis en la importancia de
la configuracion fisica de la ma-
quinaria, como el correcto lastra-
doy equilibrio operativo, factores
que impactan directamente en el
ahorro econémicoy el rendimien-
to del combustible.

La viabilidad de este modelo
se demostré recientemente du-

rante la apertura de la cosecha
de girasol en Young, donde se
utilizé una cosechadora de la ge-
neracion 700. En dichainstancia,
se presentaron los paquetes de
soluciones que marcan el cami-
no hacia la alta productividad,
reafirmando el compromiso de la
empresa con la sustentabilidad y
la versatilidad técnica en el agro.

Alianza estratégica en el agro

Bajo la consigna “la union hace la fuerza”, Juan Alzugaray, Gerente General de
Raizar Agro, presento una ambiciosa propuesta de valor que busca potenciar
el sector productivo uruguayo a través de la sinergia y la innovacion

En el marco de la Expoactiva,
con un evento de lanzamiento
realizado en la Chacra San Isidro,
se formalizé una alianza que se
gesto durante dos afios de trabajo:
la integracion de las capacidades
de Agroenfoque, Procampo y La-
nafil. Alzugaray destaco que esta
iniciativa tiene como eje central la
complementacion de carteras para
ofrecer soluciones de primer nivel
entresareas criticas: genética, nu-
tricion especializada y proteccion
de cultivos. Segun el ejecutivo, el
objetivo de escalar no es otro que
favorecer al cliente mediante una
oferta mas robusta y competitiva.

“Buscamos complementar

carteras que, juntas, conforman
una propuesta de alto valor en
genética y proteccion. Estamos
sumando fuerzas en un acuerdo
macro respaldado por los accionis-
tasde las tres compaiiias”, enfatizo
Alzugaray. La nueva configuracion
de Raizar Agronosolo se apoyaen
un equipo técnico de excelencia,

# sinotambiénenunainfraestructu-
.| racomercial y logistica conalcance

en todo el pais. Esta red permite
gestionar un amplio catalogo de
productos de proveedores interna-
cionales de primera linea.Al ser las
tres empresas representantes de
marcas del exterior, la estrategia
pone especial foco en el cuidado

del valor de los productos en sus
respectivos segmentos, asegu-
rando que el productor reciba tec-
nologia de punta con el respaldo
adecuado. El lanzamiento también
marco el inicio de una transfor-
macion interna. Alzugaray insto
a los equipos comerciales, sucur-
salesy técnicos a trabajar bajo una
“nueva realidad”, invitando a todos
los colaboradores a “cambiar el
chip y ponerse la camiseta” para
concretar los proyectos futuros,
siempre honrando la identidad y
el origen de cada una de las em-
presas fundadoras.

Raizar Agro es una empresa
uruguaya dedicada a la provision
integral de insumos y servicios
para cultivos y pasturas. Su pro-
puesta abarca desde genética
vegetal e inoculantes hasta nu-
tricion, proteccion de cultivos,
granos y subproductos. Con un
enfoque en la eficiencia y la sos-
tenibilidad, Raizar Agro comhina
experiencia y cercania para con-
struir relaciones de confianzaalar-
go plazo con el productor nacional.
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Poné el campo en movimiento:
70 hectareas de accion y tecnologia

No solo lo veas, vivilo participando de demostraciones en tiempo real, actualizate con
lo ultimo en agrotendencias y comparti un dia inolvidable con tu familia
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Actividades

El punto de encuentro del agro uruguayo, donde productores, técnicos, estudiantes y pdblico general
se conectan con las soluciones que estan transformando el futuro del sector

Mano a mano para los visitantes.
Durante cuatro dias, vendedores y compradores se encuentran cara a
cara en un entorno ideal para concretar acuerdos, generar alianzas y abrir Compromiso
nuevos mercados. Expoactiva es el escenario donde los negocios suceden, Con las practicas de manejo responsable en los ensayos y cultivos que
con visitantes que llegan con objetivos claros de inversion y compra. las empresas promocionan.
Desde hace varias ediciones y en coparticipacién con la Asociacion Civil
Vidriera Campo Limpio, se trabaja de forma intensiva en el estacionamiento logrando

La muestra significa estar en el lugar donde el sector pone su miraday como resultado un parking sin folletos y calcomanias en los autos.
es el punto de encuentro elegido por grandes y pequefias empresas para

presentar lanzamientos, innovaciones y soluciones al pdblico mas calificado Visitas
del agro. El horario de la muestra es de 9 a 20 horas.
El costo de la entrada es de $450 (pesos) por persona, los menores de 12
Ambiente afos ingresan sin costo presentando documento de identidad.
Los espacios para que los visitantes son cuidados para disfrutar de una Jubilados mayores de 70 afios, presentando documenacion ingresan sin

muestra limpia y ordenada y cada area es de esparcimiento y de disfrute  costo.
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UN MATE PARA URSULA

El “campo mostrando al campo”
ante los ojos del mundo

Este impulso internacional tiene su base en el trabajo diario de los
productores, quienes organizan la Expoactiva, una de las muestras
agroindustriales mas importantes

Especial para Expoactiva 2026,
Escribe Magdalena Echandy

n un hito histoérico para la

integracion regional, Jorge

Andrés Rodriguez Bidegan,
presidente de la Asociacion Rural
de Soriano y de la Asociacién de
Asociaciones Rurales del Mer-
cosur, participé activamente en
la firma del acuerdo estratégico
entre el Mercosur y la Unién Eu-
ropea.

El encuentro, celebrado en
Asuncidn, conto6 con la presencia
de los mandatarios de los paises
del bloque y las maximas autori-
dades europeas, encabezadas por
la titular de la Comision Europea,
Ursula von der Leyen.

Para Rodriguez Bidegan, este
acuerdo global representa una

Histérica firma en Asuncion: El mate de regalo junto al presidente Peiia y directivos de Argentina y

Paraguay

oportunidad sin precedentes para
proyectar los alimentos urugua-
yos y regionales hacia el mercado

comunitario. El dirigente destaco
que la clave del éxito reside en la
apuesta por la calidad extrema.

“Chocolates suizos, jamones
espafoles y carne del Merco-
sur”, sintetizd Rodriguez Bidegan

para ejemplificar el nivel de
excelencia al que aspi-
ra la produccion local para
competir en la élite del
mercado de alimentos europeo.

Este impulso internacional
tiene su base en el trabajo dia-
rio de los productores, quienes
organizan la Expoactiva Nacio-
nal, una de las muestras agroin-
dustriales mas importantes del
Uruguay. El evento se distingue
por ser disefiado y ejecutado
por quienes viven la realidad del
sector dia tras dia.

Dijo que es la Unica muestra
de gran magnitud que se realiza
fuera de Montevideo, en pleno
campo, permitiendo una expe-
riencia auténtica y la innovacion
en accion ya que es “un punto de
lanzamiento donde las empresas
presentan tecnologias, maquina-
riaysoluciones que luego se prue-
ban en tiempo real”.

Bajo el concepto de “el cam-
po mostrando al campo”, la gre-
mial promueve el intercambio de
oportunidades y la innovacion
como herramientas para superar
desafios y crecer de forma soste-
nible.

La Expoactiva se consolida asi
no solo como un evento tecnolégi-
€0, sino como la esencia misma de
la produccién nacional: un espacio
conenergiaeidentidad propia que
marca el rumbo del futuro produc-
tivo del pais.

Eficiencia de cosecha y diferentes
modalidades de negocios

Lareciente aperturade la cose-
cha de arroz en Cebollati, Rocha, y
en la Expoactiva Nacional en So-
riano, se define el escenario ideal
para que Corporacion de Maqui-
naria (Comasa) exhiba su artilleria
tecnoldgica. Michel Pifiera, gerente
de Ventas de la firma, destacd la
relevancia de este encuentro
para un sector que hoy se ubica
en el podio de la productividad
mundial.

En un contexto de precios
ajustados y costos operativos al
alza, Comasa presentd solucio-
nes disefiadas especificamente
para el productor medio, en
el caso del complejo arrocero.
Entre las novedades destacaron:la
cosechadora TX 5.90 como un
equipoequilibrado que, juntoauna
plataformade 25 pies, garantiza un
bajo costo de mantenimientoy una
trilla de alta eficiencia. Se cuenta

con potencia y capacidad, con la
exhibicion de un tractor de 230
HP y una tolva Cestari, ambos
equipados con tecnologia de moni-
toreo remoto para seguimiento
en tiempo real desde dispositivos
moviles.

La propuesta de la empresa
en estas actividades procura
definir el objetivo central de esta
configuracion es optimizar la
operativa por hora, reducir las
pérdidas de grano y minimizar
el consumo de combustible, fac-
tores criticos para alcanzar los
excelentes rendimientos que hoy
promedian los nueve mil kilos
por hectdrea. a actividad de la
empresa continud esta semana
en la Expoactiva, donde se pre-
sentaron lanzamientos en pul-
verizadoras, plataformas de cortey
sembradoras. Pifiera subrayd que
estos cambios innovadores buscan

ofrecer al agricultor un “paquete”
integral de soluciones que con-
tribuya a mejorar los margenes de
rentabilidad.

“El productor local es alta-
mente demandante y nosotros
estamos a la vanguardia para
satisfacer las necesidades de
cada empresa agropecuaria”,
sefald el ejecutivo. Entendiendo
la realidad financiera del sector,
Comasa no solo se enfoca en la
venta, sino que fortalece su mo-
dalidad de rentas de equipos.
Este servicio permite a los pro-
ductores acompafiar los procesos
y sistemas productivos con ma-
quinaria de Ultima generacidn sin
comprometer grandes capitales,
asegurando que la tecnologia
de siembra vy trilla siga posicio-
nando al arroz uruguayo entre los
tres primeros lugares a nivel
internacional.
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