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Un equipo de primera:

Genética y tecnologia
arman el mediocampo
que hace jugar al agro

de hectareas aseguradas
con foco en el rendimiento

y la inversion agricola

| Banco de Seguros del

Estado (BSE) consolida

Su presencia en el sector
agropecuario impulsando herra-
mientas financieras parala plani-
ficaciony gestion de riesgosenla
produccion.

Segun destaco el presidente
de la institucién, Marcos Otegui,
en la inauguracion del stad en
la Expo Prado, la inversion en el
sector posee un “enorme factor
multiplicador”, donde cada délar
invertido multiplica su impacto
por tres, mientras que cada em-
pleo generado lo hace por dos en
el sistema de agronegocios.

En ese sentido, Otegui enfa-
tizé la importancia estratégica
de poner el foco en los seguros
sobre la base productiva, con la
meta fijada en superar las 300
mil hectareas en coberturas de
rendimiento para los cultivos de
verano.

En total, el BSE alcanza una
cobertura global cercana al
millon de hectareas en todo el
pais. Dentro de este universo se
destacan unas 30 mil hectareas
correspondientes a cultivos de
invierno —trigo, cebaday, en for-
ma piloto, colza— bajo diversos
instrumentos de proteccion. Las
opciones disponibles abarcan
desde los esquemas tradicio-
nales contra granizo, viento e
incendio, hasta garantias avan-
zadas de rendimiento. Ante los
pronosticos climaticos actuales,
la cobertura contra granizo se
consolida como una herramienta
imprescindible para resguardar
lainversion.

Por su parte, el responsable
del drea agronémica, Andrés
Grunert, detalld que la oferta
comercial ya se encuentra dis-
ponible en la red de agencias
del banco dentro de un plan de
siembras adaptado a la dinamica
productiva. Entre los beneficios
de contratacion, Grunert destacd
la modalidad de pago a cosecha
ajustada al area efectivamente
cubierta, lo que permite a los
productores planificar su ges-
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tion frente a las contingencias
del clima.

El profesional subrayo ade-
mas que la demanda de cober-
turas se mantiene elevada, im-
pulsada por los riesgos de exceso
hidricoy por lamejoraen las coti-
zaciones de las materias primas,
lo que configura una perspectiva
favorable para el negocio agrico-
la. En relacion con la estructura
de costos, sefialé que un seguro
hasico de granizo representa un
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peso relativo “muy bajo” respec-
to a la inversion total, mientras
que las palizas de rendimiento,
aunque superiores en costo, se
ubican en lineas generales por
debajo del 10% de la inversion
global.EI BSE mantiene desplega-
das sus nuevas opciones asegu-
radoras a través de sus 19 sucur-
sales en todo el pais, trabajando
en cercania con las gremiales
rurales y los principales actores
del agronegocio nacional.

Escribe Lic. Leonardo Bolla*

La realidad del cam-
po se mide hoy en una
doble dimensién: la ur-
gencia biologica y la de
la adopcion tecnoldgica.
Cuando ambas conver-
gen, el impacto sobre los
sistemas productivos no
es meramente sumatorio,
sino multiplicador.

Asi lo viene demos-
trando la actual zafra de
reproductores iniciada a
fines de septiembre, un
escenario donde la fir-
meza de los valores, la
fluidez de los negocios y
la colocacion total de la
oferta exponen algo mas
que una simple dindmica
de mercado: reflejan la
confianza estructural del
productor en las herra-
mientas del mafana.

En las jornadas de
campo, las conferen-
cias técnicas y los re-
mates, se hace evidente
que el agronegocio ya
no se gestiona solo
tranqueras adentro, sino
desde las fronteras del
conocimiento. Esta trans-
formacion tiene dos pi-
lares fundamentales.
Por un lado, la evolu-
cion de la ganaderia
en carne bovina, ovina,
produccion lecheray ani-
males de granja. Por el
otro, un eslabén cada
vez mas estratégico: la
genética de semillas en
cultivos y pasturas, un
desarrollo biotecnologi-
co crucial que no solo
maximiza los rendimien-

tos por hectarea, sino
que dota de resiliencia
y previsibilidad a los
sistemas forrajeros fr-
ente a los desafios del
clima.El predio de la Aso-
ciacion Rural funciona,
en este contexto, como la
punta de lanza y el gran
catalizador de este pro-
greso.

Como tradicional
punto de encuentro en-
tre la campana y la ciu-
dad, este espacio logra
congregar a centenares
de empresas lideres en
maquinaria, servicios
e innovacion. Alli, los
lanzamientos de perfil
internacional conviven
en pie de igualdad con
los desarrollos de van-
guardia local, confor-
mando un ecosistema
de futuro que se ve
respaldado y viabi-
lizado por el apoyo
crediticio de las
instituciones financieras.

Con la zafra en mar-
cha, el agro reafirma
su condicion de mo-
tor indispensable de la
economfa. Lo hace con la
madurez de saber que el
camino esta lleno de difi-
cultades y que se necesi-
taran afios de viento a
favor para amortiguar
los vaivenes climéaticos,
las oscilaciones de los
mercados y las comple-
jidades locales. Sin
embargo, frente a estas
limitantes de “entreca-
sa”, emerge una sefal
institucional potente: la
disposicion al dialogo
entre las gremiales del
sector y el gobierno.
Es en ese espacio de
encuentro, despojado
de coyunturas, donde
radica la oportunidad
histérica de consolidar
politicas de Estado que
le den estabilidad al cre-
cimiento del pais.
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El ministro de Ganaderia
rindié cuentas y defendio
las prioridades del sector

Duras criticas por el
déficit fiscal y reclamos
de competitividad

| ministro de Ganaderia, Agricultura

y Pesca, Alfredo Fratti, encabezo el

discurso de clausuraen latradicional
Expo Prado, donde presentd un balance de
gestion centrado en el desarrollo rural, la
sostenibilidad, el fortalecimiento de la sa-
nidad animal y el acceso a la tierra. Bajo la
premisa de que «no es hablar del campo, es
estar con el campoy, el jerarca repaso las
principales acciones ejecutadas y defendio
las politicas impulsadas por el Poder Eje-
cutivo.

Durante su alocucion, Fratti destaco el
cumplimiento de los compromisos asumidos
ante el sector agropecuario. Entre los puntos
centrales, hizo hincapié en el Plan Nacional
de Lucha contra la Garrapata —elevado a
politica de Estado— vy el incremento de la
produccion de hemovacunas para pequefios
productores. Asimismo, subrayd los avances
en el programa Procria, orientado a mejo-
rar la eficiencia reproductiva ganadera, y
el impulso del Plan de Riego Multipredial.
En materia crediticia y fiscal, remarco la
eliminacion de tributaciones y la creacion
de herramientas de financiamiento con el

Banco Republica. Eltitular de la cartera
reasumidé ademas el compromiso guber-
namental con el Instituto Nacional de Co-
lonizacion para la adjudicacion de tierras,
priorizando a la produccién lecheray ala
agricultura familiar. En cuanto a la inser-
cion internacional, celebr¢ la apertura de
nuevos mercados para la carne aviar, la
miel y los granos, destacando la incorpo-
racion de innovacion y tecnologia en toda
la cadena productiva.

Sin embargo, la jornada no estuvo
exenta de tensiones politicas e ideologicas.
Diversos grupos de productores rurales
manifestaron su descontento dandole la
espaldaal estrado o expresando abucheos
durante el tramo final del discurso, dejan-
do en evidencia las diferencias existentes
sobre el rumbo econémicoy las demandas
del sector. Pese a las sefiales de disconfor-
midad, Fratti concluy¢ ratificando que el
gobierno mantendra su estrategia de apo-
yo integral al pequefio y mediano produc-
tor, sosteniendo que las transformaciones
estructurales del campo requieren la con-
tinuidad de las politicas publicas iniciadas.

Encuadre

RENDICION DE CUENTAS Y CERCANIA
CON EL SECTOR: El ministerio baso su
mensaje en la transparencia de la
gestion y en la presencia directa en
el territorio, bajo la consigna de «no
es hablar del campo, es estar con el
campo».

SANIDAD ANIMAL: Fortalecimiento
del Plan Nacional de Lucha contra la
Garrapata —elevado a politica de Es-
tado— junto con el incremento en la
produccion y distribucion de hemova-
cunas para proteger el rodeo de los
pequefios productores.

EFICIENCIA PRODUCTIVA Y GESTION
DEL AGUA: Impulso al programa Pro-
cria para elevar la tasa de procreo ga-
nadero y desarrollo del Plan de Riego
Multipredial para mitigar los impactos
climaticos y potenciar la productividad.

ALIVIO TRIBUTARIO Y HERRAMIENTAS
DE FINANCIAMIENTO: Eliminacion de trib-
utaciones especificas para el sector e
implementacion de lineas crediticias fa-
cilitadas junto al Banco Repiblica (BROU)
para respaldar la inversion en el campo.

ACCESO A LA TIERRA E INCLUSION SO-
c1AL: Compromiso con el Instituto Nacio-
nal de Colonizacién para la adjudicacion
de campos, priorizando el sostenimiento
de la produccion lechera y el afincamien-
to de la agricultura familiar.

APERTURA DE MERCADOS E INNOVACION
TECNOLOGICA: Avances en la insercion
internacional con el ingreso a nuevos
destinos para la carne aviar, la miel y
los granos, impulsando la incorporacion
de tecnologia en toda la cadena agro-
industrial.

H

urante el acto de clausura de

latradicional muestraagroin-

dustrial en la Rural del Prado,
el presidente de la Asociacion Rural
del Uruguay (ARU), Rafael Ferber,
pronuncié un contundente discurso
centrado en los principales desafios
econdmicos, logisticos y sanitarios que
enfrenta el sector productivo.

Ante la presencia de altas autori-
dades nacionales y dirigentes gremia-
les, la maxima gremial agropecuaria
advirtid que el pais atraviesa una «opor-
tunidad histérica», pero remarcé que
para aprovecharla se requiere pasar
«de los diagndsticos a la accion» con
metas claras y resultados medibles.

El eje central de laalocucion de Fer-
ber estuvo enfocado en la pérdida de
competitividad de las cadenas exporta-
doras. En ese sentido, el titular de la
ARU afirmo categdricamente que «Uru-
guay ya es un pais caro» y sostuvo que
la causa fundamental del problema no
radica en parches coyunturales, sino en
el constante desequilibrio de las cuen-

tas publicas. Enfatizo que cada punto de
déficit fiscal impone una carga excesiva
sobre laeconomiareal y presiona de forma
negativa sobre el tipo de cambio. “Mien-
tras no ordenemos las cuentas publicas,
estaremos atacando las consecuencias y
no la causa del problema”, recrimino, al
tiempo que exigid una mayor eficiencia 'y
disciplina en la gestion de los recursos del
Estado antes de incrementar las exigencias
sobre los contribuyentes y los exportado-
res. Otro de los tramos de mayor reper-
cusion del discurso apunto directamente
al funcionamiento del puerto de Montevi-
deo. Ferber catalogd comoinaceptable que
la salida de la produccion nacional quede
expuesta a constantes paralizaciones por
disputas entre empresas concesionarias
y los sindicatos. Al respecto, respaldo la
implementacion de servicios minimos
para garantizar la operativa portuaria y
remarco lasignificacion estratégica de esta
infraestructura: “El puertonoesde laem-
presa, ni del sindicato, ni del gohierno de
turno; el puerto es de todo el Uruguay”,
enfatizo.

Encuadre

PASAR DE LOS DIAGNOSTICOS A LA
AcciON: Uruguay enfrenta una oportuni-
dad histérica para impulsar su desarrollo
productivo, pero requiere metas concre-
tas, indicadores medibles y decisiones
firmes en lugar de discursos repetidos.

ATAQUE ESTRUCTURALAL DEFICIT FISCAL:
La falta de competitividad y el atraso
cambiario son consecuencia directa del
desequilibrio de las cuentas pdblicas. La
solucién exige disciplina fiscal y eficien-
cia en la gestion del Estado, sin trasladar
mas carga tributaria al sector privado.

OPERATIVIDAD GARANTIZADA EN EL
PUERTO DE MONTEVIDEO: El puerto es
una infraestructura estratégica del pais.
La salida de la produccién nacional no
puede quedar bloqueada por conflictos
sindicales o corporativos, por lo que se
deben respaldar mecanismos para ase-
gurar su funcionamiento continuo.

INVERSION Y MANTENIMIENTO DE LA
INFRAESTRUCTURA VIAL: La red de cami-
nos rurales requiere un mantenimiento
permanente y eficiente para asegurar el
libre transito de la produccion y de las fa-
milias delinterior, sin importar los eventos
climaticos.

EXIGENCIA DE RIGOR E IGUALDAD
SANITARIA: El crecimiento productivo
—camino a superar los tres millones de
terneros anuales— demanda que la nor-
mativa de sanidad animal se aplique de
forma transparente, estricta y con iguales
criterios para todos los actores del sector.

MODERNIZACION LABORAL ORIENTADA
A LA PRODUCTIVIDAD: Antes de debatir la
reduccion de la jornada laboral, la prio-
ridad en el medio rural debe centrarse
en flexibilizar y modernizar las pautas de
contratacién, acompafiadas de mejores
servicios basicos para la poblacion rural.
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J. Hartwich desplegé su potencial
en la eficiencia del suelo, la
ganaderia y la maquinaria forestal

a tradicional muestra
agroindustrial de la Expo
Prado fue el escenario
elegido por la firma J. Hartwich,
oriunda de Young (Rio Negro),
para desplegar un potente abani-

co de innovaciones tecnoldgicas
aplicadas al sector agropecuario
y forestal. El director de la em-
presa, Carlos Hartwich, detalld el
alcance de las nuevas propuestas
que buscan optimizar los proce-

sos productivos tanto en la agri-
cultura como en la ganaderia in-
tensivay el rubro silvicola.

Entre las novedades mas des-
tacadas para el sector agricolay
ganadero se encuentran las dis-

DVWIGH)
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queras diamante, disefiadas para
lograr un laboreo superficial efi-
ciente y conservativo del suelo,
y las rotativas articuladas, que
ofrecen una mayor adaptabhilidad
alasirregularidades del terreno,

garantizando un corte uniforme
y un menor desgaste del equipo.

Asimismo, en el area ganade-
ra se presentaron los nuevos co-
mederos para ganado fabricados
en plastico con estructura de ba-
rras de hierro, un disefio pensado
para brindar alta durabilidad y
facilitar considerablemente su
transporte y logistica dentro del
establecimiento.

Por otro lado, Hartwich re-
marco el posicionamiento de la
firma en el rubro de implemen-
tos y maquinaria forestal, un
segmento donde la empresa se
consolida como lider en el merca-
do nacional gracias al desarrollo
de equipos de alta resistencia di-
sefiados pararesponder a las exi-
gencias de la actividad silvicola.

Con estas incorporaciones, la
empresarionegrense reafirmasu
compromiso con el desarrollo de
soluciones tecnoldgicas adapta-
das a las necesidades del campo
uruguayo, combinando robustez,
innovacion técnicay cercania con
el productor.

Innovacion y tecnologia:
su futuro

el campo proyecta

Interagrovial

En el stand de Interagrovial,
el responsable territorial San-
tiago Collazo enfatizd la am-
plia gama de soluciones de la
empresa, que abarcan desde
merchandising y vestimenta has-
ta jardineria y maquinaria para
pequefios, medianos y grandes
productores.

Ademas de los segmen-
tos de construccion y forestal,
se resalto la incorporacion de
tecnologia en drones DJI para
atender problemas de falta de
piso y optimizar la pulverizacion,
con un enfoque integral en
&quot;todo tipo de empleo.

La oferta de genética y tec-
nologia es significativa, reflejo
de un afio fuerte y una zafra
de toros espectacular, sumado

2 Conp

Michel Pifiera
a avances en la siembra de
primera que impulsan la zafra
agricola 2026/27.

Agromagq

Por otro lado, en el marco de
sus 20 afios, Agromagq celebro
su trayectoria en la Rural del
Prado con una propuesta orien-
tada a satisfacer la demanda ac-
tiva impulsada por el climay los

. \‘“
Santiago Collazo

mercados ganaderos de carney
leche. El momento es alentador,
segun explicd Mauricio Viera,
quien sefald que, pese a vari-
ables desafiantes como los altos
costos energéticos, la evolucion
en la demanda de maquinaria
e implementos es satisfacto-
ria. Agromaq promovid en la
muestra, junto a su casa central
y distribuidores, una completa

Mauricio Viera

oferta de productos, Servicios,
repuestos, insumos, posventa y
reparaciones.

El énfasis estuvo puesto en
mixers, forrajeras, pulverizacion
y laboreo, ademas de tractores
New Holland.

Comasa
La firma, Corporacion de Ma-
quinaria (Comasa) representante

de marcas lideres, exhibiod su
renovada gama de tractores,
equipos para reserva forra-
jera y maquinaria vial. Michel
Pifiera, integrante del equipo
comercial, detall estas nove-
dades para Agromedios.

Con una propuesta adap-
tada a las exigencias del sec-
tor productivo, Corporacion
de Maquinaria (COMASA) dijo
presente en la Expo Prado
con un stand que reunio inno-
vacion, potenciay versatilidad.
El foco de este afio estuvo en
la renovacion de sus lineas de
tractores, la eficiencia en ma-
quinaria forrajera y el firme
posicionamiento de su division
vial y de construccion. Durante
el recorrido por el predio, los
visitantes conocieron de cerca
las ultimas actualizaciones
en equipamiento agricola,
orientadas a optimizar costos
operativos y mejorar la pro-
ductividad tanto en esquemas
ganaderos y lecheros como en
el sector agricola de escala.
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NUEVOS BENEFICIOS EN LA TARIFA DE UTE PARA EL RIEGO

UTE acompaiia al riego con beneficios que
favorecen su crecimiento y competitividad

En una Conferencia de Agricultura y Riego se informd que aumentara el limite para pasar de Mediano
0 Gran consumidor a Zafral de 250 a 800 kW

n el marco dela5.2 Con- "
ferencia de Agricultura )

y Riego celebrada en la
Expo Rural del Prado, el Ing.
Agr. Tabaré Aguerre, exministro
de Ganaderia y actual coordi-
nador de la Comisidn Ejecutiva
Interministerial para Asuntos
de Riego (CEIAR), anuncié un
conjunto de medidas tarifarias
acordadas con UTE destinadas
a potenciar el desarrollo de la
infraestructura hidrica en el
sector productivo.

Durante suintervenciénen la
actividad, que conto con la pre-
sencia del presidente Orsi, y di-
versas autoridades de gobierno,
Aguerre detallé los cambios en
las tarifas de energia eléctrica

orientados a brindar previsibili-
dad y reducir los costos operati-
vos en los sistemas de bombeo.
Entre los principales anun-
cios destacan, el aumento del
tope de potenciay seincrementa
el limite de kilovatios (kW) para
medianos consumidores de riego,

permitiendo acceder a esquemas
tarifarios mas competitivos a
quienes utilicen mayor volumen
energético.

La reduccion en los valores
tarifarios y se establecen des-
cuentos especificos de UTE para
la tarifa energética zafral aplica-

daal riego agricola.

El incentivo a proyectos mul-
tiprediales, respecto a que los
proyectos asociativos o de uso
compartido entre varios pro-
ductores recibiran un beneficio
adicional del 5% a través de la
Comision de Aplicacion de la Ley

de Inversiones (COMAP). Ague-
rre remarco la importancia de
la estabilidad de reglas para la
toma de decisiones financieras en
el sector rural: “Cuando hay que
analizar un proyecto de inversion,
este debe tener previsibilidad”.
Asimismo, enfatizo el objetivo es-
tratégico del pais de transformar
sumatriz productiva para “pasar
de serun pais que espera lalluvia
a uno que la almacene y la admi-
nistre”.

Con este paquete de incenti-
vos que combina la flexibilidad
tarifaria de UTE con estimulos
fiscales, se busca impulsar la
adopcion del riego como un se-
guro de produccion clave ante la
variabilidad climatica.
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El chivito de cordero de SARU fue la revelacion
gastronomica con récord de ventas solidarias

El clasico espacio gastronomico de la Sociedad de Ayuda Rural del Uruguay (SARU) se consolidd como uno
de los puntos mas concurridos de la Expo Prado, logrando un notable éxito de publico y consagrando a su
novedoso chivito de cordero como la propuesta revelacion de la muestra

etras de los mostradores,
un equipo compuesto
por mas de diez muje-
res trabaja de forma voluntaria
durante todas las jornadas de la
exposicion para recaudar fondos
destinados a respaldar la forma-
cion académica de nifios, adoles-
centes y jovenes del medio rural.
La preparacion estrella cuen-
ta con un sello de alta cocina: la
receta fue elaborada de forma
especial por la chef Guillermina
Bauer e incorporada por las vo-
luntarias de SARU desde la edi-
cion anterior, cuando se alcan-
zaron los 530 chivitos vendidos.
Para esta entrega, la apuesta y
las expectativas de recaudacion
son sensiblemente mayores, con
el objetivo de financiar becas
de educacidn terciaria y soste-
ner el apoyo a adolescentes en
localidades como Carlos Reyles
y Guichdn, ademas de colaborar
con dos centros de atencién a la
infancia en Rincon de Ramirez y
Vergara.
Para concretar la iniciativa,

el Instituto Nacional de la Car-
ne (INAC) dond la materia prima

ovina. La alianza entre ambas
entidades persigue un doble

En contexto

Ofrecer nuevos cami-
nos, ayudar a superar
escollos econémicos,

pedagobgicos, psicologi-
cos, etc. de la juventud
rural y sus familias.

OBJETIVO
Que los jovenes
puedan insertarse
adecuadamente en el
medio rural, y no sientan
la necesidad de emigrar
a la ciudad en busca de
trabajo.

LABOR
Acercar a los jovenes a
los centros de educacién
formal: Liceo, Universidad
del Trabajo, Escuelas
Agrarias, Magisterio,
Profesorado, Talleres
para discapacitados.

propdsito: promover el consumo
de carne de cordero a través de
preparaciones agiles e innovado-
ras y, al mismo tiempo, generar
recursos genuinos parala educa-
cionrural. Durante lamuestra, la
institucion desplegd dos areas de
atencion: su tradicional parrillada
y un concurrido kiosco centrado
enlaventadel chivito de cordero.
Con trayectoria continua desde su
fundacion en 1955,

SARU destina lo recaudado a
sostener becas de estudioy aloja-
miento para evitar el desarraigo
y la desercion escolar de jovenes
del interior.

Ana Fernandez, vicepresi-
denta de la organizacion, resalto
la satisfaccion que representa
ver los frutos de este esfuerzo:
&quot;Nos da un enorme orgu-
llo ver culminar sus estudios a la
gente que ayudamos dia a dia.
Detrds de cada colaboracién hay
historias reales de jovenes que lo-
graron avanzar en suformaciony
construir nuevos proyectos para
sus vidas.

destaco su propuesta integral

El Gohierno de Durazno desple-
g6 una destacada presencia en la
Expo Prado que combiné identidad-
cultural, produccién local, turismo
y desarrollo regional, obteniendo
como reconocimiento el segundo
premio en la categoria de stands
de Intendencias, otorgado por la
Asociacion Rural del Uruguay (ARU).

Durante lasjornadas de lamues-
traagroindustrial, el espacio del de-
partamento del centro del pais se
transformo en una vitrina viva de
sus distintas localidades, integran-
do presentaciones dedicadas a La
Paloma, la fuerza productiva y cul-
tural de Sarandidel Yi, y la tradicion
artesanal y vitivinicola de Ciudad

del Carmen. Uno de los momentos
centrales fue lainauguracion oficial
del espacio y el lanzamiento de la
nueva marca destino departamen-
tal, encabezada por el intendente
Felipe Algorta. En sumensaje, el jefe
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comunal proyectd a Durazno como
unpolo estratégico de desarrolloen
el corazdn del pais, subrayando las
amplias oportunidades de inversidn,
produccion e industria que ofrece la
region. Algorta remarcd que el de-

partamento combinalasolidezde su
matriz ganadera e industrial con el
empuje de su gastronomia autdcto-
nay sus fiestastradicionales, donde
el folclore y la cumbia conviven
como expresiones identitarias de

su gente. El hito institucional cont6
con la presencia de autoridades na-
cionales, representantes del sector
privadoy operadores turisticos, con-
solidando alianzas para potenciar
el crecimiento integral del departa-
mento. Alolargode laexposicion, el
publico disfrutd de un variado crono-
grama que aharco desde un desfile
promocional de las tradicionales
Primeras Llamadas del Interior con
comparsas locales, hasta demostra-
ciones en vivo del primer Festival
Nacional de la Ceramica, talleres de
trabajo en torno y la presentacion
del Ensamble Sinfénico de Durazno,
bajo la direccién del maestro Ariel
Britos.

Con este galardon y un potente
despliegue en la principal vitrina
agroindustrial del pais, Durazno
reafirmo su perfil de vanguardia,
conectando la tradicién rural con la
innovacion, laculturay el desarrollo
econdémico.
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INFORMACION PARA DECIDIR

SETIEMBRE 2026

n el stand del Ministerio

de Ganaderia, Agricultura

y Pesca durante la Expo
Prado, la Asociacién Rural de So-
riano (ARS) presento oficialmente
la 302 edicion de la Expoactiva
Nacional.

La emblematica muestra
dinamico-comercial del agro
uruguayo celebrara sus tres dé-
cadas de trayectoria del 17 al 20
de marzo de 2027 en su predio
ubicado sobre laruta 2 (km 253),
bajo el lema “Pioneros de un agro
inteligente”.

La ceremonia reuni6 a di-
rectivos de la ARS, autoridades
nacionales y departamentales,
destacando el valor de tres déca-
das dedicadas a acercar la inno-
vacion tecnoldgica a los produc-
tores de todo el pais. La edicion
2027 enfatizara la adopcion de
herramientas de precision, la sos-
tenibilidad, el manejo eficiente
de recursos y la optimizacion de
procesos para impulsar la com-
petitividad del sector productivo.
Con mas de 300 expositores
proyectados y cientos de marcas
representadas, el evento ratifi-
ca su papel como catalizador de
negocios y punto de articulacion
entre productores, empresas,
la academia y el sector publico.
Los organizadores invitaron a
la comunidad agropecuaria a
acompafar este hito histori-
co, que reafirman como el gran
escaparate para proyectar el fu-
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turo de la produccién nacional.

Mega inversion histérica,
patrimonial y arquitecténica

La 121° edicion de la Expo
Prado, representd la apertura de
los tres pabellones histdricos de
la Rural, tras una restauracion
patrimonial liderada por el ar-
quitecto Carlos Pascual con una
inversion cercana a los US$ 5
millones. La muestra reunié mas
de dos mil ejemplares de 40 ra-
zas y 650 expositores con 2.500
marcas del sector agroindustrial,
comercial y tecnoldgico.

La obra rescata mas de un
siglo de historia productiva na-
cional y, tras evaluar alternati-
vas como mudarse a Melilla, la
directiva resolvid recuperar los
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edificios de 1913 —disefiados
por Cayetano Buigas i Monra-
va— manteniendo al Prado como
epicentro de la exposicion. “Con-
servar también es transformar”,
se destaco enfatizando que el
proyecto busca proyectar la in-
fraestructura por otros 100 afios
integrando la ruralidad con la
ciudad.

Por su parte, el director de
Exposiciones, Rodrigo Granja,
remarco la feria como el punto
de encuentro entre tradicién e in-
novacion. A su vez, el intendente
de Montevideo, Mario Bergara,
celebro el hito arquitectonico y
valoro el caracter rural del 60%
del departamento, resaltando la
importancia del didlogo entre el
campo y la capital para generar

bienestar y desarrollo econdmi-
co.

Mercosur y Unién Europea

Un encuentro encabezado por
la vicecanciller Valeria Csukasi y
los presidentes de ambas insti-
tuciones, Rafael Ferber (ARU) y
Miguel Sierra, (INIA) abordd los
desafios y oportunidades del
acuerdo comercial entre el Mer-
cosury la Unidn Europea.

Al tiempo que Europa sigue
siendo un mercado estratégico
de 450 millones de consumido-
res con alto poder adquisitivo. Si
bien el tratado otorga “las llaves”,
subrayé que capitalizarlo exige
competitividad, infraestructura,
logistica y costos razonables:
“Demoramos mas de 25 afios en

abrir este acuerdo. No podemos
demorar 25 afios mas en apro-
vecharlo”.

Por su parte, Csukasi enfatizo
la necesidad de una preparacion
continua para cumplir con los
cambiantes estandares europeos
y posicionar a Uruguay como un
sello de calidad diferenciado ba-
sado en evidencia y trazabilidad.
Asimismo, sefiald que el pacto
es una gran oportunidad para la
internacionalizacion de nuevas
empresas.

Desde el INIA, Sierra reafir-
mo el compromiso del instituto
de aportar respaldo cientifico e
indicadores en sostenibilidad,
huella ambiental y bienestar ani-
mal para capturar el mayor valor
agregado en el mercado europeo.



